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Ɗبع اƅحƊان وحضن الأمان، اƅتي طاƅما تمƊت أن أصل إƅى أعƆى : أƍدي ƍذا اƅعمل اƅمتواضع إƅى 
دراجات اƊƅجاح أمي اƅغاƅية اƅحاجة Ɗجاة أطال الله في عمرƍا 

إƅى اƅذي طاƅما تمƊى أن أصل إƅى أعƆى اƅمراتب اƅعƆمية واƅذي Ƅان ƅي اƅسƊد الأول والأخير Ɔƅوصول 
 Ƌحاج عثمان أطال الله في عمرƅالآن، أبي ا ƌا فيƊى ما أƅإ .

 إƅى أخي وتاج راسي محمد اƅطاƍر وزوجتƌ اƅعزيزة
. إƅى بƎجتي وسروري أخواتي اƅبƊات Ƅل واحدة بأسƎما 

إƅى أزواج أخواتي رضوان وزƍير وعائƆتƎما اƄƅريمة  

 .Ƅل اƄƅتاƄيت أبƊاء إخوتي أسيل واسلام وƍديل واƅين ورائد حفظƎم اƅموƅى عز وجل 
إƅى روح جدي عبد اƄƅريم وجدتي اƅحاجة ظريفة رحمة الله عƆيƎما  

. إƅى جدي اƅثاƊي محمد اƅبشير وجدتي فاطمة أطال الله في عمرƍما 

 إƅى جميع الأخوال والأعمام Ƅل واحد بأسموا 
 .إƅى جميع اƅخالات واƅعمات Ƅل واحدة بأسمƎا 

إƅى جميع الأحباب واƅزملاء والأصدقاء 

 إƅى دفعة ثاƊية ماستر ماƅية وبƊوك
ƅى Ƅل من تجمعƊي بƎم مودة ومحبة   .وا 
إƅى Ƅل من ذƄرƍم قƆبي وƊسيƎم قƆمي 

 إƅى Ƅل من ساƍم في ƍذا اƅعمل من قريب أو بعيد 
 .إƅى Ƅل ƍؤلاء اƍدي ثمرة جƎدي 



 
 

 ...وفقƊي لإتمام ƍذا اƅعملاƅذي أشƄر الله عزّ  وجل أولا 
  ، اƅذي Ƅان Ɗعم اƅدƅيليوسف Ƅودية اƅخاص إƅى أستاذي اƅفاضـــل وتقديري Ƅما أوجƌ شƄري 
 .ث وعƆى صبرƋ عƆيƊا وتوجيƎاتƌ ورعايتƌ واƅمرشد في اƊجاز ƍذا اƅبحواƅمشرف 

 .في إƊجاز ƍذا اƅعملبقƆيل اƅذين ساƍموا وƅو قسم اƅعƆوم الاقتصادية وأشƄر جميع الأساتذة 
 .Ƅما أشƄر Ƅذƅك عمال مƄتبة ƆƄية اƅعƆوم الاقتصادية بجامعة قاصدي مرباح ورقƆة 

بوƄاƅة تقرت موظفي اƅبƊك اƅخارجي اƅجزائري أن أوجƄ ƌل اƅشƄر واƅتقدير والاحترم اƅى Ƅل و لا أƊسى 
 .اƅمحاسبة بن عبد اƅصادق Ɗجيب ورئيس مصƆحة اƅتجارة اƅخارجية مƊصوري خاصة رئيس مصƆحة 

 Ƅما أشƄر Ƅذƅك صديقي وحبيبي وزميƆي ضابط اƅشرطة محمود ترواƊسعيد

 .واƅسيدة اƅفاضƆة Ɗجاح عƆى اƅمساعدة واƅدعم اƅدائم مƎƊا وابƊتƎا اƄƅتƄوت اƅصغيرة Ɗورƍان 
       ...و أخيرا أتقدم باƅشƄر Ƅƅل من ساƍم من قـــريب أو بعيد في إƊجاز ƍذا اƅعمل



 : مƄخص
    تهدف ǿذǽ الدراسة إلى إبراز مختلف عمليات تǼظيم وتمويل التجارة الخارجية التي تقوم بها البǼوك التجارية بصف عامة وبǼك 
الجزائر الخارجي بصف خاصة وǿو الذي تمحورت عليǿ Ǿذǽ الدراسة، حيث عالج البحث في جانبǾ الǼظري أهمية تǼظيم التجارة 
الخارجية الجزائرية والدور الفعال الذي تلعبǾ تقǼية الاعتماد المستǼدي في ǿذا التǼظيم والمراحل التي مرت بها، وصولا إلى الجانب 

التطبيقي الذي تم من خلالǾ عرض دراسة ملف اعتماد مستǼدي حالة استيراد مرورا على مدى تطبيق مختلف تقǼيات تǼظيم 
 .التجارة الخارجية في بǼك الجزائر الخارجي وكالة تقرت 

 باستخدام مجوعة من أدوات البحث العلمي وبالاعتماد على المǼهج التجريبي، بيǼت الǼتائج إستخدام تقǼية طالبوقام ال    
 . تǼظيم التجارة الخارجية في المؤسسة قيد الدراسةأدواةالإعتماد المستǼدي كأداة من 

  .مستندي، تمويل تجارة خارجية، تنظيم، اعتماد  :اƄƂƃمات اƃمفتاحية
 Résumé : 

Cette étude a principalement comme objet l’exposition des différentes 
Operations d’organisation et de financement du commerce international effectuées par les banques généralement et par la BEA particulièrement – objet de notre étude . Nous avons consacré  la partie théorique à l’importance d’organisation du commerce international algérien, aux étapes  et le rôle important joué par la technique du crédit documentaire dans cette organisation 

Dans la partie pratique, nous avons élaboré une étude de cas d’un dossier  de 
crédit documentaire D’importation s’assurant de  l’application des différentes techniques du commerce international algériens dans la BEA agence Touggourt. 

Le chercheur a mené  un ensemble d’outils  de recherche scientifique on se posant sur les méthodes expérimentales,  les relations ont montré que l’utilisation 
du crédit documentaire en tant qu’outils d’organisation du commerce 
international est en cours d’étude. Mots clés : Commerce international, crédit documentaire, organisation, financement .  
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  المــقدمــة العــامــة 

  ‌أ

 توطئة: أ

وزيادة مخاطرǿا، مما  إن توسع العلاقات التجارية بين مختلف الدول والتكتلات الاقتصادية، أدى إń تعقد العمليات التجارية       
من خلال ضمان حقوق )تطلب ضرورة تدخل اŮيئات اŭالية وخاصة البǼوك، من أجل ضمان السير اūسن Ůذǽ العلاقات 

 (.من خلال ůموعة من التقǼيات والأدوات)، وŤويل العمليات التجارية (الأطراف التجارية اŭختلفة من مستورد ومصدر

 التجارة اŬارجية، من خلال ůموعة من التقǼيات تǼظيم  البǼوك اŪزائرية وكغيرǿا من البǼوك العربية والعاŭية، تعمل على     
والأدوات الŖ تعتبر اŭدعم الأساسي لعمليات التجارة اŬارجية، وتعزيز وتقوية اŭبادلات اŬارجية وتشجيع قطاعات الǼشاط 

.  الخ.....الاقتصادي 

 التجارة اŬارجية ǿو الاعتماد اŭستǼدي الذي يعتبر أداة للدفع وŤويل تǼظيم   ومن بين أǿم الأدوات أو التقǼيات الŖ تستعمل في 
.   في نفس الوقت

: الإشكالية  :ب
؟   التجارة الخارجيةمويل اعتبار الاعتماد المستندي كأǿم أداة ووسيلة جوǿرية لتكيف يمكن

:  وبالتاŅ تتفرع عǾǼ أسئلة فرعية تدور حول الǼقاط التالية

 ؟ ماذا يقصد بالتجارة اŬارجية؟ وأهميتها -1
2- ǽفيذǼطرق ومراحل ت ،Ǿدي أنواعǼستŭية الاعتماد اǿ؟ ما 
 ما ǿي أǿم الدراسات الŖ تǼاولت ǿذا اŭوضوع ؟ -3
 كيف يتم العمل بتقǼية الاعتماد اŭستǼدي في بǼك اŪزائر اŬارجي وكالة تقرت ؟ -4

  : الفرضياتيمكن صياغة من خلال العرض السابق لإشكالية البحث : البحث  الفرضيات:ت

 . التجارة اŬارجية ǿي عملية اسŗاد وتصدير وǿي ركيزة اقتصاد كل بلد -1
 .  التجارة اŬارجيةنظيمالاعتماد اŭستǼدي تقǼية بǼكية متكاملة، وǿو أداة للدفع وت -2
 .  وتسهيل علاقات اŭصدر واŭستوردارجيةالتجارة الخوتǼظيم يؤدي الاعتماد اŭستǼدي دورا ǿاما في خدمة  -3
 .الاعتماد اŭستǼدي ǿو الأداة الوحيدة الŖ يعتمد عليها بǼك اŪزائر اŬارجي وكالة تقرت في Ťويل التجارة اŬارجية  -4

 :تتمثل مبررات ودوافع اختيار اŭوضوع فيما يلي : مبررات اختيار الموضوع : ث
 .التعرف على مدى قدرة البǼوك التجارية على تǼظيم التجارة اŬارجية  -
 . كثرة التعامل بتقǼية الاعتماد اŭستǼدي في البǼوك التجارية -
 .لأنǾ موضوع لǾ علاقة بمجال دراستǼا ţصص بǼوك ومالية  -
  . في دراسة مثل ǿذا اŭوضوعواŭيول الشخصي الرغبة الفردية  -



  المــقدمــة العــامــة 

  ‌ب

 :  من خلال ǿذǽ الدراسة إŢ ńقيق الأǿداف التاليةنهدف :  أǿداف الدراسة وأǿميتها: ج

 .الوقوف على أهمية تǼظيم التجارة اŬارجية في البǼوك اŪزائرية  -
 .إبراز أǿم الأسس والتقǼيات الŖ يعتمد عليها الاعتماد اŭستǼدي  -
 . ترقية التجارة اŬارجية باعتبارǽ أداة للدفع وŤويل في التجارة اŬارجيةتǼظيم و مدى مساهمة الاعتماد اŭستǼدي في إبراز -
- Ǿمي فكري وفكر القارئ الذي يستعين بǼالدراسة اكتساب خبرات ومعارف جديدة ت ǽذ. 

 :بيǼما تتلخص أهمية الاŭوضوع في الǼقاط التالية 

اŭعرفة الدقيقة لتǼظيم التجارة اŬارجية للجزائر وبصفة خاصة بǼك اŪزائر اŬارجي وكالة تقرت وذلك في ظل الاجراءات  -
 .اŪديدة الŖ فرضت التعامل بالاعتماد اŭستǼدي 

 .الوصول إń صورة دقيقة تبين واقع التجارة اŬارجية واستخدامات الاعتماد اŭستǼدي في الوقت الراǿن  -
 .والباحثين للطلبة القادمين لتقديم رصيد علمي  بكل خلفيات وجوانب اŭوضوع وتوفير كل مالǾ علاقة باŭوضوع الإŭام -

 :دراسة حدود ال: ح

على مستوى بǼك اŪزائر اŬارجي وكالة تقرت ، حيث أجريت ǿذǽ الدراسة دراسة للحدود اŭكانية تم حصر ال بالǼسبة -
 . داخل اŭؤسسة من أجل معرفة التقǼيات اŭعتمدة في تǼظيم وتطبيق التجارة اŬارجية 

 ŭتابعة 2017للت شهرين فيفري ومارس الŖ تخ يوم ŭ26دة  الŗبص فŗت أما فيما يخص اūدود الزمǼية كانت طيلة -
 .دور الاعتماد اŭستǼدي في تǼظيم التجارة اŬارجية داخل الوكالة 

 :منهج البحث والأدوات المستخدمة في الدراسة : خ
     من أجل معاŪة الإشكالية اŭطروحة واثبات صحة الفرضيات تبعت في ǿذǽ الدراسة على اǼŭهج الوصفي والتحليلي في 

اŪانب الǼظري ، أما في اŪانب التطبيقي اتبعت مǼهج دراسة اūالة والدراسة اŭيدانية من أجل معرفة التطابق بين اŪزء الǼظري 
واŪزء التطبيقي ، ومن أجل الوصول إń نتائج تسمح  Ņ بمعرفة مختلف طرق وعمليات تǼظيم التجارة اŬارجية ومختلف التقǼيات 

 .اŭستخدمة في البǼك اŬارجي اŪزائري استعملت الأدوات اŭتمثلة في جمع الوثائق واŭقابلة الشخصية مع بعض إطارات البǼك 

 :مرجعية الدراسة : د

    استخدمت في ǿذǽ الدراسة ůموعة من اŭراجع اŭمكǼة ūل إشكالية الدراسة اŭطروحة، من أجل توفير معلومات لابأس بها 
تشمل متغيرات موضوع الدراسة إذ تم الاعتماد على مصادر ومراجع ŝميع أنواعها Ťثلت في كتب، ورسائل وبعض اŭواقع 

  .الالكŗونية 
 



  المــقدمــة العــامــة 

  ‌ج

 : صعوبات البحث : ذ

 .صعوبة اūصول على موافقة البǼوك لإجراء الدراسة التطبيقية  -
 .Ţفظ من قبل البǼوك وقلة عمليات التجارة اŬارجية  -
 .صعوبة اūصول على وثائق من البǼك Şجة السرية  -
 .عدم توفر حالات التصدير في بǼك اŪزائر اŬارجي وكالة تقرت حŕ تساعدنا في الدراسة التطبيقية بشكل جيد  -

 : بانتهاج اŬطة التالية معاŪة ǿذا اŭوضوع قمت  من أجل : ǿيكل البحث: ر

مبحثين فاŭبحث الأول يتمحور حول مفاǿيم التجارة اŬارجية والاعتماد اŭستǼدي ودور  تǼاولت في ǿذا الفصل: الفصل الأول 
اŪزائر في تǼظيم وتطوير ǿذا القطاع، أما في اŭبحث الثاني تطرقت من خلالǾ إń الدراسات السابقة شبيها بمتغيرات الدراسة مع 

 Ŗليلها ومقارنتها بموضوع دراسŢ . 

في ǿذا الفصل حاولت إسقاط أǿم اŭفاǿيم الǼظرية على ůمع الدراسة وǿو بǼك اŪزائر اŬارجي وكالة تقرت : الفصل الثاني 
حاولت من خلالǾ دراسة ملف اعتماد مستǼدي، حيث قسمت الفصل إń مبحثين، فاŭبحث الأول متعلق بالأدوات وůمع 

 .الدراسة اŭستخدمة في البحث، أما اŭبحث الثاني تم فيǾ عرض الدراسة ومǼاقشتها وŢليلها 
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:  تمهيد 
إف اŮدؼ الأساسي للتجارة اŬارجية ǿو توفŚ السلع واŬدمات لتلبية اūاجات المحلية وبذلك تتخلص من الفائض عن       

 ńتاج إŢ تل مكانة مرموقة في الدوؿ وتعتبر الأساس في الإقتصاد فهيŢ بادلات التجارية، ولكونهاŭظيم وطريق اǼويل دائم تŤ
فإف الاعتماد اŭستǼدي اŬارجية التمويل ǼŻح من طرؼ البǼوؾ، نظراً للتطور في ůاؿ التجارة التǼظيم ويضمن إستمرارǿا، وǿذا 

الوفاء استخداما في تǼظيم وŤويل التجارة اŬارجية ويعتبر الاعتماد اŭستǼدي كذلك من أكثر الأدوات من حيث يعتبر أكثر أدوات 
استخداما في ǿذا المجاؿ وذلك لǼجاحǾ كأداة وفاء سريعة وقليلة التكاليف ǿذا إذا نظرنا إليǾ كأداة وفاء، ولكن الاعتماد اŭستǼدي 

Ǿويل عملياتŤظيم وǼستورد لتŭصدر واŭارجية، وللتعرؼ أكثر يستخدـ أيضاً كأداة ائتماف تستخدـ من قبل كل من اŬـ التجارية ا
 :على التجارة اŬارجية وطرؽ تǼطيهما وŤويلها، سǼتǼاوؿ في ǿذا الفصل 

  ارجيةŬعموميات حوؿ التجارة ا 
  ديǼستŭعموميات حوؿ الاعتماد ا 
 وضوعŭالدراسات السابقة في ا 
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عموميات حول التجارة الخارجية والاعتماد المستندي  :  المبحث الأول
 .       سǼحاوؿ في ǿذا اŭبحث التطرؽ إń معرفة التجارة اŬارجية والاعتماد اŭستǼدي من حيث اŪانب الǼظري 

 . سǼحاوؿ في ǿذا اŭطلب التعرؼ على عموميات التجارة اŬارجية         ماǿية التجارة الخارجية: المطلب الأول 

 مفهوم وأǿمية التجارة الخارجية: الفرع الأول 

إحدى الركائز  التجارة اŬارجية فرع من فروع علم الاقتصاد źتص بدراسة الصفقات الإقتصادية عبر اūدود الوطǼية فهي تعتبر  - مفهوم التجارة الخارجية : أولا 
Ńميع بلداف العاŪ 1.الأساسية في الإقتصاد القومي 

ūضارة وابتداع الǼقود كوسيط للتبادؿ بǼمو إف مفهوـ التجارة اŬارجية الذي يبدأ من اŭقايضة البدائية مرتبط ارتباطا وثيقا - 
في دراسة العلاقة اŭوجودة بś الأعواف الاقتصاديś في  واţاذ أوزاف ومقاييس نمطية، غŚ أف اŭفهوـ العاـ للتجارة اŬارجية يǼصب

 2 .الثلاث اŭتمثلة في انتقاؿ السلع والأفراد، ورؤوس الأمواؿ وحدات سياسية űتلفة من خلاؿ معاملات šارية تبرز صورǿا

عرفت على أنها أحد فروع علم الاقتصاد الţ Ŗتص بدراسة اŭعاملات الاقتصادية الدولية، Ųثلة في حركة السلع واŬدمات - 
ورؤوس الأمواؿ بś الدوؿ اŭختلفة فضلا عن سياسات التجارة الŖ تطبقها دوؿ العاŃ للتأثŚ في حركات السلع واŬدمات ورؤوس 

  3.الأمواؿ بś الدوؿ اŭختلفة 

التجاري اŬارجي سواء في  إضافة إń التعاريف السابقة Żكن أف نضيف أف التجارة الدولية عبارة عن űتلف عمليات التبادؿ-  
دؼ إشباع أكبر حاجات ŲكǼة، وتتكوف من  بǾصور سلع أو أفراد أو رؤوس أمواؿ بś أفراد يقطǼوف وحدات سياسية űتلفة

 4 . اǼŭظورة و غŚ مǼظورة الصادرات والواردات بصورتيهما: عǼصرين أساسيś هما

من خلاؿ űتلف التعريفات السابقة للتجارة اŬارجية Żكن أف نلخصها في تعريف شامل ǿو إنها űتلف اŭعاملات التجارية 
الدولية ، اŭتمثلة في انتقاؿ السلع واŬدمات ورؤوس الأمواؿ، والŖ تǼشأ بű śتلف الأعواف الاقتصاديś يقيموف في وحدات 

 .سياسية űتلفة أو بś حكومات ومǼظمات اقتصادية 

كلية العلوـ , في العلوـ الاقتصادية ،ţصص مالية و بǼوؾسŗ،مذكرة مقدمة ضمن نيل شهادة اŭادور الضمانات البǼكية الدولية في ترقية التجارة الخارجية أميǼة إيديري، - 1                                                           
زيرمي نعيمة ، التجارة اŬارجية اŪزائرية من الاقتصاد اŭخطط اń اقتصاد السوؽ ، مذكرة مقدمة لǼيل شهادة اŭاجستŚ في العلوـ الاقتصادية، ţصص اŭالية الدولية، جامعة آبي -  4  08 ص 2009السيد Űمد اŧد السريŖ، التجارة اŬارجية ، الدر اŪامعية ، الإسكǼدرية ، طبعة -  3 01ص 2000، دار اŭسŚة للǼشر والتوزيع والطباعة، عماف، ، التجارة الخارجية، رشاد العصار-  2 03ص ، 2011/2012الاقتصادية التجارية و علوـ التسيŚ،جامعة قاصدي مرباح ورقلة، 

 03 ، ص 2010/2011بكر بلقايد تلمساف ، 
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 أǿمية التجارة الخارجية: ثانيا 
.      لقد أصبحت التجارة اŬارجية من أǿم الأنشطة الŖ تعتمد عليها كل دوؿ العاŃ، فلا توجد دولة واحدة تعيش مكتفية ذاتيا

ويتضح Ųا سبق، مدى أهمية التجارة اŬارجية لدوؿ العاŃ فهي الŖ توفر للمجتمعات اŭختلفة السلع واŬدمات الŖ لا Żكن 
ولذا فاف التجارة اŬارجية تتيح . إنتاجها Űليا، أو تلك الŢ Ŗصل عليها من اŬارج بتكلفة أقل نسبيا من تكلفة إنتاجها Űليا

 Ńية دوؿ العاǿدمات، من ثم تسهم في زيادة مستوى رفاŬزيد من السلع واŭصوؿ على اūإمكانية ا Ńلدوؿ العا. 

 ńصوؿ على سلع وخدمات من الدوؿ الأخرى ويرجع ذلك إūا ńإ Ńارجية من حاجة دوؿ العاŬشأ أهمية التجارة اǼ1:  وت 
عدـ قدرة أي دولة في العاŃ مهما بلغت قوتها الاقتصادية أف تقوـ بإنتاج كل السلع واŬدمات الŢ Ŗتاجها Űليا بسبب  -

 .عدـ توافر اŭواد الأولية أو عدـ توافر الظروؼ الطبيعية واŪغرافية اŭلائمة لإنتاج ǿذǽ السلع Űليا 
اختلاؼ تكاليف إنتاج نفس السلعة بś دوؿ العاŃ، حيث تستطيع دولة ما إنتاج سلعة معيǼة داخليا لكن بتكاليف  -

 .مرتفعة نسبيا باŭقارنة بالدوؿ الأخرى، لذا يكوف من الأفضل Ůا عدـ إنتاجها Űليا واسŗادǿا من اŬارج 
إف عمليا التجارة اŬارجية الŖ تتم بś الدوؿ تعمل على Ţريك رأس اŭاؿ والǼقود الŢ Ŗتاجها عمليات البيع والشراء  -

بś الدوؿ وǿذا يوجد كثŚ من الأرباح وإلا لتوقفت العملية التجارية لعدـ جدواǿا الاقتصادية في حالة اŬسارة ومن 
ذلك نستطيع القوؿ إف التجارة تعمل على Ţريك وتǼمية الأمواؿ وزيادة رؤوس الأمواؿ الŖ تǼتج من خلاؿ العمل 

 .التجاري اŬارجي 
 تعد التجارة اŬارجية مصدرا أساسيا في اūصوؿ على العملات الأجǼبية الرئيسية أو الǼادرة مǼها Ųا يعزز قدرة الدولة  -

من السيولة الǼقدية الŖ تعد من مرتكزات العمليات الاقتصادية خصوصا عمليات التمويل ولاستثمار كما أف السيولة 
الǼقدية تزيد من القدرة الائتمانية للفرد والدولة على حد سواء فمن اŭعروؼ أنǾ كلما زادت السيولة زادت القدرة 

 2.الائتمانية للفرد واŭؤسسة والدولة 
اŬارجية، وما يŗتب عن  كما أف التصدير إضافة إń توفǽŚ للعملة الصعبة، يسمح للمؤسسات المحليػة باقتحػاـ الأسػواؽ -

الإنتاجي والعمل اŭتواصل على Ţسś نوعية  ذلك من احتكاؾ ومǼافسة، Ųا Żكن ǿذǽ الأخŚة مػن رفػع مػستواǿا
يضطر اǼŭتجوف إŢ ńسś نوعية مǼتجاتهم وخدماتهم المحلية للتمكن  نفس الشيء فيما źص الاسػتŚاد، بحيػث. مǼتجاتها

  .اŭستوردة من مواجهة مǼافػسة اǼŭتجػات
 3 : وأǿداؼ التجارة اŬارجية متǼوعة ومتعددة Żكن حصر ذلك على سبيل اŭثاؿ

  اŭصǼعة الŹ Ŗتاج إليها الوطن؛واǼŭتجاتاūصوؿ على اŭواد الأوّلية  - 
  . وŢويل اŚŬات من بلد لآخر بدونǾ لا Żكن Ţقيق أي تطوّر اقتصادي- 

 

 11 - 10 ، ص 2005/2006دراسة الواقع في اŪزائر ، رسالة اŭاجستŚ في العلوـ الاقتصادية  ، جامعة اŪزائر ، : شاعة عبد القادر ، الاعتماد اŭستǼدي أداة دفع وقرض -  3  18 -  17عطا الله علي الزبوف ، التجارة اŬارجية ، دار اليازوري العلمية للǼشر والتوزيع عماف ، ص . د – 2  10 - 9السيد Űمد اŧد السريŖ، مرجع سابق ، ص  -  1                                                           
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 1العوامل المؤثرة في التجارة الخارجية : الفرع الثاني 
 : انتقال الأيادي العاملة  .1  : ومن أǿم ǿذǽ العوامل نميز Ǽǿاؾ عدة عوامل من شأنها التأثŚ على التجارة الدولية سواء كاف في الدوؿ اŭتقدمة أو الǼامية،  

 .والذي يرجع إń تفاوت اŭستوى الاقتصادي بś الدوؿ : تفاوت الأجور من دولة إń أخرى -
  .الǼدرة الǼسبية و الǼدرة اŭطلقة للعمالة -
  .اختلاؼ درجة اŭهارة على اŭستوى العاŭي بالǼسبة للأيدي العاملة -
  .تفاوت مستوى اŭعيشة واūضارة، مثلا ǿجرة الفلاحś من أجل Ţقيق أمواؿ -
  .ففي حالة الرواج يزيد الطلب على العمالة: درجة التقدـ الاقتصادي -
 :رأس المال  .2 .يةالشرائ اūروب Ůا تأثŚ على العمالة Ųا Ÿر Ţويلات الǼقود وتأثر القدرة: العوامل السياسية  -
  .انتقاؿ الأمواؿ يكوف تبعا ŭعدؿ الفائدة اŭرتفع: سعر الفائدة اūقيقي -
  .إذا كانت نسبة اŬصم مǼخفضة فإنها تكوف مشجعة لانتقاؿ رؤوس الأمواؿ: سعر اŬصم  -
ويزيد حجم التبادؿ،  رأس اŭاؿ الذي ترتفع قيمة عملتǾ عاŭيا يكثر عليǾ الطلب من الدوؿ الأخرى: سعر الصرؼ -

 : التكǼولوجيا  .3  .واūوافز على الاستثمار في ǿذǽ البلداف
اŪهد، التكاليف، الوقت  إف اخŗاع آلات جديدة تساǿم في الإنتاج والتغلب على مشاكل نقص الأيدي العاملة يوفر  

  .واŪودة Ųا يؤثر على التبادؿ التجاري
الانفتاح الاقتصادي، كلها  إضافة إǿ ńذǽ العوامل ųد أف ظهور الدوؿ اūديثة، التجمعات اŪهوية واǼŭظمات الدولية  

  . عوامل أثرّت على التجارة الدولية
 2وسائل الدفع في التجارة الخارجية : الفرع الثالث 

  :تǼقسم وسائل الدفع في التجارة اŬارجية إń ثلاثة وǿي    
 طرق الدفع الكلاسيكية : أولا 

تبسيط وتسهيل  عرفت وسائل الدفع الكلاسيكية في التجارة اŬارجية إستعمالا كبŚا بś أطراؼ اŭتعاملś الدوليŭ śا توفرǽ من  
وǿي أسهل وسائل الدفع وأكثرǿا ضمانا ūضور كل من البائع واŭشŗي عǼد التسوية وǿذا ما Ÿعل ǿذǽ : الدفع نقدا  -1  : في مǼح نوع من الثقة بś اŭصدرين واŭستوردين في التعامل وǿذǽ التقǼية تتمثلوللمعاملات التجارية 
 : الإستعماؿ ويستعمل ǿذا الǼوع في العمليات الصغŚة ولكن Ǽǿاؾ عدة وجوǽ للدفع الǼقدي تتمثل فيما يلي التقǼية قليلة

  .Żكن أف يكوف الدفع عǼد طلب البضائع وفي ǿذǽ اūالة يتم الدفع أولا ثم يتم تقديم البضاعة ثانيا -
 وكالة حيدرة ، مذكرة لǼيل شهادة اŭاسŗ في العلوـ BEAفراح كاسية، كيشو سامية ، الاعتماد اŭستǼدي كتقǼية دفع، Ťويل وضماف للتجارة اŬارجية دراسة حالة البǼك -  2 08 زيرمي نعيمة ، مرجع سبق ذكرǽ ، ص -  1                                                           

 (بتصرؼ) 39 – 32 ، ص 2013/2014الاقتصادية ، جامعة أكلي ǼŰد أوūاج البويرة ، 
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على  Żكن أف يتم الدفع فورا ويعř ذلك أف الثمن يدفع بمجرد إŤاـ الصفقة أو خلاؿ مهلة من تاريخ إستلاـ البضائع -
  .أف لا يتجاوز ǿذǽ اŭهلة عشرة أياـ

 الدفع عǼد الإستلاـ تتم ǿذǽ العملية عǼدما يكوف الطرفاف حديثي اŭعهد بالتعامل إذا أف اŭشŗي لا يستطيع تسليم -
وǿو من بś وسائل الدفع الأكثر إنتشارا إń جانب الǼقود الورقية وǿو عبارة عن وثيقة تتضمن أمرا : الشيك  -2  .البضائع من ناقلها إلا أف دفع لǾ قيمة البضائع واŭصارؼ

للمستفيد للمبلغ المحرر عليǾ وقد يكوف اŭستفيد شخصا معروفا ومكتوبا إسمǾ في الشيك وقد  بالدفع الفوري
الشيك المحرر ūاملǾ وŮذا فالشيك ǿو عبارة عن سǼد لأمر دوف أجل وǿو يشبǾ  يكوف غŚ معروؼ إذا كاف

śيتضمن عملية ب ǽالذي : ثلاثة أشخاص  الكمبيالة بإعتبار Ǿسحوب عليŭساب واūالساحب أو صاحب ا
اŭصدر  ǿي العملية الŖ بموجبها يقوـ البǼك بأمر من اŭستورد Ÿعل حسابǾ مديǼا وحساب: التحويل البǼكي الدولي  -3  .يكوف بǼكا واŭستفيد

على أي ضماف فيما źص تسليم البضاعة Ůذا اŭستورد كوف ǿذǽ الوسيلة تستعمل في  دائǼا وǿذǽ الوسيلة لا Ţتوي
  .العلاقات حالة وجود ثقة بś أطراؼ

  طرق الدفع بالأوراق التجارية : ثانيا 
وǿي أمر مكتوب موجǾ من شخص يدعى الساحب إń شخص أخر يدعى اŭسحوب عليǾ يدفع مبلغ : الكمبيالة  -1 : تتمثل طرؽ الدفع بالأوراؽ التجارية فيما يلي   

  .اŭستفيد الǼقود في تاريخ معś أو قابل للتعيś أو لدى الإطلاع لأمرǽ أو لأمر شخص ثالث وǿو معś من
 تاريخ ǿو وثيقة يتعهد بواسطتها شخص معś بدفع مبلغ معś إń شخص آخر في تاريخ لاحق ǿو: سǼد لأمر  -2 .الساحب، اŭسحوب عليǾ، اŭستفيد : فالكمبيالة تتضمن ثلاثة أطراؼ أو أشخاص ǿم

إنتظار من  Ǽǿاؾ الإستحقاؽ وعلى ǿذا الأساس Żكن أف نستǼتج أف سǼد لأمر ǿو وسيلة قرض حقيقية، حيث أف
Ǿفي تاريخ الإستحقاؽ الذي يتحقق بشأن Ǿجانب الدائن للمدين لكي يسدد ما علي.  

  وسائل الدفع المستǼدية :ثالثا 

 في الاعتماد اŭستǼدي لكونǼا سǼتطرؽ إليǾ بǼوع من التفصيلتقǼية  التحصيل اŭستǼدي دوف ذكر أو التطرؽ إń سأذكر تقǼيةǼǿا 
Ńدي  -1 .طلب الثاني اǼدي أو التسليم المستǼالتحصيل المست 

 ǿو عملية يقدـ فيها اŭصدر لبǼكǾ اŭستǼدات اŭتفق عليها مع اŭستورد مصحوبة أو لا بكمبيالة، موجهة للمستورد
 دفع ǿذا الأخŚ أو قبولǾ الكمبيالة، بهذا التحصيل اŭستǼدي يضمن اŭصدر بأف اŭستورد لن Źصل على مقابل

Ŗدات الǼستŭتاجها لإستلاـ السلعة إلا إذا دفع أو قبل الكمبيالة اŹ.  
Ǿي مقابل تسليمŗشŭمن ا śلتحصيل مبلغ مع Ǿك الذي يتعامل معǼالب ńدي أمر يصدر من البائع إǼستŭفالتحصيل ا 

Ǿباعة إليŭاصة بالبضاعة اŬدات الشحن اǼي على الكمبيالة: مستŗشŭو يتم السداد إما نقدا أو مقابل توقيع ا.  
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 1الاعتماد المستǼدي  -2
الاعتماد اŭستǼدي ǿو ترتيب مصرفي بś بǼكś أو أكثر في شكل تعهد مكتوب تعمل فيǾ البǼوؾ مصدرة الاعتمادات   

 ǽذǿ ستفيدين منŭا ńبالدفع إ Ǿتداخلة فيŭوا Ǿوؾ القابلة لǼالب Ǿاءاً على تعليمات عملائها، وتلتزـ بموجبǼدية بǼستŭا
الاعتمادات مقابل مستǼدات شحن أو مستǼدات تǼفيذ أو أداء خدمة مǼصوص عليها بالاعتماد ومطابقة Ťاماً لشروط 

 .الاعتمادات، أو تداخل مستǼدات شحن مطابقة لشروط ǿذǽ الاعتمادات  بهذǽ أو قبوؿ كمبيالات مستǼدية مرتبطة
 ماǿية الاعتماد المستǼدي : المطلب الثاني

 śتعاملŭا śاشيا مع متطلبات وحركات السوؽ الدولية لذلك عادة ما يكوف الاتفاؽ بŤ دي الوسيلة الأكثرǼستŭيعتبر الاعتماد ا  
 . الدوليś على الاعتماد اŭستǼدي كطريقة فعالة لتمويل التجارة اŬارجية 

 مفهوم الاعتماد المستǼدي : الفرع الاول 

 : مفاǿيم حول الاعتماد المستǼدي: أولا 

 śتعامل معŭ حǼŻ دي الفرض الذيǼستŭارجية، حيث يقصد بالاعتماد اŬية الأكثر استعمالا في تسوية التجارة اǼيعد التق        
 : ولǾ تعارؼ متعددة أهمها 

كانت طريقة التǼفيذ، سواء كاف  يقصد بالاعتماد اŭستǼدي ذلك الاعتماد الذي يفتحǾ البǼك بǼاءا على طلب عميلǾ أيا     
 اŭستǼدات اŭمثلة للبضاعة في الطريق أو بقبوؿ كمبيالة أو بالوفاء لصاŁ متعامل الأمر بفتح الاعتماد وǿو مضموف بحيازة

 . ؿ معدة للإرسا
 الصادرة عن غرفة التجارة 1993 لعاـ 500أما القواعد والأعراؼ الدولية اŭوحدة للاعتمادات اŭستǼدية نشرة رقم     

 التعابŚ الاعتماد اŭستǼدي واعتماد الضماف تعř أي ترتيب مهما كانت : الدولية فقد نصت في اŭادة الثانية مǼها على أف
  2: تسميتǾ أو وصفŸ Ǿوز بمقتضاǽ للمصرؼ مصدر الاعتماد أف 

 .أو يقبل دفع سحبا أو سحوبات مسحوبة من اŭستفيد  (اŭستفيد)يدفع إń أو لأمر طرؼ ثالث  -1
 .يفوض مصرفا أخر بالدفع أو بقبوؿ ودفع مثل ǿذا السحب  -2
يفوض مصرفا أخر بالتداوؿ مقابل مستǼد أو مستǼدات مǼصوص عليها شريطة أف تكوف اŭستǼدات مطابقة Ťاما  -3

   . لشروط الاعتماد 
      48فراح كاسية، سامية كشوة ، مرجع سابق ، ص  -  2 15، ص 1999حسś دياب، الاعتمادات اŭستǼدية التجارية، اŭؤسسة اŪامعية للǼشر والتوزيع، لبǼاف سǼة  -  1                                                           
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بǾ اŭادة الثانية من القواعد والأعراؼ الدولية اŭوحدة فهو يتميز بشموليتǾ ودقتǾ ذلك أنǾ أشار إŦ ńيع أما التعريف الذي أتت    
 أسالب الدفع في الاعتماد اŭستǼدي من دفع فوري أو القبوؿ أو التداوؿ وإشارتǾ إń إمكانية تفويض بعض اŭصارؼ الأخرى 

 1. بالدفع إضافة إń إبرازǽ دور اŭستǼدات الأساسي واń  تبيانǾ حكم الاعتمادات الضامǼة 
  : Żكن القوؿ أف الاعتماد اŭستǼدي Żثل في جوǿرǽمن التعارؼ وبǼاءاً على ما سبق 

  .عملية بǼكية يقوـ خلاŮا البǼك بدور الوسيط اŭلتزـ اŭطمئن لكل من اŭصدر واŭستورد -1
  .عملية بǼكية تساعد على بǼاء الثقة اŭفتقدة بś طرفي العقد -2
عملية بǼكية يضمن بموجبها البǼك للمصدر دفع قيمة بضاعتǾ والŖ تم شحǼها، ويضمن للمستورد عدـ قيامǾ بالدفع إلا  -3

  .بعد قياـ اŭصدر بالشحن وبعد التأكد من مطابقتها للمواصفات اŭتفق عليها
 . عملية بǼكية تكوف مرتبطة بمستǼدات فقط وليس بالبضائع -4
5- Śصوص عليها في الاعتماد لا غǼŭوؾ فيها مقيدة بالتعليمات اǼكية تكوف البǼعملية ب . 
 عملية بǼكية تكوف فيها علاقة اŭصدر واŭستورد ليست علاقة ناشئة عن عملية الاعتماد اŭستǼدي وإنما ǿي علاقة -6

 .بها  سابقة ومستقلة تǼشأ عن عقد البيع اŭبـر بيǼهما، والبǼوؾ غŚ ملزمة بالعقود اŭشار إليها بعقد البيع ولا علاقة Ůا

 أǿمية وخصائص الاعتماد المستǼدي : الفرع الثاني 

 :أǿمية الاعتماد المستǼدي : أولا 

التجارة اŬارجية خاصة  إف أهمية الاعتماد اŭستǼدي تكمن أساسا في الدور اūاسم الذي يلعبǿ Ǿذا الǼوع من الاعتماد في Ťويل   
 الاقتصاديś على اŭستوى الدوŅ وكذا  الǼظر بś اŭتعاملśوجهاتما تعلق مǼها بالواردات فهو يلعب دورا ǿاما في تقريب 

لذلك من انعكاسات على الǼمو الاقتصادي للدوؿ وعلى  تسهيل وتسريع عمليات التبادؿ الدوŅ من حيث اūجم والǼوع وما
 . التطور بشكل عاـ

Ǿتمحورة حولŭاصر اǼدي ترتبط بالعǼستŭفإف أهمية الاعتماد ا.  

 2 : (طالب فتح الاعتماد)بالǼسبة للمستورد  -1
اŬارج، وأنǾ لا يǼتقل  Ÿعلǿ Ǿذا الǼوع من القرض مطمئǼا على إبراـ الصفقات وإŤامها حسب الشروط اŭتفق عليها مع عميلǾ في

  .لإŤاـ الصفقة بل يتم ذلك تلقائيا عن طريق الوساطة البǼكية

- ǾكǼا لبǼلن يكوف مدي Ǿك لن يدفع للبائع أو أنǼظاـ للمستورد التأكيد والضماف بأف البǼذا الǿ حǼŻ ك  إلا بعدǼتأكد الب
  .عليǾ من أف البائع قد نفذ كل الشروط والالتزامات تǼفيذا صحيحا كما تم الاتفاؽ

 88، ص 2000عŗوس عبد اūق، الوجيز في البǼوؾ التجارية، كلية العلوـ الاقتصادية وعلوـ التسيŚ،جامعة اǼŭتوري قسǼطيǼة، سǼة أبو  -  2 وما بعدǿا  19 ، ص 2006عبد العزيز فاعور، الاعتماد اŭستǼدي والتجارة الالكŗونية، مǼشورات اūلبي اūقوقية، الطبعة الأوǿ.                                                             1   - ńر ريثما تصل البضاعةشلا يضطر لدفع قيمة الاعتماد سلفا فاŭدة قد تصل إń أربعة أو ستة أ -
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معايǼة  ǿادةشيطلب  يكوف واثقا من أف بضاعتǾ قد تم ǼŹها و ستأتي مطابقة للشروط اŭتفق عليها و خاصة عǼدما -
 1 : (المستفيد)بالǼسبة للمصدر - 1 . الاعتماد تتعاطى أعماؿ الكشف والتأكد من اŭواصفات حسب الشروط اŭتفق عليها في

سعر بيعها معروفا  يكوف على ثقة من أف بضاعتǾ الŹ Ŗضرǿا أو يضعها مباعة و لن تتكدس في اŭستودعات ويكوف -
  .غŚ معرض للخسارة في حاؿ تدǿور الأسعار

 .  يكوف على ثقة بأنǾ سيحصل بشكل مؤكد على ťن البضاعة الŖ يشحǼها إń اŭشŗي -
استحقاقها  تاريخ قد يدفع البǼك قيمة الكمبيالة اŭستǼدية وذلك عǼدما źصم العميل ǿذǽ الكمبيالة لدى البǼك قبل -

ǽذǿ ك على خصمǼجم البŹ ويلا دائما للبائع وميزة إضافية، ولاŤ ذاǿ الكمبيالة عادة لذا يعد  ǽنظرا للضماف الذي توفر
فيحصل البائع بذلك على الفوائد الŖ سيحصل عليها  البائع، لǾ اŭستǼدات اŭرفقة والاعتماد الذي تم إصدارŭ ǽصلحة

ǿذǽ السهولة في اŬصم على الكمبيالة اŭستǼدية صفقة جديدة كأداة ǿامة  وقد أضافت فيما لو باع البضاعة نقدا،
  .لتسوية دين الثمن

  .Żكن للبائع اūصوؿ على التسهيلات اŭصرفية لتجهيز البضاعة مقابل الاعتماد -
كما  الثمن، بأداء يئا عن نظمǾ وقوانيǾǼ إذا أخل اŭشŗي بإلتزاماتǾشيتجǼب űاطرة بيع البضاعة في بلد أجǼبي لا يعرؼ  -

  .الثمن ما يصاحب ذلك من مصاعب وتأخر في تسليموǼŸبǾ إń حد كبű Śاطر التقاضي 
 Ŧيع  باţاذحيث يتكفل ǿذا الأخŚ (اŭستورد)ǼŸبǾ من الصعوبات الǼاŦة عن نظم مراقبة الǼقد في بلد اŭشŗي  -

    .الإجراءات الضرورية قبل فتح الاعتماد بإعتبارǿا جزءا من التزاماتǾ بأداء الثمن
نفقات  من Źوؿ دوف إūاؽ الضرر بالبائع الذي يلتزـ بشحن البضاعة وإرساؿ اŭستǼدات وما يŗتب على ذلك -

  .لاستيفاء Ǽťها
űالفات مثل عدـ  اŭستǼدات ستصل مطابقة للشروط، فتعفيǾ من دفع الغرامات اŭفروضة من قبل الدولة في حاؿ وجود    

  .ǿادة اǼŭشأ فيدفع تعويضشتصديق الفواتŚ و

  :بالǼسبة للبǼوك  -2
Ťويليا  فتشكل مصدرا Żثل الاعتماد اŭستǼدي بالǼسبة للبǼوؾ دخل من جراء العمولات الŖ يتقاضاǿا والتأميǼات الŖ يأخذǿا   

بالإضافة إń مساهمة ǿذǽ التأميǼات في  ذلك، لا بأس بǾ، كما أف البǼك يوظف ǿذǽ التأميǼات فيحصل على عوائد من جراء
  .سيولة ǿذǽ البǼوؾ

    ńذا المجاؿ بالإضافة إǿ يقدمها في Ŗال Ǿة نتيجة خدماتǼسيتقاضى عمولة معي Ǿك المحلي فإنǼسبة للبǼا  بالǿيأخذ Ŗات الǼالتأمي
Ǿويليا لŤ تشكل مصدرا Ŗوال.  

عمولتţ Ǿتلف عما  فإف كاف دورǽ كمبلغ للاعتماد فإف أما بالǼسبة للبǼك اŭراسل فإنǾ يتقاضى عمولة تتفق ودورǽ في الاعتماد،    
 255 ، ص 1999سǼة  Űاسبة و العمليات اŭصرفية، اŭؤسسة اŪامعية للǼشر و التوزيع، طبعة الأوń، لبǼاف، ناجي Ŧاؿ، -  1                                                            . إذا كاف دورǽ معززا للاعتماد
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 كبǼك  استخدامǾ يساعد الاعتماد اŭستǼدي البǼك على توسيع عملياتǾ وترسيخ علاقاتǾ مع اŬارج Ųا يǼتج عǾǼ إمكانية    
.ت مراسل للبǼوؾ الأجǼبية فيستفيد من العمولات الǼاšة عن أداء ǿذǽ اŬدما

 :بالǼسبة للتجارة الخارجية  -3
الŖ كانت كثŚا ما تقف  يساعد الاعتماد اŭستǼدي على إنتشار وتوسيع التجارة الػخارجية خاصة وأنǾ يسهل الǼواحي الػمالية     

قبض ťن البضاعة  فتسهل عملية البائع واŭشŗي، حائلا أماـ إنتشار ǿذǽ التجارة فتقوـ البǼوؾ بدور الوسيط الذي يثق بǾ كل من
 .ة إستلامǾ للمستǼدات اŬاصة بهذǽ البضاع حاؿ ǼŹها بيǼما لا يدفع اŭشŗي الثمن إلا حاؿ

  Ǿوجŭدية من قبل الدوؿ ذات الاقتصاد اǼتضع قيودا  ومن جهة أخرى فإف الغاية من إستعماؿ الاعتمادات اػلمست Ŗأو البلاد ال
  .على عمليات استŚاد و تصدير البضائع رافا ومراقبة كاملةشأنŹ Ǿقق Ůا إ (رقابة على الصرؼ )على حرية التداوؿ للǼقود 

 1:خصائص الاعتماد المستǼدي : ثانيا 
Ťويل اūركة  تعد الاعتمادات اŭستǼدية من أǿم اŬدمات اŭصرفية الŖ تقدمها اŭصارؼ بصفة عامة، حيث تعد أساس      

 .حوؿ العاŃ بكة اŭراسلś للمصارؼشفي كافة أŴاء العاŃ والŖ تǼفذ من خلاؿ  (التصدير- الاستŚاد )التجارية 
البǼك بموجبǾ عن طريق  والاعتماد اŭستǼدي ǿو طلب يتقدـ بǾ اŭتعامل من أجل سداد ťن مشŗيات بضائع من اŬارج، يقوـ 

  :من خلاؿ أسلوبś هما وتǼفذ الاعتمادات اŭستǼدية باŭصارؼ اŭراسلś بسداد القيمة بالعملة اŭطلوب السداد بها،

ويقتصر دور  وǿو تǼفيذ الاعتماد اŭستǼدي كخدمة مصرفية حيث يتم تغطيتǾ بالكامل من قبل اŭتعامل :ؿوالأسلوب الأ -
 . اŭصرؼ علي الإجراءات اŭصرفية لفتح الاعتماد لدى اŭراسل وسداد قيمة الاعتماد بالعملة اŭطلوبة

 وǿو تǼفيذ الاعتماد اŭستǼدي كإئتماف مصرفي حيث يقوـ اŭتعامل بسداد جزء فقط من :الأسلوب الثاني -
 . قيمة الاعتماد ويقوـ اŭصرؼ باستكماؿ سداد قيمة الاعتماد كعملية إئتمانية

 : و بالتاŅ فإف للاعتماد اŭستǼدي ůموعة من اŬصائص ǿي
  :خاصية الضمان  -1

بأف يستوفي  يضمن الاعتماد اŭستǼدي بأف يستلم بذات الشروط الŖ تعاقد عليها مع البائع، وباŭقابل فإنǾ يضمن للبائع
ر شاŭصرؼ إšاǾǿ نهائي ومبا البضاعة وذلك مقابل تقيدǽ بالشروط اŭوضوعة في خطاب الاعتماد بإعتبار أف إلتزاـ ťن

Ǿي أو البائع  :خاصية الائتمان  -2  .ومستقل عن عقد البيع الذي يرتكز إليŗسبة للمشǼدي يلعب دورا مهما من ناحية الائتماف سواء بالǼستŭإف الاعتماد ا.  
 : بالǼسبة للمشتري  - أ

 .اŭستǼدات ŤكǾǼ من اūصوؿ على تسهيلات مصرفية متمثلة بعدـ التسديد للمصرؼ حŕ يتأكد من سلامة وصحة- 
 26 - 24 مازف عبد العزيز فاعور، مرجع سبق ذكرǽ، ص – Ť.                                                             1كǾǼ من بيع البضاعة حŕ قبل إستلامها- 
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 :بالǼسبة للبائع -  ب
 الذي يثبت برازǿا سǼد الشحنأيستطيع اūصوؿ على قيمة الاعتماد بمجرد تقدǾŻ اŭستǼدات اŭطلوبة للمصرؼ و- 

 Ǿدما تكوف قد خرجت من حوزتǼن البضاعة أي عŹيوأصبحتŗشŭا ńفي طريقها إ       .  
  :خاصية الوفاء  -Ż.  3كن خصم الكمبيالات اŭسحوبة على اŭصرؼ قبل حلوؿ موعد إستحقاقها- 

عديدة  يشكل الاعتماد اŭستǼدي وسيلة لوفاء كل من البائع واŭشŗي بإلتزاماتǾ إšاǽ الآخر، للاعتماد اŭستǼدي مزايا
  .يوفرǿا سواء للعميل أو اŭستفيد

 فإنǾ يتأكد من عدـ دفعǾ للثمن إلا بعد أف تكوف البضاعة قد خرجت من حيازة البائع وأصبحت: بالǼسبة للمشتري  - أ
في ǿذا المجاؿ  طريقها إليǾ استǼادا إń مطابقة اŭستǼدات لشروط خطاب الاعتماد، وأيضا مستفيد من خبرة اŭصارؼفي 

 .  التوفŚ في الوقتإńإضافة 
 فانǾ يطمئن من استيفاء ťن البضاعة بمجرد تǼفيذǽ لإلتزاماتǾ بتسليم اŭستǼدات اŭطابقة لشروط : بالǼسبة للبائع  - ب

في  الثمن ر ومستقل عن علاقة البيع Ųا ǼŸبű Ǿاطر عدـ سدادشذلك لأف إلتزاـ اŭصرؼ إšاǾǿ نهائي، مبا الاعتماد
وأخŚا فيبقى  أخرى، حاؿ إخلاؿ اŭشŗي بإلتزاماتǾ أضف إń ذلك فإف قوة الضماف اŭعطى للبائع لا ŢققǾ أي وسيلة

 . مطمئǼا أف اŭشŗي سيبقى بعيدا عن مǼافسيǾ من التجار
 أطراف وأنواع الاعتماد المستǼدي: الفرع الثالث 

نتعرؼ على الأطراؼ  لذلك لا بد لǼا قبل اūديث عن ǿذǽ الأنواع أف  أنواع الاعتمادات اŭستǼدية،فرعسǼتǼاوؿ في ǿذا اؿ   
 . اŭتدخلة في ǿذǽ العملية

 1: أطراف الاعتماد المستǼدي : أولا 
    Ǿوالوفاء بإلتزامات Ǿاـ تعهداتŗأربعة أطراؼ حيث أف كل طرؼ ملزـ بإح śدي تتم بǼستŭلتحقيق الغرض  إف عملية الاعتماد ا

:  أنشأ من أجلǾ وتتمثل ǿذǽ الأطراؼ في الذي  LE DONNEUR D’ORDRE    (المشتري أو المستورد)طالب فتح الاعتماد  -1
وǿو اŭتعامل أو اŭستورد الذي يطلب فتح الاعتماد اŭستǼدي بالشروط واŭتطلبات الŖ يراǿا مطابقة لإتفاقية البيع     

ǾǼعقودة بيŭي  اǿ اŭتداولة بموجب الاعتماد طاŭدات أو قبوؿ السحوبات اǼستŭستفيد ويكوف ملزما بدفع قيمة اŭا śوب
                                                        LA BONQUE E’MITTRICEالبǼك الفاتح   -2 . روط الاعتماد اŭوقع مǾǼشلأحكاـ و  مطابقة في ظاǿرǿا

كتاب الاعتماد طبقا للشروط الواردة في طلب فتح الاعتماد وǿو  (يصدر)وǿو بǼك اŭتعامل الػمستورد الذي يفتح 
ط أف تكوف بشرالبǼك الوسيط الذي يلتزـ ويتعهد نيابة عن عميلǾ بقبوؿ أو دفع قيمة اŭستǼدات اŭقدمة من اŭستفيد 

 21 - 17، ص 2000 سǼة الطبعة الاوń مركز الكتاب الاكادŻي، ،الاعتمادات المستǼدية Ŧاؿ يوسف عبد الǼبي،-  1                                                            . مطابقة لأحكاـ وشروط الاعتماد
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 LE BENIFICIAIRE (المصدر أو البائع)المستفيد  -3
 وǿو البائع أو اŭصدر الذي يتم فتح الاعتماد لصاǾū ويعتبر ǿو اŭسؤوؿ عن ترتيب Źن البضاعة حسب شروط عقد

 ńها إŻو وارد في متن الاعتماد، وتقدǿ اŭ دات بصورة مطابقةǼستŭهيز اšطالب فتح الاعتماد و śوب ǾǼالبيع الذي تم بي
 LA BONQUE NOTIFICATRICEمبلغ الاعتماد  -4  .اŭتداوؿ للمستǼدات ضمن مدة صلاحية الاعتماد وقبض قيمتها حسب اŭتفق عليǾ في الاعتماد البǼك اŭبلغ أو

 وǿو بǼك اŭراسل الذي يطلب إليǾ البǼك فاتح الاعتماد تبليغ الاعتماد إń اŭستفيد، حيث يقوـ اŭستفيد بتقديم
 . اŭستǼدات لقبض قيمتها عن طريق ǿذا البǼك

 أطراف الاعتماد المستǼدي : (11-)الشكل رقم 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 من إعداد الطالب: المصدر 

 

 : أنواع الاعتماد المستǼدي : ثانيا 

الأعماؿ  يوعا وإستعمالا في عاŃشǼǿاؾ عدة تقسيمات للاعتمادات اŭستǼدية و سوؼ نركز على أǿم الأنواع و أكثرǿا 
  . والتبادلات الدولية

 (المشتري  )المستورد 
(بǼك المستورد  )بǼك الإصدار   
(بǼك المراسل  )بǼك التبليغ   
(المستفيد  )المصدر   بلد المستورد  بلد المصدر 
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 تصǼيف الاعتمادات من حيث قوة تعهد البǼك المصدر -1
 Cré Doc Revocable: الاعتماد القابل للإلغاء  - أ

 تعديل شروطǾ في أي وقت يشاء كما تدؿ عليǾ التسمية فهو اعتماد Żكن لأي طرؼ من أطراؼ الاعتماد القياـ بإلغائǾ أو   
 يوفر الضمانات الكافية، Ůذا Źذر الǼوع من الاعتمادات لا وبدوف موافقة مسبقة من بقية الأطراؼ الأخرى، لدى فإف ǿذا

فاعليتǾ وجوǿر وظيفتǾ كأداة مضمونة لتمويل العمليات التجارية، حŕ في اūالات الŖ  ستخدامǾ في التطبيق العملي، حيث يفقدا
  .درجات عالية من الثقة اŭتبادلة بś كل من اŭصدر واŭستورد تتوافر فيها

 .ويصŚ الاعتماد قابلا للإلغاء بالǼص صراحة على ذلك في شروط الاعتماد
   Cré Doc Irrevocable: لاعتماد المستǼدي غير قابل للإلغاءا  - ب

 موافقة الأطراؼ الاعتماد دوف يتضمن ǿذا الǼوع من أنواع الاعتمادات التزاما قاطعا من Ŧيع الأطراؼ بعدـ إلغاء أو تعديل   
 الاستخداـ في Ťويل العمليات التجارية الدولية الاعتماد شائع لذا فإف ǿذا الǼوع من الأخرى ذات الصلة بالاعتماد اŭستǼدي،

  .أكيدة وواضحة نظرا ŭا يوفرǽ من ثقة عالية وضمانات

بإبلاغ الأخŚ تعليمات وشروط  يقوـ البǼك مبلغ الاعتماد بدور الوسيط بś كل من البǼك فاتح الاعتماد واŭستفيد، وذلك   
 1 تصǼيف الاعتمادات المستǼدية من حيث قوة تعهد البǼك المراسل  -2 .عملية الوساطة دوف التزاـ بالدفع للمصدر عǼد تقديم اŭستǼدات الاعتماد اŭفتوح لصاǾū، ويǼحصر دور البǼك مبلغ الاعتماد في

 Cré Doc Unconfirmed :الاعتماد المستǼدي غير معزز - أ

دوف البǼك اŭراسل  بموجب الاعتماد اŭستǼدي غŚ معزز يقع الإلزاـ بالسداد للمصدر على عاتق البǼك فاتح الاعتماد ويكوف   
Ǿعمولة، فلا إلتزاـ علي Śفيذ الاعتماد نظǼرد القياـ بوظيفة الوسيط في تů صدرŭبأي من الشروط  في بلد ا śإذا أخل أحد الطرف

  .الواردة في الاعتماد

    Cré Doc Confirme : الاعتماد القطعي المعزز  - ب
وبالتاŹ Ņظى ǿذا  البǼك الذي قاـ بفتح الاعتماد، يلتزـ بدفع القيمة في جػميع الظروؼ مادامت الػمستǼدات مطابقة للشروط   

 śكǼوع من الاعتماد بوجود تعهدين من البǼال(راسل فيŭك اǼك فاتح الاعتماد و البǼصدر البŭالبلد ا)  صدر بمزيد منŭفيتمتع ا
اūاؿ لا يطلب البǼك فاتح الاعتماد تعزيزǽ في البǼك اŭراسل  الإطمئǼاف وبضمانات أو بإمكانية قبض قيمة اŭستǼدات وبطبيعة

اŭصدر على اŭستورد، فقد توجد حاجة لذلك إذا كاف البǼك فاتح الاعتماد ǿو أحد  روطشإلا عǼدما يكوف جزءا من  (اŭعزز)
 لعظم ثقة اŭتعاملś بها، كما أف البǼوؾ اŭراسلة لا تقوـ بتعزيز الاعتمادات إلا إذا توافرت عǼدǿا الثقة البǼوؾ العاŭية اŭشهورة

 27ص مرجع سبق ذكرǽ،  حسن دياب،-  1                                                             . المحلي فاتح الاعتماد، ويكوف ذلك نظŚ عمولة متفق عليها بالبǼك
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 1 (المستفيذ)من حيث طريقة الدفع للبائع  -3
  Cré Doc Avue: اعتماد الاطلاع  - أ

   Ǿبػمجرد القدوـ إلي ǾكǼالػحصوؿ على قيمة الصفقة من ب Ǿو ذلك الاعتماد الذي يػمكن للمستفيد من خلالǿ للوثائق ǽوإظهار 
والوثائق الواردة إليǾ أو للتحصل  وتتحقق البǼك من صحتها، بعد ذلك يقوـ البǼك الآمر بتحويل اŭبلغ فور إستلامǾ للمستǼدات

 ( .اŭصدر)عليها من اŭستفيد

 Cré Doc Par Acceptation:  اعتماد المǼفذ بالقبول  - ب
 نييع قبوؿ الكمبيالة ǿو اعتماد مستǼدي بموجبǾ يتعهد بǼك بقبوؿ الكمبيالة اŭسحوبة على اŭشŗي لكن دوف خصمها وأف   

حلوؿ أجل الإستحقاؽ يǼبغي تقديم اŭستǼدات  إعطاء أجل للمشŗي من أجل تأمś اŭبلغ الكافي لتسديد قيمة الصفقة، وعǼد
 ( .اŭصدر) البǼك يظل قائما إń غاية التسديد الفعلي للمستفيد والوثائق اŭتعلقة بالصفقة Űل الاعتماد، وعليǾ فإلتزاـ

 Le Cré Doc red claus:  اعتماد المستǼدي ذو البǼد الأحمر- ج

 الإنتباǽ إليǾ، وǿذا سمي ǿذا الǼوع من الاعتماد باŭسطر بالأŧر ذلك لأنŹ Ǿتوي على بǼد Ųيز مسطر باللوف الأŧر للفت    
على اūساب قبل إستلامǾ الوثائق واŭستǼدات  البǼد يسمح للمصرؼ اŭراسل أو اŭصرؼ اŭؤيد بأف يدفع للمستفيد مقدما دفعات

 (اŭستفيد)العميل الآمر وعلى مسؤوليتǾ، نتيجة لذلك وفي حاؿ ǼŤع البائع  اŭطلوبة ويدرج في الاعتماد بǼاءا على طلب صريح من
الآمر  للمصرؼ اŭؤيد Źق Ůذا الأخŚ أف يعود على اŭصرؼ مصدر الاعتماد والذي يعود بدورǽ على العميل عن تقديم اŭستǼدات

 2 تصǼيف الاعتمادات المستǼدية من حيث طريقة سداد المشتري -4 .  للشحن بقيمة ما دفعǾ ويتم اللجوء إǿ ńذا الǼوع من الاعتمادات اŭستǼدية لتمويل البائع بالأمواؿ اللازمة
 Le Cré Doc Enfermé Tout: الاعتماد المغطى كليا - أ

 فالبǼك في الػخاصة إليǾ، وǿو الذي يقوـ طالب الاعتماد بتغطية مبلغǾ بالكامل للبǼك بتسديد الػمبلغ لدى وصوؿ اػلمستǼدات   
لفتح وتǼفيذ الاعتماد وتسديد الباقي عǼد  ǿذǽ الػحالة لا يتحمل أي عبء ماŅ لأف العميل يكوف قد زودǽ بكامل الǼقود اللازمة

يظل البǼك في الاعتماد اŭغطى كليا مسؤولا أماـ عػػميلǾ عن  ورود اŭستǼدات، في ǿذǽ اūالة تأخذ حكم التغطية الكاملة، ولكن
الاعتماد قد توفرت أو إذا تأخر فيǾ، كما يسأؿ عن أي خطأ  روطشŃ تكن  أي استعماؿ خاطئ للǼقود مثل دفعها للمستفيد إذا

ǾنيمǾراسل في مهمتŭك اǼالب Ǿيرتكب .  

 Le Cré Doc Partiellement Enfermé:  الاعتماد المغطى جزئيا   - ب
حالات خاصة لػهذǿ  ǽو الذي يقوـ فيǾ العميل الآمر بفتح الاعتماد بدفع جزء من ثػمن البضاعة من مالǾ اŬاص، وǼǿاؾ   

الػمستǼدات، أو الاتفاؽ على أف تكوف التغطية عǼد  التغطية مثل أف يلتزـ العميل بالتغطية بػمجرد الدفع للمستفيد حŕ قبل وصوؿ
 62 – 61فراح كاسية، سامية كيشو، مرجع سبق ذكرǽ، ص  -  2 28حسś دياب، مرجع سابق، ص  -  1                                                             .السلعة وصوؿ اŭستǼدات وأف يؤخر الدفع إń حś وصوؿ



الإطار النظري والدارسات السابقة: الفصل الأول   

15  

 فوائد على الأجزاء غŚ ويساǿم البǼك في Ţمل űاطر Ťويل اŪزء الباقي من مبلغ الاعتماد، وتقوـ البǼوؾ التقليدية بإحتساب   
  .إعتماد اŭشاركة اŭغطاة وǿي فوائد ربوية Űرمة تتجǼبها البǼوؾ الإسلامية بإستخداـ بديل آخر يسمى

 Le Cré Doc Est Enfermé:  الاعتماد غير المغطى- ج

للمستفيد عǼد  ǿو الاعتماد الذي ǼŻح فيǾ البǼك Ťويلا كاملا للعميل في حدود مبلغ الاعتماد حيث يقوـ البǼك بدفع اŭبلغ   
 1 تصǼيف الاعتمادات من حيث الطبيعة و الشكل -5  .آجاؿ وفوائد عن اŭبلغ غŚ اŭسدد اŭستǼدات ثم تتبع البǼوؾ التقليدية عملائها لسداد اŭبلغ اŭستحق عǼدما يتفق عليǾ في تسليم

 :Żكن تقسيمها إń نوعś : من حيث الطبيعة - أ
وǿي الŖ تفتحها البǼوؾ بǼاءا على طلب متعامليها من   Import Cré Doc:  اعتماد الاستيراد – 1 –أ 

  .أجل الاستŚاد من دوؿ أخرى

وǿي الŖ ترد لصاŁ مصدرين بواسطة البǼوؾ في بلد اŭصدر  Export Cré Doc:  اعتماد التصدير – 2 –أ 
  .من أجل التصدير لدوؿ أخرى

  :نقسمǾ إń ثلاثة أنواع : من حيث الشكل  - ب
ǿو الذي يستطيع بموجبǾ اŭستفيد إعطاء  Cré Doc Transférable: اعتماد القابل للتحويل - 1 – ب 

الاعتماد كليا أو جزئيا ŭصلحة واحد أو أكثر من  تعليمات للمصرؼ اŭكلف بالدفع أو بالقبوؿ أو بالتداوؿ أف Źوؿ
 ( .اŭستفيدين الثانيś)اص الثانيś شخالأ

Ń إلا مرة واحدة ما ǾويلŢ وزŸ ولا ǾويلŢ ويل الاعتماد إلا إذا نص صراحة على إمكانيةŢ كنŻ لا Ǿأن Śص  غǼي
  .الاعتماد خلاؼ ذلك

ذلك  بالتاŅ لا Ÿوز Ţويل الاعتماد بǼاءا على طلب اŭستفيد إń أي مستفيد ثالث إلا إذا نص الاعتماد على خلاؼ
 . وسمح بهذا التحويل

 Revoling Cré Doc : اعتماد الدوري أو المتجدد - 2 –ب 
     Ǿيتم إلغائ ŕالأصلية بإستمرار ح Ǿقيمت Ǿو الاعتماد الذي تتجدد فيǿو(إذا كاف قابلا للإلغاء و Ǿللرجوع في )أو 

 Ǿإنتهاء صلاحيت ŕ(إذا كاف قطعيا)ح Ǿكليا أو   وتتجدد القيمة الأصلية للاعتماد تلقائيا وبشكل آني فور إستعمال
نصوص العقد  وŢدد. جزئيا، أو بعد إخطار البǼك بدفع قيمة الكمبيالة الŖ تم سحبها عليها وǿو الغالب عملا

 . الشروط الŖ يتم فيها šدد قيمة الاعتماد
 63 -62بق، ص افراح كاسية، سامية كيشو، مرجع س -  1                                                             
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  :اعتماد الظهير - 3 –ب 
اūالات  الاعتماد الظهŚ أو الاعتماد القابل لاعتماد آخر يشبǾ الاعتماد القابل للتحويل حيث يستعمل في    
Ŗتج، وفي  الǼتجا للبضاعة كأف يكوف مثلا وكيلا للمǼستفيد من الاعتماد الأصلي وسيط وليس مŭيكوف فيها ا
ǽذǿ  ذاǿ ويستخدـ ،Ǿبلغ لŭالاعتماد الأوؿ ا Ǿتج بضمانǼŭا Łستفيد بفتح اعتماد جديد لصاŭالة يقوـ اūا

  .الأسلوب
اŭستǼدات  روط الاعتماد الثاني مشابهة للاعتماد الأصلي باستثǼاء القيمة وتاريخ الشحن وتقديمشوعادة ما تكوف 

 . بيǼها الŖ تكوف في الغالب أقل وأقرب ليتيسر للمستفيد الأوؿ إŤاـ العملية وŢقيق الربح من الفرؽ
Ņدية في الشكل التاǼستŭكن تلخيص كل أنواع الاعتمادات اŻ Ǿو علي :  

 أنواع الاعتمادات المستǼدية : (2-1)الشكل رقم 
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 اعتماد قابل للالغاء  

 

 اعتماد غير قابل للالغاء 

    

 اعتماد مستǼدي غير معزز  

 

 اعتماد مستǼدي معزز 

  

 الاعتماد بالاطلاع  
 الاعتماد المǼفذ بالقبول 

 اعتماد ذو البǼد المسطر بالأحمر                                                                          
 
 الاعتماد المغطى جزئيا 

 الاعتماد المغطى كليا  

 الاعتماد الغير مغطى  

 اعتماد قابل للتحول                                                                                                               

         اعتماد دوري     من حيث الشكل                                                                                

 اعتماد الظهير   

         اعتماد التصدير  

             من حيث الطبيعة            اعتماد الاستيراد :                    من إعداد الطالب بالاعتماد على :  المصدر 

 64فراح كاسية، سامية كيشو، مرجع سبق ذكرǽ، ص 

من حيث قوة تعهد 
 البǼك المصدر

من حيث قوة تعهد 
 البǼك المصدر
من حيث طريقة 

 الدفع للبائع
من حيث طريقة 
 سداد المشتري 
من حيث الشكل 

 والطبيعة 
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 مراحل فتح الاعتماد المستǼدي : (3-1)الشكل رقم 

 

 (5)إرسال البضاعة 
 (1)عقد تجاري 

 

 

                     إخبار بفتح    تقديم                                                     طلب فتح       إرسال 

 المستǼدات    (2)الاعتماد   (10)دفع                             (6)المستǼدات   (4)الاعتماد     (9)الدفع    

(                                                                                                                   11) 

 (   3)                                               إرسال طلب فتح الاعتماد 

 (  7)                                                    إرسال المستǼدات 

 (8)                                                          الدفع 
 

 بǼك الجزائر الخارجي وكالة تقرتمن إعداد الطالب بالاعتماد على معلومات مقدمة : المصدر 

 

 

 

 

 

 

 المستورد المصدر
 بǼك المستورد بǼك المصدر
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الدراسات السابقة  :  المبحث الثاني
 دراسة بونحاس عادل : المطلب الأولى 

 رسالة ، 2003/2010دور الاعتماد المستǼدي في ضبط التجارة الخارجية، دراسة حالة الجزائر ، بونحاس عادلدراسة 
 .2013/2014جامعة الحاج لخضر باتǼة  ،مقدمة لǼيل شهادة الماجستير في العلوم الاقتصادية

 : أǿداف الدراسة 

   ǿدفت الدراسة إŢ ńديد أهمية تقǼية الاعتماد اŭستǼدي في البǼوؾ التجارية اŪزائرية ودورǿا في عملية Ťويل التجارة اŬارجية، 
كما يبرز آلية استخداـ ǿذǽ التقǼية مع Ţديد أǿم أنواعها إضافة إń ذلك يبرز الأهمية الاقتصادية لتقǼيات التمويل البǼكي للتجارة 

الدولية ومدى فعاليتها في Ţقيق الثقة والأماف وتسهيل العلاقات بś اŭستوردين واŭصدرين والبǼوؾ المحلية والأجǼبية، كما تǼاوؿ 
 .الدور الذي تقوـ بǾ البǼوؾ التجارية لتطوير وتسهيل التمويل لتجارة الدولية 

 :توصلت ǿذǽ الدراسة إń : نتائج الدراسة 

أف واقع التجارة اŬارجية في اŪزائر يوحي بمدى سيطرة قطاع المحروقات على إŦاŅ الصادرات بيǼما خارج المحروقات  -
 .فهي Ţ Ńقق ما ǿو مرجوا مǼها إطلاقا، وذلك لكوف الاقتصاد اŪزائري ريعي يعتمد على أساس العائدات الǼفطية 

التوطś اŭصرفي إجراء مصرفي مفروض على كل العمليات اŭتعلقة بالتجارة اŬارجية اŮدؼ مǾǼ رقابة الدولة على الصرؼ  -
 .بتفويض من بǼك اŪزائر 

كما توصل الباحث من خلاؿ دراستǾ التطبيقية أف تقǼية الاعتماد اŭستǼدي على مستوى القرض الشعبي اŪزائري  -
يتحكم فيها الأصوؿ والأعراؼ الدولية اŭوحدة للاعتمادات اŭستǼدية وكذا مصطلحات التجارة الدولية وǿذا ما يتجسد 

 .حاليا من خلاؿ اūالة اŭدروسة 
 : المقارنة 

   إف ما تǼاولتǾ الدراسة ǿو توضيح الدور الرئيسي واŮاـ الذي تلعبǾ تقǼية الاعتماد اŭستǼدي في ضبط اŭبادلات التجارية الدولية 
بشكل عاـ، ومن ثم دراسة الواقع باŪزائر من خلاؿ إبراز űتلف الضمانات والامتيازات الŖ تقدمها ǿذǽ التقǼية إń الأطراؼ 

 . اŭتعاقدة 

 Ǿظيمها وما اعتمدتǼارجية من حيث تŬيات بصفة عامة ومدى مساهمتها في التجارة اǼتلف التقű الدراسة ǽذǿ ŀتعا Ń حيث   
 . الدولة من سياسات لتǼظيم وترقية وتسهيل التجارة اŬارجية وǿذا ما عاŪتǾ دراستǼا 
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 دراسة شǼيǼي سمير : المطلب الثاني 

، رسالة مقدمة لǼيل شهادة الماجستير 2004-1989دراسة شǼيǼي سمير، التجارة الخارجية في ظل التحولات الراǼǿة 
  .2005/2006في العلوم الاقتصادية جامعة الجزائر 

:   أǿداف الدراسة

إń السعي إŢ ńليل واقع الاقتصاد اŪزائري وŢولǾ إń اقتصاد مركزي موجǾ إń اقتصاد السوؽ، ومدى تأثر   الدراسةفتǿد    
التجارة اŬارجية بهذا التحوؿ، ثم إبراز الآثار الاقتصادية على قطاع التجارة بعد إمضاء اŪزائر على اتفاؽ شراكة مع الاŢاد 

الأوربي ومسعى انضمامها إń اǼŭظمة العاŭية للتجارة، كما توصلت ǿذǽ الدراسة إű ńتلف الǼتائج، أف انفتاح اقتصاد اŪزائري 
على اقتصاد السوؽ بصفة عامة والتجارة اŬارجية بصفة خاصة تكوف اŪزائر قد خطت خطوة باšاǽ انضمامها إń اǼŭظمة العاŭية 

للتجارة بعد أف عقدت اتفاقها مع دوؿ التحاد الأوربي، كما يǼجم عن Ţرر التجارة اŬارجية آثار اŸابية حيث Żكن للفرد 
اŭستهلك الاختيار بś عدة سلع Űلية ومستوردة، كما أف Ţرير التجارة اŬارجية Źفز اŭؤسسات اŪزائرية على بدؿ اŪهود لأجل 

.  إųاح مǼتوج مقبوؿ لدى اŭستهلك

 :توصلت الدراسة إń : نتائج الدراسة 

التجارة اŬارجية ǿي مصطلح خاص بالصادرات والواردات السلعية واŬدمات واŮجرة الدولية لرؤوس الأمواؿ بمعŘ آخر  -
انتقاؿ رؤوس الأمواؿ إű ńتلف دوؿ العاŃ وذلك بالاعتماد على تقǼيات عديدة مǼها التمويل اŪزافي، قرض اŭورد، 

إł  .....التحصيل اŭستǼدي 
 .إف التجارة اŬارجية تطورت فعلا بفضل الواقع الاقتصادي اŭعاش وǿذا كلǾ راجع لدور الدولة في العمليات الاقتصادية -
حاولت اŪزائر مǼذ الاستقلاؿ الǼهوض بقطاع التجارة اŬارجية وذلك بتبǼيها Ūملة من الإجراءات تبعا لتغŚ الǼظاـ  -

  .الاقتصادي
ستعماؿ تقǼية الاعتماد اŭستǼدي في حالة التصدير أقل مǾǼ في  اكما توصل الباحث من خلاؿ دراستǾ التطبيقية إف -

 . حالة الاستŚاد
 إń زيادة ثقة اŭتعاملś اŬارجيś الأجانب في اŭتعاملś الوطǼيś اŪزائريś بمعŘ ضماف الدفع ة الأخŚات  الإجراءتأد -

śارجيŬا śللمتعامل . 
 : المقارنة  -

إń وǿذا ما تشابهت فيǾ دراستǼا مع دراسة الباحث شǼيř سمǿ  Śذǽ الدراسة موضوع التجارة اŬارجية في الوقت الراǿن تتǼاوؿ   
، وǿذا ما التمويل الذي يعتبر البوابة الأساسية في عمليات التجارة اŬارجيةو  التǼظيمتطرؽ إń موضوعت Ń أف ǿذǽ الدراسة

 .اختلفت فيǿ Ǿذǽ الدراسة مع دراستǼا ŭوضوع التجارة اŬارجية 
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 دراسة زيرمي نعيمة : المطلب الثالث 

دراسة زيرمي نعيمة، التجارة الخارجية الجزائرية من الاقتصاد المخطط إلى اقتصاد السوق، رسالة مقدمة لǼيل شهادة 
  .2010/2011الماجستير في العلوم الاقتصادية جامعة أبي بكر بلقايد تلمسان 

 :أǿداف الدراسة 

    ǿدفت ǿذǽ الدراسة إŢ ńليل نقاط القوة والضعف في الاقتصاد اŪزائري، من الاقتصاد ŭخطط إń اقتصاد السوؽ بالإضافة 
إń مراجعة الإصلاحات اŭتعلقة بالتجارة اŬارجية ومدى ųاح سياسة Ţرير التجارة اŬارجية على مستوى مǼافسة اǼŭتجات 

 . العاŭية إضافة إń تقدير التجربة اŪزائرية في ůاؿ التجارة اŬارجية اŪزائرية وǿذا في ظل اقتصاد السوؽ 

 :توصلت ǿذǽ الدراسة إń الǼتائج التالية : نتائج الدراسة 

الأزمة الŖ مرت بها اŪزائر بسبب الاعتماد على اŭوارد الوحيدة في التصدير وǿو المحروقات دفعت بها إŢ ńرير šارتها  -
 .اŬارجية وبالتاŅ عملية التحرير جاءت كحتمية وليست كخيار بالǼسبة للجزائر 

 .Ţرير التجارة يتطلب ųاعة اŭؤسسات الاقتصادية وأف تكوف مؤǿلة للمǼافسة اŬارجية  -
أرجعت Ţرير التجارة اŬارجية رǿن القيود الŖ تقع على الدوؿ وبالطبيعة الاقتصادية والسياسية اŭتبعة وعلى كل  -

 .اŭستويات الاجتماعية والسياسية والأمǼية وغǿŚا 
-   śالتشريعات والقوان śا وذلك بانتهاج سياسة إصلاحات اقتصادية بǿقية التجارة وتطويرŗزائر إرادة قوية لŪأبدت ا

 .وكذلك برامج دعم الإنعاش الاقتصادي 
ولتحرير التجارة اŬارجية أثار سلبية على عديد الǼشاطات الاقتصادية نظرا لرفع القيود على السلع الأجǼبية الŖ ترد على  -

 .الأسواؽ المحلية 
 : المقارنة 

   عاŪت ǿذǽ الدراسة موضوع التجارة اŬارجية اŪزائرية بś مرحلتś من الاقتصاد اŭخطط إń اقتصاد السوؽ من خلاؿ Ţليل 
űتلف مراحل إصلاح التجارة اŬارجية ومدى ųاح سياسة Ţريرǿا من طرؼ الدولة اŪزائرية، حيث عاŪت إشكالية الدراسة ǿل 
أدى Ţرير التجارة اŬارجية في ظل اقتصاد السوؽ إŢ ńقيق أǿداؼ السياسة الاقتصادية، بيǼما تǼاولǼا ŭوضوع التجارة اŬارجية 
كاف من جانب تǼظيمها من قبل الاعتماد اŭستǼدي في البǼوؾ لتجارية، بصفة عǼصر ǿاما في تǼظيم وتطوير وŤويل ونمو التجارة 

 .اŬارجية 
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 دراسة بوكونة نورة: المطلب الرابع 

دراسة بوكونة نورة، تمويل التجارة الخارجية في الجزائر، رسالة مقدمة لǼيل شهادة الماجستير في العلوم الاقتصادية جامعة 
  .2011/2012( 03)الجزائر 

 :أǿداف الدراسة 

   ǿدفت ǿذǽ الدراسة إń إبراز دور الدولة في تطوير التجارة اŬارجية وضرورة Ţريرǿا من أجل Ţقيق معدلات نمو عالية من 
التǼمية كما ركزت الباحثة على إظهار مكانة اŪهاز اŭصرفي في اŪزائر في تǼظيم التجارة اŬارجية كما كانت من أǿدافها التعرؼ 

على السياسات اǼŭتهجة ومدى تأثǿŚا في التجارة اŬارجية وŤويلها كما ركزت على أثار انضماـ اŪزائر إń مǼظمة الغات صŚورة 
انضمامها إń اǼŭظمة العاŭية للتجارة إضافة إń تقديم أǿم التقǼيات والطرؽ اŭستعملة في Ťويل التجارة اŬارجية ومعرفة مدى 

 .  تطبيقها في اŪزائر 

 :توصلت ǿذǽ الدراسة إń الǼتائج التالية : نتائج الدراسة 

 Ņك الدوǼوالب Ņقد الدوǼدوؽ الǼظهور ص ńا وما أدى إǿذا ما أثر على تطورǿ اتŚارجية عدة تغŬلقد شهدت التجارة ا   
 .للإنشاء والتعمŚ واǼŭظمة العاŭية للتجارة واتفاقياتها 

 :اتبعت اŪزائر في سياساتها للتجارة اŬارجية على ثلاثة أجزاء رئيسية ǿي 

 .ǿو رقابة الدولة للتجارة اŬارجية وامتدت من الاستقلاؿ إń بداية السبعيǼات : اŪزء الأوؿ

 .ǿو نشاط احتكاري لǼشاط التجارة اŬارجية لدولة وداـ من السبعيǼات إń الثمانيǼات : اŪزء الثاني

ǿو ما تعرفǾ اŪزائر حاليا بتوجهها إń الاعتماد على تǼوع الصادرات Ŵو العاŃ  اŬارجي وإتباع سياسة أكثر تفتحا : اŪزء الثالث
 .واندماجا في السوؽ العاŭية 

      تتشابك الدوؿ وتتصل مع بعضها šاريا وǿذا بفعل الأطراؼ اŭساهمة في عمليات التجارة اŬارجية من مستورد، مصدر، 
 .اł ..... ناقل 

 :المقارنة 

    إف ما Ŧعا دراستǼا بهذǽ الدراسة ǿو تǼاوŮا موضع تǼظيم وŤويل التجارة اŬارجية في اŪزائر حيث عاŪت تطورات التجارة 
اŬارجية للجزائر والسياسات اللازمة لإųاحها مبرزة دور الدولة في تطوير ǿذا القطاع ومكانة اŪهاز اŭصرفي فيما اقتصرت دراستǼا 

على تǼظيم وŤويل التجارة اŬارجية في اŪزائر ومدى فعالية ǿذا التǼظيم في ترقية وتطوير التجارة اŬارجية، من خلاؿ دراسة عيǼة 
في أحد البǼوؾ وŰاولة معرفة أǿم الإجراءات اŭتبعة في التجارة اŬارجية ومدى Ţقيق متطلبات تسهيل العمل التجاري من استŚاد 

 .و تصدير 
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 :خلاصة الفصل 

    تطرقت الدراسة خلاؿ ǿذا الفصل إń الإطار الǼظري ŭوضوع دور الاعتماد اŭستǼدي في تǼظيم التجارة اŬارجية للجزائر بعد 
، بداية من خلاؿ عرض ماǿية التجارة اŬارجية من حيث مفهومها وأهميتها وأسباب قيامها بالǼسبة إń الاقتصاد 2009سǼة 

الوطř إضافة إń العوامل اŭؤثرة في التجارة اŬارجية وصولا إń وسائل الدفع اŭعتمدة في التجارة اŬارجية بالǼسبة إń البǼوؾ 
التجارية اŪزائرية، بالإضافة إń تقǼيات تǼظيم التجارة اŬارجية عن طريق الاعتماد اŭستǼدي ودور البǼوؾ في العمل بهذǽ التقǼية 
 Ǿأطراف ńدي وصولا إǼستŭأهمية وخصائص الاعتماد ا ńإ Ǿونشأت Ǿدي من حيث مفهومǼستŭية الاعتماد اǿبعد التعرؼ على ما
وأنواعǾ، كما تǼاولت في ǿذا الفصل كذلك الدراسات السابقة الŮ Ŗا صلة بدراسŖ والŖ ساهمت في إعطاء نظرة شاملة لدور 

 .الاعتماد اŭستǼدي في تǼظيم التجارة اŬارجية للجزائر 

   بعد تǼاولǼا اŭوضوع من جانبǾ الǼظري سǼحاوؿ مطابقة ذلك على اŪانب التطبيقي في الفصل الثاني اŭتعلق بدراسة اūالة 
اŭيدانية في اŭوضع من أجل معرفة واقع دور الاعتماد اŭستǼدي في تǼظيم التجارة اŬارجية للجزائر وǿل Ǽǿاؾ تسهيلات تساعد 

 .....على ترقية قطاع التجارة اŬارجية من حيث التǼظيم 
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تصور أف تستقل أية دولة  ضرورة وحقيقة أساسية لا Żكن للعالم أف يستمر بدونها، إذ لا Żكن تعتبر التجارة اŬارجية       :  تمهيد
واستيراد ما يلزـ شعبها من السلع  بإقتصادǿا عن بقية إقتصادات العالم كونها مضطرة إń تصدير سلعها وخدماتػها إليها

 بǼكي في ůاؿ كاستخداـمعدلات التبادؿ الدوŅ  واŬدمات، أما عن الأهمية اŭتعلقة بالاعتماد اŭستǼدي فلها الفضل في تطوير
البǼك اŬارجي اŪزائري الذي يعرؼ بتجربتǾ الطويلة ومعاملتǾ اŪيدة  ومن بين أكبر ǿذǽ البǼوؾ في اŪزائر  التجارة اŬارجية،نظيمت

وبǼاء على ما ورد في الفصل الأوؿ سǼحاوؿ في ǿذا الفصل إبراز التجارة اŬارجية للبلد، نظيم الŖ جعلتŹ Ǿتل مكانة ǿامة في ت
لتوضيح ما استخلصتاǽ من تقرت  وكالة باختياروŮذا قمǼا الدور الذي تلعبǾ البǼوؾ في التجارة اŬارجية من خلاؿ ůاؿ تǼظيمها، 

ǽذǿ اǼاقشة نتائجهادراستǼدي وعرض الدراسة ومǼستŭارجية عن طريق الاعتماد اŬظيم عملية التجارة اǼمن خلاؿ متابعة سير ت  .               
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الطريق والأدوات المستخدمة في الدراسة  :  المبحث الأول
يعتبر البǼك اŬارجي اŪزائري من بين البǼوؾ التجارية ،ويǼصب نشاطǾ على تسهيل العلاقات الإقتصادية اŪزائرية مع باقي       

 Ŗها وكالة تقرت الǼعدة فروع في الوطن م Ǿارجية ولŬاصة بالتجارة اŬفيذ العمليات الاقتصادية اǼتص بضماف وتźدوؿ العالم، و
 .  خصصǼا بها دراستǼا وتربصǼا

سǼحاوؿ في ǿذا اŭبحث معاŪة الدراسة اŭيدانية ŭوضوع دور الاعتماد اŭستǼدي في تǼظيم التجارة اŬارجية للجزائر بعد سǼة 
 . ، من خلاؿ ůمع الدراسة والأدوات اŭستخدمة بالإضافة إń التعريف باŭؤسسة2009

 الطريقة المتبعة في الدراسة:  المطلب الأول

سيتǼاوؿ ǿذا اŭطلب شرح عيǼة وůتمع الدراسة والŖ اعتمدنا عليها ūل إشكالية بحثǼا عن طريق استخداـ أدوات البحث      
.  ، إضافة إń جميع الأدوات اŭستخدمة في ǿذǽ الدراسة(جمع الوثائق)

 مجتمع الدراسة :  الفرع الأول

إف ůتمع الدراسة يعتبر الركيزة الأساسية لإجراء الدراسات اŭيدانية والتطبيقية اŮادفة وǿذا من خلاؿ عملية جمع اŭعلومات       
اللازمة الŖ تساعد على قياس وŢليل الآثار اŗŭتبة عن ǿذǽ الدراسة وكما رأيǼا من قبل أف ǿذا البحث يǼاقش دور الاعتماد 

وكالة تقرت  فقد تم اختيار العيǼة الŖ تمثل البǼك اŬارجي اŪزائري 2009اŭستǼدي في تǼظيم التجارة اŬارجية للجزائر بعد سǼة 
وǿذا بهدؼ معرفة مدى مطابقة اŭفاǿيم الǼظرية مع اŪانب وقد تم اختيار ǿذا المجتمع لتطابقǾ مع إشكالية الدراسة الŖ حددت 

 . حيث تم اختيار العيǼة مǼها اوكذلك لتوفر اŭعلومات عليǾالتطبيقي 

 : وتتضمن دراسŖ متغيرين أساسيين هما:  متغيرات الدراسة
 .الاعتماد اŭستǼدي :  اŭتغير اŭستقل -
 . تǼظيم التجارة اŬارجية للجزائر:  اŭتغير التابع -

 أدوات الدراسة:  الفرع الثاني

ǿي عبارة عن عملية نقاش مفتوح واستجواب شفوي وجǾ لوجǾ مع ůموعة من إطارات البǼك Ůم :  المقابلة الشخصية: أولا
وǿذا من خلاؿ الاستجوابات والأسئلة الدقيقة واŭختصرة الŖ تطرح بين  (موظفي قسم التجارة اŬارجية)علاقة بمجاؿ الدراسة 

 . الطرفين وتتم في نقاط مضبوطة ومعيǼة في الدراسة ويتم šزئة عǼاصر اŭقابلة إŰ ńاور جزئية Űددة
 وقد تم اعتمادنا على عملية جمع الوثائق كأداة من أدوات البحث العلمي قصد Ţليل ǿذǽ اŭعطيات:  جمع الوثائق:  ثانيا

بساطتها بالǼسبة و دور الاعتماد اŭستǼدي في تǼظيم التجارة اŬارجية للجزائر، من حيت مرونة ǿذǽ العملية إńوالوصوؿ 
للمتعاملين في جانب التجارة اŬارجية، وتمكǼا من اūصوؿ على الوثائق اŬاصة لتحليل إشكالية الدراسة من طرؼ اŭكلف في 

.  مصلحة التجارة اŬارجية
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من الدراسات ŭعرفة اŪانب الغالب خاصة جانب تǼظيم  في ǿذا الǼوع نظرا لأهمية اŪانب الإحصائي:  التقارير الإحصائية:  ثالثا
 :  التجارة اŬارجية كما ǿو حاؿ دراسŖ من خلاؿ

 اسب الدراسةǼتعلقة بموضوع الدراسة وتوظيفها بما يŭديد التقارير الإحصائية اŢ . 
 تحصل عليهاŭتائج اǼال ǽذǿ ليلŢ . 
  استخلاص نتائج الدراسة.  

 تعريف ونشأة المؤسسة : المطلب الثاني 

 BEA 1تقديم بنك الجزائر الخارجي : الفرع الأول 
 تعريف ونشأة بنك الجزائر الخارجي : أولا 

يعتبر بǼك اŪزائر اŬارجي بǼكا ودائعيا تملكǾ الدولة وźضع للقانوف التجاري ،يقوـ بتسهيل العلاقات الاقتصادية مع űتلف      
 20برأس ماؿ قدرǽ ومقرǽ اŪزائر العاصمة  1967 أكتوبر 01 الصادر بتاريخ 67-204دوؿ العالم تأسس بموجب مرسوـ 

 جانفي 12 في 61-88مليوف ديǼار جزائري، ويعتبر من البǼوؾ الأوń الŢ Ŗولت إń مؤسسات مستقلة ضمن اŭتضمن القانوف 
.   إń ستة وسبعين مليار ديǼار جزائريŢ 2011وؿ البǼك إń شركة مساهمة برأس ماؿ قدرǽ مليارين وأربعة مئة وخمسين مليوف ديǼار جزائري، حيث عدؿ في أخر سǼة 1989

كانت مهمتǾ عǼد إنشاءǽ تمويل التجارة اŬارجية أما حاليا فهو Żارس عدو نشاطات كمǼح الاعتمادات اŭستǼدية عǼد الاستيراد 
 .وإعطاء ضمانات للمصدرين اŪزائريين لتسهيل مهامهم، إضافة إń ذلك مǼح űتلف القروض الاستثمارية وقروض الشباب 

      
 

                                                            1  - www.BEA.com 
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 BEAالهيكل التنظيمي للبنك الخارجي الجزائري  : (1-2)الشكل رقم 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 المديرية العامة  www.BEA.dz: المصدر 
 خلية مكافحة تبييض الأموال

مديرية المفتشية   وتمويل الإرǿاب 
 العامة

 خلية المراجعة 
المديرية العامة 
المديرية العامة  للتطور الداخلي

المديرية العامة  للمالية
المديرية العامة  للتعهدات

المديرية العامة  للعمليات والنظام 
المديرية العامة  الدولية

 التجارية
مديرية التنظيم 

 والجودة
مديرية الموارد 

 البشرية
 مديرية التكوين
مديرية الإدارة 

 العامة
مديرية الاتصالات 

مديرية الدراسات  القانونية 
 الاقتصادية

 مديرية التخطيط
مديرية تسيير 

 الميزانية 
 مديرية الخزينة 

 مديرية المحاسبة 
مديرية مراقبة 

 مديرية القروض التسيير
مديرية متابعة 

مديرية وسائل  ومراقبة التعهدات
 الدفع

مديرية نظام 
 المعلوماتية 

مديرية العمليات  مديرية الاتصالات 
 الخارجية 

مديرية العلاقات 
 الدولية

مديرية التجارة 
مديرية  الخارجية

 الشبكة
 المديــريات 
 الوكــــالات
مديرية 

 الحسابات 
مديرية سوق 
 المؤسسات

مديرية سوق 
 الخواص
مديرية 
 التسويق
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 1 تقديم وكالة تقرت:  ثانيا
 وǿي من بين سبع وكالات وحدة اǼŪوب وتعمل على القياـ بǼفس مهاـ بǼك 1986جانفي 15      تأسست وكالة تقرت في 

اŪزائر اŬارجي في اǼŭطقة وšسيد وظائفǾ، وقد اختيرت مǼطقة تقرت لإنشاء ǿذǽ الوكالة بحكم أنها مǼطقة صǼاعية وحضرية قابلة 
لمجاؿ الصǼاعي، وقد جاءت ǿذǽ الوكالة لتشجيع ǿذا الاستثمار �للتعامل البǼكي من خلاؿ الاستثمارات اŭتزايدة للخواص في ا

بحيث Ţتوي ǿذǽ الوكالة ثمانية عشر موظفا، مǼهم اŭدير ومساعدة وŰاسبين وكاتبين وůموعة من الإطارات الاقتصادية šمعهم 
 . BEA/00088ـ تقع في وسط اŭديǼة وŢمل رمز 225مساحة تقدر ب 

ويǼقسم Front office و  Back office  تشتمل الوكالة على عدة مصالح مǼها مصلحة الصǼدوؽ وتǼقسم إń قسمين
الإلكŗونية،  كما توجد داخل الوكالة مصلحة المحاسبة ومصلحة  ـ اŭقاصةسؽوقسم الصكوؾ وǿذا الأخير إń قسم التحويلات 

العلاقات مع الزبائن ومصلحة الالتزامات والأمانة ومصلحة الشؤوف الإدارية، وفي الأخير توجد مصلحة التجارة اŬارجية الǿ Ŗي 
ůاؿ دراستǼا، حيث تقوـ بعمليات التوطين للفواتير الشكلية اŭقدمة من طرؼ الزبائن الراغبين في استيراد سلع ومعدات من اŬارج 

 . واŭستورد، كما يقوـ بتحويل الديǼار إń العملة الصعبة حيث يعتبر البǼك كوسيط šاري وضامن للعملية التجارية بين اŭورد
 Ņي كالتاǿ زائري وكالة تقرتŪارجي اŬك اǼيقدمها الب Ŗدمات الŬومن بين ا : 

  قودǼسحب وإيداع ال. 
  فتح العملاء للعملاء. 
  ارجيةŬتعاملين التجارة اŭ ح اعتماداتǼم . 
  كيةǼإيداع واستلاـ الصكوؾ الب. 

 :أǿداف الوكالة: الفرع الثاني 

 .تǼظيم وتطوير التجارة اŬارجية عن طريق الاعتماد اŭستǼدي وتمويل نشطاتها  -1
 .تطوير العلاقات الاقتصادية بين اŪزائر والدوؿ الأجǼبية  -2
إنشاء ووضع Ţت تصرؼ اŭؤسسات والعملاء اŭهمين مصلحة خدمة مركزية للمعلومات التجارية في اŬارج ومصلحة  -3

 .ترقية العمليات التجارية مع اŬارج 
 .تǼظيم وŢفيز وتشجيع وتمويل العمليات التجارية مع باقي البلداف الأجǼبية  -4
  .ضماف التǼفيذ اŪيد للالتزامات الǼاšة بين اŭؤسسات المحلية ونظيرتها من اŭؤسسات الأجǼبية  -5

 

 . صباحا09:30 الساعة 2017مارس 13مقابلة شخصية مع إطار من البǼك اŪزائر اŬارجي وكالة تقرت تمت بتاريخ -   1                                                            
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 الهيكل التنظيمي للبنك الجزائر الخارجي لوكالة تقرت : (2-2)الشكل رقم 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

   

 

 

 

 

 - وكالة تقرت –البǼك اŬارجي اŪزائر  مقدـ من : المصدر

 

 مدير الوكــــالة
 نائب مدير الوكــــالة

 مصلحة كتابة التعهدات مكلف بالزبائن مصلحة الإنتاج المصرفي مصلحة التسيير الإداري 
 مصلحة عمليات الشباك
 مصلحة ما وراء الشباك

 مصلحة تسيير الموارد مصلحة الإعلام الآلي مصلحة التجارة الخارجية
 مجموعة متعددة مصلحة إدارة التعهدات مصلحة المنازعات

 الصــــرف
 التــــــــــوطين الاعتماد المستندي
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عرض وتحليل نتائج الدراسة  : المبحث الثاني 
 على 2009سǼحاوؿ في ǿذا اŭبحث تبيين أين يكمن دور الاعتماد اŭستǼدي في تǼظيم التجارة اŬارجية للجزائر بعد سǼة        

 إف عملية عرض الǼتائج ومǼاقشتها تتطلب استخداـ أدوات وطرؽ űتلفة،مستوى بǼك اŪزائر اŬارجي وكالة تقرت، حيث 
لتسهيل حل إشكالية الدراسة واŭتمثلة في دور الاعتماد اŭستǼدي في تǼظيم التجارة اŬارجية، لذا سǼحاوؿ في ǿذا اŭبحث عرض 

 طريقة الǼتائج اŭتحصل عليها وŢليلها وتفسيرǿا بالاعتماد على اŭعلومات اŭتحصل عليها من طرؼ بǼك اŪزائر اŬارجي
.  وتلخيصها لتسهيل عملية قراءة الǼتائج اŭتحصل عليها وبشكل دقيق (وكالة تقرت)

 عرض نتائج الدراسة : المطلب الأول 

 سير عملية الاعتماد المستندي لدى بنك الجزائر الخارجي وكالة تقرت

 الكائن مقرǿا في اǼŭطقة (SARL SOCIETE OUED RIGH ABAR)     تعاقدت شركة واد ريغ أبار 
 اŭتواجدة في الصين على شراء أنابيب SAIGAO GROUP LIMITEDالتجارية بتقرت ورقلة اŪزائر مع شركة 

البǼك )الصلب، بعد الاتفاؽ وإبراـ العقد التجاري بين الطرفين تتجǾ الشركة اŭستوردة إń بǼكها بǼك اŪزائر اŬارجي وكالة تقرت 
 : للبدء في بعملية الاعتماد اŭستǼدي الذي أوń عملياتǾ مرحلة التوطين  (اŭستورد

بها عملية إجبارية للتجارة اŬارجية تستوجب القياـ بعدة إجراءات Űددة من طرؼ البǼك اŭركزي ومن الشروط الŖ تسبق  ويقصد
  : العملية

 . على البǼك التأكد من توفر الشروط القانونية اŭتعلقة بالسلع واŬدمات -
 . أف يكوف طالب فتح التوطين للاستيراد لديǾ حساب بǼكي جاري في ǿذا البǼك -
 . أف تكوف للبǼك الثقة الكافية في زبونǾ وذو سمعة طيبة ولديǾ السيولة الكافية لتغطية العملية -
 . السجل التجاري والرقم اŪبائي -

 :وعليǾ يقوـ البǼك بطلب الوثائق التالية 

 (01) أنظر اŭلحق رقم :الفاتورة الشكلية : أولا 

:  وǿي فاتورة أولية Ţتوي على معلومات أولية خاصة بالسلعة يرسلها اŭصدر الأجǼبي إń اŭستورد وŢتوي على اŭعلومات التالية 

 SARL SOCIETE OUED RIGH ABARالشركة واد ريغ أبار : اسم اŭستورد  -
 مǼطقة العمليات التجارية تقرت ورقلة اŪزائر: عǼواف اŭستورد  -
 2014 جواف 19: تاريخ الفاتورة الأولية  -
 PROFORMA INVOICE: اسم الفاتورة  -
 أنابيب الصلب : كمية ونوعية السلعة  -
 الاعتماد اŭستǼدي غير قابل للإلغاء : طريقة الدفع  -
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 SAIGAO GROUP LIMITED: اسم اŭورد  -
 CFRنقل اŭصدر للبضاعة من مقرǽ إń غاية űازف اŭستورد وتدعى : نقل السلعة  -
 الصين : بلد اǼŭشأ  -
 LIANYUNGANG PORT CHINA: ميǼاء الشحن  -
 PORT DJENDJEN JIJEL ALGERIA: ميǼاء التفريغ  -
 بǼك اŪزائر اŬارجي وكالة تقرت، اŪزائر : (اŭستورد)بǼك العميل  -
 OFFSHORE BANK UNIT   :(اŭصدر)بǼك اŭورد  -
  .(اŭصدر)توقيع وختم اŭورد  -

 .  يقوـ البǼك بالتأكد من الفاتورة الشكلية، كما يقوـ بالتأكد من قيمة الديǼار اŪزائر مقابل الدولار :ثانيا 
 شهادة ضريبة التوطين البǼكي على عملية الاستيراد، وǿي لازمة للشركة نظرا ŭلكيتها السجل التجاري، وتتوفر على :ثالثا 

 (02)أنظر اŭلحق رقم : اŭعلومات التالية 

 SARL SOCIETE OUED RIGH ABARواد ريغ أبار  : اسم الشركة  -
 xxxxxx: رأس ماؿ الشركة  -
 مǼطقة العمليات التجارية تقرت ورقلة اŪزائر : عǼواف الشركة  -
 xxxx: الرقم التعريفي الإحصائي  -
 xxx: كود السلعة  -
 BEA 8808860820-20: رقم اūساب البǼكي للمستورد  -
 DOM  IMPORT  (DI)  001: اسم ولقب وعǼواف اŭسير  -
 أنابيب الصلب: طبيعة اǼŭتوج اŭستورد  -
   USD  356.850,00:مبلغ الفاتورة  -
 399.54 321 28: قيمة البضاعة  -
 SG-20140619: رقم الفاتورة الشكلية  -
 BEA/00088 TOUGGOURT: بǼك التوطين  -
 الصين : تعيين الوكالة  -
 MONTANT DEVISES: كود الوكالة  -
 SAIGAO GROUP LIMITED: اŭستفيد الأجǼبي  -
 UNIT E88, 3/F, WING TAT COMM BLDG 97 BONHAM STRAND EAST SHEUNG WAN HK: عǼواف اŭستفيد الأجǼبي  -
 .ختم وتوقيع اŭستورد  -
 .ختم وتوقيع مديرية الضرائب  -
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  .دج من اŭستورد كعمولة وتفرضها عليها مديرية الضرائب10000كما تقوـ الوكالة بقبض مبلغ 

 (03)أنظر اŭلحق رقم :  طلب التوطين: رابعا 

  :وǿو استمارة يقوـ بتحريرǿا اŭستورد وŢتوي على اŭعلومات التالية

-  Ǿورقم حساب ǾوانǼستورد وعŭاسم ا. 
 .رقم السجل التجاري  -
 أنابيب الصلب : طبيعة البضاعة  -
 356850.00$: قيمة البضاعة  -
 SG-20140619: رقم الفاتورة الشكلية  -
 19/06/2014: تاريخ الفاتورة الشكلية  -
 SAIGAO GROUP LIMITED: اŭصدر  -
 OFFSHORE BANK UNIT: بǼك اŭصدر  -
 73042900: التعريفة اŪمركية  -
 الاعتماد اŭستǼدي: طريقة الدفع  -
 CFR: شروط التسليم  -
 PORT DJENDJEN JIJEL ALGERIA: مكاف التخليص اŪمركي  -
 .  ختم وإمضاء اŭستورد  -
 (01)أنظر اŭلحق رقم : خامسا 

 DOSSIER  NO   300303201421000013USD  :تقوـ الوكالة بدراسة طلب التوطين وبعد اŭوافقة عليǾ يتم إعطاء ملف التوطين رقم استدلاŅ وǿو كالأتي 
 يرمز إń الولاية ( 30)  -1
 يرمز إń البǼك اŬارجي اŪزائري  ( 03)  -2
 يرمز إń اعتماد شباؾ التوطين  ( 03)  -3
 يرمز إń سǼة التوطين  ( 2014)  -4
 ( الثلاثي الثاني)يرمز إń الثلاثي  ( 2)  -5
 ( الاستيراد)يرمز إń طبيعة العرض  ( 10)  -6
 يرمز إń الرقم التسلسلي ŭلف التوطين  ( 00013)  -7
8-  (USD )  تعامل بهاŭالعملة ا ń(الدولار)يرمز إ  
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 نموذج توضيحي للرقم الاستدلالي : (3-2)الشكل رقم 

 

 

 

 

 

 51 62 73 84 
 من إعداد الطالب بالاعتماد على اŭعلومات السابقة : المصدر

 (04)أنظر اŭلحق رقم :  مرحلة فتح الاعتماد المستندي: سادسا 

 بتقديم طلب فتح SARL SOCIETE OUED RIGH ABAR واد ريغ أنار تقوـ شركةسادسة كمرحلة 
 : وبǾ اŭعلومات التالية –وكالة تقرت – اعتماد مستǼدي للاستيراد إń الوكالة البǼكية اŭوطǼة 

- Ǿورقم حساب ǾوانǼستورد وعŭاسم ا . 
  .(اعتماد مستǼدي غير قابل للإلغاء)نوع الاعتماد  -
 . اسم وعǼواف بǼك اŭصدر -
 . (اŭستورد)اسم اŭستفيد  -
 . قيمة الاعتماد بالأرقاـ والأحرؼ -
 13/08/2014صالح إń غاية  -
 . Űقق بالدفع بالاطلاع: طريقة Ţقيق الاعتماد -
- Ǿتفق عليŭاء الوصوؿ اǼغاية مي ńنوع شروط التسليم إ :ِ CRF 

BANQUE EXTERIEURU D’ALGERIE AGENCE DE TOUGGOURT DOMICILIATION 30   03   03   2014   2   10   00013   USD  DE :………………………………….     
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:  الوثائق اŭطلوبة من اŭصدر

 (04)أنظر اŭلحق رقم   :الفاتورة التجارية -
 (05)أف اŭلحق رقم  : سǼد الشحن -
 (06)أنظر اŭلحق رقم  : شهادة اǼŭشأ -
 . شهادة اŭطابقة -
 . وصف السلعة -
 (01) أنظر اŭلحق رقم . رقم الفاتورة الشكلية وتارźها -
 LIANYUNGANG PORT CHINA :ميǼاء الشحن  -
 PORT DJENDJEN JIJEL ALGERIA : ميǼاء التفريغ -
 22/09/2014: تاريخ الشحǼة  -
 . الشحǼات اŪزئية غير مسموح بها -
 . 73042900:  التعريفة اŪمركية -

عن طريق من حساب الشركة مع ŢويلǾ إń الديǼار اŪزائري قيمة بعد تقديم الوثائق اŭطلوبة سابقا تقوـ الوكالة بسحب مبلغ 
البǼك اŭركزي حسب سعر الصرؼ اŭتداوؿ، بعد إرساؿ وثيقة من قبل اŭديرية اŭركزية لبǼك اŪزائر اŬارجي بالعاصمة إń بǼك 

 .اŪزائر 

 

 

 

 :العمولات 

 

 

 

 

 القيمة بالدينار 28321399.54 79.35 356850.00 سعر الصرف القيمة بالدولار  
 عمولة السويفت 1500.00 العمولات
 عمولة التوطين 374.00 المبالغ 1000.00 2200.00 عمولة البنك ضريبة
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 Ņبلغ الإجماŭ28326473.54: ليصبح ا 

Ņرجعي التاŭالرقم ا Ǿدي للاستيراد يتم إعطائǼستŭكية على طلب فتح ملف الاعتماد اǼبعد موافقة الوكالة الب : 088ICD0001114039 
  عن طريق شبكة MT700  بعد استكماؿ كل الإجراءات اŭتعلقة بفتح الاعتماد اŭستǼدي تقوـ الوكالة البǼكية بإرساؿ وثيقة  
 Swift ارج علŬمديرية العمليات مع ا ńىإ ńتتو Ŗزائر العاصمة والŪارجي في اŬزائري اŪك اǼركزية للبŭديرية اŭمستوى ا 

 (07)أنظر اŭلحق رقم :   علىMT700بدورǿا دراسة ǿذǽ الوثيقة، وŹتوي نموذج 

 .  رقم الرسالة27:  الرقم -
 . طبيعة الاعتمادA40   :الرقم -
 .  العملة، السǼة، الرقم التسلسلي للاعتماد، رمز الوكالة20:  الرقم -
 .  ضبط التطبيقات40 : الرقم -
 .  مدة الاعتماد31D : الرقم -
 .  بǼك اŭستورد51D : الرقم -
 .  إسم اŭستورد وعǼوان50Ǿ:  الرقم -
 .  إسم اŭصدر وعǼوان59Ǿ:  الرقم -
 .  قيمة الفاتورة بالعملة اŬارجية32B:  الرقم -
 .  اŭفاهمة السعرية39B:  الرقم -
 .  طريقة الدفع41A:  الرقم -
 .  نوع إرساؿ البضاعة43P:  الرقم -
 .  نوع رقم البضاعة43T:  الرقم -
 .  ميǼاء اŭصدر44E:  الرقم -
 .  ميǼاء اŭستورد44F:  الرقم -
 .  تاريخ أخر أجل لإرساؿ البضاعة44C:  الرقم -
 .  طريقة التسديد والǼقل45A:  الرقم -
 .  وثائق الاعتماد الضرورية46A: الرقم  -
 .  الوثائق اŭعززة من طرؼ البǼك47A:  الرقم -
 .  تصريح اŭستورد بتحمل كل التكاليف داخل الوطن وخارج71BǾ:  الرقم -
  .  نوع الاعتماد49:  الرقم -
  . تعليمات بǼك اŭصدر بكيفية الدفع 78:  الرقم -
 . الوكالة اŭركزية لبǼك اŭصدر57A :  الرقم -
 .  معلومات بين بǼك اŭصدر وبǼك واŭستورد72:  الرقم -
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 يقوـ البǼك اŬارجي اŪزائري بالعاصمة  MT700فبعد إرساؿ البǼك اŬارجي وكالة تقرت إń اŭديرية العامة بالعاصمة نموذج
 (07) أنظر اŭلحق رقم . بفتح الاعتماد لصالح اŭصدر

تقوـ اŭديرية العامة بالعاصمة للبǼك اŬارجي بإبلاغ الوكالة عن فتح الاعتماد في :  تنفيذ الاعتماد المستندي وتسويته: سابعا 
بǼك اŭصدر الذي بدورǽ يبلغ اŭصدر بفتح الاعتماد لصاǾū وǿذا بعد التأكد من مطابقتǾ للشروط اŭتفق عليها لكي يتمكن من 

.  Ţضير اŭستǼدات اŭطلوبة من قبل اŭستورد ضمن الآجاؿ المحددة و يبدأ في Ţضير البضاعة

إف عملية نقل البضائع من مقر اŭصدر إń مقر اŭستورد تكوف عادة وفق عدة حالات متعارؼ عليها دوليا ونذكر مǼها بعض 
:  ا في القانوف اŪزائري�اūالات اŭعموؿ 

 FOB نقل اŭستورد للبضاعة من ميǼاء الشحن -
  CIF نقل اŭستورد للبضاعة من ميǼاء الوصوؿ -
 CFRنقل اŭصدر للبضاعة من مقرǽ إń غاية űازف اŭستورد  -

 (06) أنظر اŭلحق رقم : عǼد القياـ بتسليم البضاعة الǼاقل يتحصل مقابل ذلك على الوثائق التالية

 .  الفاتورة الǼهائية مع نسختين Ůا -
 فيها صاحب يتعرؼوǿو عبارة عن نستǼد مǼجز حسب وسيلة الǼقل اŭستعملة : سǼد الشحن الأصلي مع ثلاث نسخ -

 . اŭركبة بأنǾ شحن السلعة من اجل نقلها وتسليمها لصاحبها
 . شهادة التسجيل الصǼاعي -
اŭصدر وعǼوانǾ، اǼŭتج وعǼوانǾ، اŭستورد وعǼوانǾ، بلد اǼŭشأ، تطبيق الŗاكم : شهادة اǼŭشأ وŢتوي على اŭعلومات التالية -

مع دوؿ أخرى ،تفاصيل الشحن، ملاحظات ،وصف السلعة ،الوزف، رقم وتاريخ الفاتورة، إقرار وتعهد اŭصدر، توقيع 
 . وختم اŪهة اŭصدرة، تصديق اŪهة اūكومية اŭختصة

 . شهادة مراقبة جودة البضاعة -
 . شهادة الإثبات -
 . شهادة اŭطابقة وǿي مقدمة من طرؼ اŭصدر -

يقدـ اŭصدر السǼدات اŭطلوبة لبǼكǾ الذي يقوـ بدورǽ بمراجعتها ومطابقتها مع الشروط اŭتفق عليها ثم يرسلها للمديرية العامة 
الŖ تغطي قيمة ǿذǽ  (الدولار)باŪزائر العاصمة الŖ بدورǿا تفحصها لتقوـ بإعداد وثيقة لبǼك اŪزائر اŬارجي لغرض شراء العملة 

 (08) أنظر اŭلحق رقم :  وǿي Ţتوي علىFORMUL4الوثيقة ،وتعرؼ ǿذǽ الوثيقة بػػػ 

- ǾوانǼستورد وعŭإسم ا . 
- ǾوانǼصدر وعŭإسم ا . 
 . طريقة التسديد والǼقل -
 . مبلغ الصفقة -
 . رقم التوطين -
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تقوـ اŭديرية العامة بإرساؿ ملف الإعتماد اŭستǼدي ووثيقة شراء العملة،ومبلغ الفاتورة إń بǼك اŪزائر حيث يقوـ بتحويل قيمة 
العملية من الديǼار إń الدولار وبعدǿا يتم Ţويل ǿذǽ القيمة إń حساب بǼك اŪزائر اŬارجي لدى بǼك اŭصدر ويقوـ ǿذا 

Ǿصدر قد استلم كافة مستحقاتŭك اǼتبين أف الب Ŗوال Ǿحساب ńالأخير بتحويلها إ.  

ترسل اŭديرية العامة للمستǼدات اŭطلوبة ونسخ من وثيقة شراء العملة إń وكالة تقرت ثم عǼد وصوؿ ǿذǽ اŭستǼدات تقوـ 
بمطابقتها بالشروط اŭتفق عليها، بعد ذلك تشعر اŭستورد بوصوŮا فيقوـ ǿذا الأخير بمراجعتها ومدى مطابقتها للشروط اǼŭصوص 

  . عليها في العقد

رفع التحفظ أي أف اŭستǼدات اŭطلوبة  يضع بǼك اŪزائر اŬارجي ختم التوطين في الفاتورة الǼهائية وŻضي اŭستورد على وثيقة
  . كاملة

في حالة زيادة سعر الصرؼ يقوـ الزبوف بزيادة اŭبلغ لصالح البǼك وفي حالة العكس يقوـ البǼك بإرجاع اŭبلغ الفائض لزبونǾ وذلك 
 . بعد أخد البǼك أتعابǾ والرسم على القيمة اŭضافة

 . يتوجǾ العميل إń اŭيǼاء لأجل استلاـ سلعتǾ الŖ يكوف قد تم الاتفاؽ على موعد الاستلاـ
 كافة العمليات قد تم التكفل بها من ناحية توارźها واŭدة الزمǼية ومن Ǽǿا تكوف قد أفومن ثم يقوـ بǼك بإصدار وثيقة تبليغ على 

 ووكالة بǼك SARL SOCIETE OUED RIGH ABARشركة واد ريغ أبار تمت التسوية الǼهائية للصفقة بين 
.  اŪزائر اŬارجي وكالة تقرت عن طريق الإعتماد اŭستǼدي خاص بالتصدير

في الأرشيف لتتمكن اŪهات الرقابية من داخل حافظة خاصة بالاعتماد اŭستǼدي لكي يوضع في الأخير يوضع اŭلف الكامل و
Ǿلحق رقم  . الاطلاع عليŭ(09)أنظر ا 

 مناقشة نتائج الدراسة : المطلب الثاني 
تتوń  اعتبار أف معظم أنشطتǾ يعتبر البǼك اŬارجي اŪزائري من بين أǿم البǼوؾ الǼاشطة في الساحة الدولية والوطǼية على     

ŭتوصل إليها ا مهاـ عديدة من بين تلك اŭهاـ قيامǾ بمختلف عمليات تǼظيم وتمويل التجارة اŬارجية، وكما تم سرد űتلف الǼتائج
من الدراسة اŭيدانية من بǼك اŪزائر اŬارجي وكالة تقرت استطعǼا أف تستخلص أف الوكالة البǼكية تعتمد على تقǼية أكثر انتشارا 
في عمليات تǼظيم وتمويل التجارة اŬارجية وǿي تقǼية الإعتماد اŭستǼدي، الŖ تبدأ من مرحلة التوطين إضافة إű ńتلف الوثائق 

الŖ يقدمها العميل للبǼك إń فتح اūساب مرورا إń تǼفيذ وتسوية العمليات التجارية بين بǼك اŭصدر وبǼك اŭستورد وكانت في 
 ملف بحيث 100اŭقابلة مع الإطار اŭكلف بمصلحة التجارة اŬارجية على مستوى الوكالة يقوؿ أف الوكالة تستقبل ما يقارب 
 ملفات لم تكن 10تكوف تلك اŭلفات مطابقة للشروط اŭعموؿ بها بين الوكالة البǼكية واŭستورد، في حين أف اŭلفات اŭرفوضة 

  .مطابقة للمواصفات اŭذكورة

 لم تكن بها أية عراقيل إدارية بين بǼك اŭصدر أو اŭستورد أو عراقيل أنابيب الصلباŭتمثلة في عملية إسŗاد دراسŖ في حين       
 ،Ǿصدر على كافة حقوقŭوؾ على مستحقاتها مرورا بتحصل اǼوالب Ǿستورد على بضاعتŭصل اŢاء وǼيŭا ńإ Ǿتج ووصولǼŭمن ناحية ا

أف الاعتماد اŭستǼدي في الوكالة البǼكية يعتبر الطريقة الأحسن في تǼظيم التجارة اŬارجية وǿي الطريقة السهلة والوحيدة الŖ يتم 
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التعامل فيها نظرا للاماف والضماف اŭطبقاف، كما يقوؿ الإطار اŭكلف بمصلحة التجارة اŬارجية أف űتلف التقǼيات البǼكية 
اŭتمثلة في التحصيل اŭستǼدي، قرض اŭشŗي، التمويل اŪزافي وقرض الإŸار الدوŅ معظمها لا تتعامل بها الوكالة، وباعتبار 

عملاء البǼك اŬارجي اŪزائري وكالة تقرت مستوردين من الدرجة الأوń فإف نسبة استعماؿ تقǼية الاعتماد اŭستǼدي في حالة 
 ńيهدؼ إ Ǿظيم التجارة الدولية لأنǼية مثالية في تǼالتق ǽذǿ اد، إذ يتضح جليا أفŗا في حالة الإسŮالتصدير أقل من نسبة استعما

.  ضماف الأماف للمستود أكثر من اŭورد
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 :خلاصة الفصل 

     يعتبر الاعتماد اŭستǼدي من أǿم التقǼيات الŖ يعتمد عليها بǼك اŪزائر اŬارجي في تǼظيم التجارة اŬارجية، وذلك ŭا يقوـ 
بǾ من تعاملات خارجية نظرا ŭختلف العمليات التجارية الŖ يقوـ بها وريادتǾ في ůاؿ التجارة اŬارجية، واستǼادا إń دراستǼا 

اŭيدانية الŖ تمت على بǼك اŪزائر اŬارجي وكالة تقرت الŖ تمثلت في حالة استيراد مواد أولية عن طريق الاعتماد اŭستǼدي، قمت 
من خلاŮا التعرؼ على التعرؼ űتلف خدمات وآليات وتقǼيات البǼك اŬارجي اŪزائري في ůاؿ التǼظيم والتعامل بالتجارة 

اŬارجية بالإضافة إń عمليات وإجراءات تسوية عمليات التجارة اŬارجية مع اŬارج وŰاولة تفحص ǿذǽ العمليات والإجراءات 
ومدى Ţقيقها لأǿداؼ ومتطلبات العميل من خلاؿ التǼظيم والتكلفة والسهولة، ونظرا لاعتبار الاعتماد اŭستǼدي عǼصرا مهما في 

تǼظيم التجارة اŬارجية فاف ترقية وتطوير ǿذا القطاع مرǿوف على مدى انفتاح ومواكبة التجارة اŬارجية للجزائر لتحولات العالم 
اŬارجي، ومن دراسŖ التطبيقية دور الاعتماد اŭستǼدي في تǼظيم التجارة اŬارجية حالة استيراد مواد أولية ارتأيت تسجيل بعض 

 : ببك اŪزائر اŬارجي وكالة تقرت في تǼظيم التجارة اŬارجيةاŭستǼدي اŭلاحظات اŭتعلقة بدور الاعتماد 

  ديǼستŭفإف نسبة استعماؿ وسيلة الاعتماد ا ńارجي وكالة تقرت مستوردين بالدرجة الأوŬك اǼباعتبار عملاء وكالة الب
 . في حالة التصدير أقل من نسبة استعماŮا في حالة الاستيراد

  ذاǿارجية، وŬفي جانب الدفع وتمويل التجارة ا ǾǼدي كوسيلة لضماف الصفقات الدولية أكثر مǼستŭأهمية الإعتماد ا
 .يتضح جليا في حالة الإعتماد اŭستǼدي غير القابل للإلغاء 

  ، هائية معقدة نوعا ماǼدفع الوثائق وفحصها والتسوية ال ńاع إǼدي بدءا من الاقتǼستŭكما تظهر أف مراحل الإعتماد ا
حيث تتطلب إŭاما دقيقا بكل اŪوانب اŭتعلقة بهذǽ التقǼية، وبمجموعة التشريعات والقوانين وشروط التجارة اŬارجية 

Ǿيضمن كل طرؼ حق ŕكتسبة شرط أساسي حŭبرة اŬوؾ وتوفر اǼوالب . 

 



  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



  الخــاتــمـة العــامــة

42  

لقد تبś لǼا من خلال دراسة ǿذا اŭوضع أن البǼوك التجارية تلعب دورا ǿاما وŮا تأثŚ اŸابي في تطور و تǼمية الاقتصاد،       
حيث تعتبر ǿذǽ الأخŚة العصب اūساس والمحرك الأساسي Ůا في تǼشيط وǿذا من خلال تǼظيمها وŤويلǾ للتجارة اŬارجية، 

وتسهيل حركة اŭبادلات التجارية الدولية بالǼسبة لعمليات التصدير والاستŚاد على حد سواء، من خلال űتلف تقǼيات التسوية 
التي توفرǿا للمتعاملś في ǿذا المجال حيث Ūأت اūكومة اŪزائرية إń إدخال إصلاحات إقتصادية جديدة ţص Ţرير التجارة 

اŬارجية وŤويلها، إذ باشرت بمǼح استقلالية للجهاز البǼكي الذي Źتل مركزاً حيوياُ في تǼظيم وŤويل عمليات التجارة اŬارجية التي 
تعتبر من أǿم وأخطر الأعمال اŭصرفية وأكثرǿا دقة، فهي تتطلب كفاءة مصرفية عالية وخبرة واسعة وعميقة ودقيقة بالأسواق 

.  الوطǼية واŬارجية خاصة في ظل التحولات الاقتصادية

وقد لاحظǼا من خلال دراستǼا اŭيدانية وتربصǼا في بǼك اŪزائر اŬارجي وكالة تقرت أن تǼظيم التجارة اŬارجية وŤويلها يعتمد     
على تقǼية الاعتماد اŭستǼدي والتحصيل اŭستǼدي لأنهما أكثرا ضمانا حيث تظهر أهميتهم من جانب الضمان أكثر مǾǼ من 

جانب الدفع والتمويل، ويتضح ذلك عǼدما يكون قابل للإلغاء واŭؤكد، وكما لاحظǼا أن الاعتماد اŭستǼدي للتصدير مǼعدم أو 
شبǾ مǼعدم، لذا يرتكز عمل الوكالة على الاعتماد اŭستǼدي للاستŚاد نظراً للاقتصاد اŪزائري الضعيف الذي ترتكز صادراتǾ على 

.   المحروقات بصفة شبǾ كلية Ųا جعل السلطات اŪزائرية في بحث مستمر عن البديل للرفع والتǼويع من مداخيل العملة الصعبة

 .فيما يلي سǼثبت صحة أو نفي الفرضيات التي قمǼا بطرحها في مقدمة ǿذǽ الدراسة : اختبار الفرضيات 

 أثبت صحتها من التجارة اŬارجية ǿي عملية استراد وتصدير وǿي ركيزة اقتصاد كل بلد التي نصت على أن :الفرضية الأولى 
خلال أن اŪزائر والعاŃ يعتبرǿا أداة فعالة للǼهوض بالاقتصاد، إلا أنǼا نلاحظ تطور مسار العلاقات التجارية في إطار التجارة 

 Śزائر في صادراتها  على قطاع المحروقات بشكل كبŪذا راجع لاعتماد اǿة وجمة، وŚارجية مزال يعاني من مشاكل كثŬا. 

 فصحتها تبرز من  التجارة اŬارجيةنظيموǿو أداة للدفع وت الاعتماد اŭستǼدي تقǼية بǼكية متكاملة تǼص على أن :الفرضية الثانية 
الدور الفعال الذي يلعبǾ الاعتماد اŭستǼدي في ůال التجارة اŬارجية باعتبارǽ أداة فعالة في تǼظيم التجارة اŬارجية وكتقǼية ǿامة في 

 .للضمان والدفع والتي تعتمد عليǾ البǼوك التجارية في ůال عمليات تǼظيم التجارة اŬارجية 

ونصت على لدور اŮام الذي يؤذيǾ الاعتماد اŭستǼدي في خدمة وتǼظيم التجارة اŬارجية وتسهيل علاقات : الفرضية الثالثة 
اŭصدر واŭستورد تبرز صحتها من أن الاعتماد اŭستǼدي يعد وسيلة الضمان والدفع اŭعمول بها واŭتفق عليها بś اŭصدر 

 .واŭستورد لسهولة العمل بǾ في جميع العلاقات التجارية في ůال التجارة اŬارجية 

 : من خلال ǿذǽ الدراسة توصلǼا إń عدة نتائج نظرية وأخرى تطبيقية، يمكن إجماŮا فيما يلي:  نتائج الدراسة
 :نتائج اŪانب الǼظري  -1

  جرة الدولية لرؤوس الأموالŮدمات واŬي مصطلح خاص بالصادرات والواردات السلعية واǿ ارجيةŬالتجارة ا
ذلك بالاعتماد على تقǼيات عديدة مǼها الاعتماد اŭستǼدي، التمويل اŪزافي، قرض اŭورد، والتحصيل 

 إł ...اŭستǼدي 
 م أدواتǿدي من أǼستŭي عبارة عن تعهد كتابي يصدر تعتبر أداة الاعتماد اǿارجية وŬويل التجارة اŤظيم وǼت 

 Ǿستفيد، والذي يتعهد فيŭا Łستوردين لصاŭاءا على طلب أحد العملاء اǼك فاتح الإعتماد، بǼمن قبل الب
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بدفع مبلغ معś أو قبول سحوبات بقيمة Űددة   وخلال مدة Űددة، مقابل تقديم اŭستǼدات اŭطابقة Ťاما 
ǽفيذǼلشروط الاعتماد وت . 

 سŢارجيةŬصرفي الذي يلعب دورا مهما في تطوير التجارة اŭهاز اŪارجية بفضل اŬن وتطور التجارة ا . 
  ام الصفقاتŤارجية من أجل إŬيات الدفع و التمويل في التجارة اǼيات من تقǼدي  تقǼستŭالاعتماد ا

 . التجارية ، كما يستوجب اūصول على وثائق باعتبارǿا الضمان ūقوق اŭتعامل الاقتصادي من عدة űاطر
  هوض بقطاع التجارةǼظام الاقتصادي والǼال Śذ الاستقلال جملة من الإجراءات تبعا لتغǼزائر مŪت اǼتب

 والذي أبقى على تقǼية الاعتماد اŭستǼدي كصيغة 2009اŬارجية، كان آخرǿا قانون اŭالية التكميلي لسǼة 
 . وحيدة يتعامل بها في ůال التجارة اŬارجية وألغى باقي الصيغ  الأخرى

  ارتهاš ارجية تعتبر مقياسا للتقدم العلمي والاجتماعي والاقتصادي لأي دولة، وعلى قدر حجمŬالتجارة ا
 . اŬارجية و قيمتها تتحدد إمكانياتها للتقدم والتطور والازدǿار والǼمو

بعد الدراسة اŭيدانية التي قمت بها على مستوى بǼك اŪزائر اŬارجي وكالة تقرت استخلصت : نتائج اŪانب التطبيقي  -2
 :الǼتائج التالية 

  الات تصدير ماعداū ارجية يغلب عليها طابع الاستراد وعدم توفرŬك في قطاع التجارة اǼجميع عمليات الب
 .في قطاع المحروقات 

  ا فيǿدų عدمةǼم Ǿاد فقط أما في حالة التصدير تعد شبŚدي في حالة الاستǼستŭاستعمال أداة الاعتماد ا
 .قطاع المحروقات فقط 

  ةǼالية التكميلي لسŭة في قانون اŚدي فقط 2009أدت الإجراءات الأخǼستŭية الاعتماد اǼالإبقاء على تق 
 .إń تقليص فاتورة الاستŚاد واūفاظ على العملة الصعبة 

  ة الإجراءاتأدتǼالية التكميلي لسŭتبعة في قانون اŭة اŚ2009 الأخ  śالاقتصادي śتعاملŭزيادة ثقة ا ńإ
 śالاقتصادي śضمان الدفع للمتعامل Řبمع śزائريŪا śيǼالوط śالاقتصادي śتعاملŭالأجانب في ا śارجيŬا

śارجيŬا . 
  ركزيŭا Śذا راجع للتسيǿارجية وŬشيط التجارة اǼارجي عائقا أمام تŬزائر اŪك اǼد الوكالات المحلية لبš

 . لوكالات بǼك اŪزائر اŬارجي
 بعد الدراسة التي قمت بها وانطلاقا من الǼتائج التي توصلǼا إليها يمكن تقديم بعض التوصيات والاقتراحات التي من :التوصيات

 :شأنها تقديم إضافة من أجل الوصول إń صورة متكاملة حول موضوع الدراسة والتي نوجزǿا في الǼقاط التالية 
  śتعاملŭكية في أوساط اǼاولة نشر الثقافة البŰ śية الاعتماد الاقتصاديǼارجية من خلال التعريف بتقŬال التجارة اů في 

  .2009 بعد قانون اŭالية التكميلي لسǼة بها اŭستǼدي والضمانات التي تقدمها خصوصا بعد فرض التعامل
  صانعŭم خصوصا مستوردي اŮ دي وتقديم تسهيلاتǼستŭية الاعتماد اǼبتق śالاقتصادي śتعاملŭفيز اŢ بŸ

  .والتجهيزات وذلك للǼهوض بالاقتصاد الوطř دون مستوردي السلع الاستهلاكية غŚ الضرورية
  اقتصاد السوق والارتقاء ńارجية في ظل التحول إŬويل التجارة اŤظيم وǼاولة إعطاء نظرة عامة عن واقع تŰ وكǼعلى الب

 . أكثر بالقطاع للوصول إń مستويات الدول الكبرى في ǿذا المجال
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  هوض بهذاǼظيم والتمويل للǼارجية من حيث التŬوك التجارية في قطاع التجارة اǼتلف البű śافسة بǼŭب إعطاء حرية اŸ
 .القطاع والوصول بǾ إń مستويات الدول الكبرى 

نظرا للأهمية البليغة التي يكتسبها قطاع التجارة اŬارجية في الǼهوض بالاقتصاد الوطš ،řعل ǿذا اŭوضوع بحثا  :أفاق الدراسة
مفتوحا ŭزيد من الدراسات والبحوث الأخرى تكون أكثر تفصيلا نظرا لكثرة اŭتغŚات في ǿذا اŭوضوع وعليǾ اقترح بعض اŭواضع 

 :للباحثś اŭقبلś في ǿذا المجال 

  ارجيةŬديد للتجارة اŪدور أنماط التمويل ا. 
  ويل عمليات التجارة الالكترونيةŤ إشكالية. 
  ديد للتجارة الدولية دور التجارة الإلكترونية فيŪظام اǼظل ال.  
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  .1999سنة  ، اŭؤسسة اŪامعية للنشر و التوزيع، طبعة الأولى، لبنان،محاسبة و العمليات المصرفية ناجي جمال، -8  .2006، منشورات اūلبي اūقوقية، الطبعة الأولى الاعتماد المستندي والتجارة الالكترونيةعبد العزيز فاعور،  -7  .2000 سنة ، دار اŭسيرة للنشر والتوزيع والطباعة، عمان،التجارة الخارجية، رشاد العصار -6  .2000 سنة ،، مركز الكتاب الاكاديمي، الطبعة الاولىالاعتمادات المستنديةجمال يوسف عبد النبي،  -5  . 2009 ، الدر اŪامعية، الإسكندرية، طبعةالتجارة الخارجيةالسيد محمد احمد السريتي،  -4  .، دار اليازوري العلمية للنشر والتوزيع عمانالتجارة الخارجيةعطا الله علي الزبون، . د -3  . 1999، اŭؤسسة اŪامعية للنشر والتوزيع، لبنان سنة الاعتمادات المستندية التجاريةحسين دياب،  -2  .2000سنة 

في ستر ، مذكرة مقدمة ضمن نيل شهادة اŭادور الضمانات البنكية الدولية في ترقية التجارة الخارجيةأمينة إيديري،  -1 :البحوث الجامعية : ثانيا 
كلية العلوم الاقتصادية التجارية و علوم التسيير، جامعة قاصدي مرباح ورقلة، ، العلوم الاقتصادية ،تخصص مالية و بنوك ، رسالة مقدمة لنيل شهادة اŭاجستير في العلوم الاقتصادية، جامعة تمويل التجارة الخارجية في الجزائربوكونة نورة،  -2  .2011/2012

رسالة ، 2003/2010دور الاعتماد المستندي في ضبط التجارة الخارجية دراسة حالة الجزائر ، بونحاس عادل -3  .2011/2012، (03)اŪزائر 
، مذكرة مقدمة لنيل شهادة التجارة الخارجية الجزائرية من الاقتصاد المخطط إلى اقتصاد السوقزيرمي نعيمة ،  -4  .2013/2014جامعة اūاج Ŭضر باتنة،  ،مقدمة لنيل شهادة اŭاجستير في العلوم الاقتصادية

، رسالة اŭاجستير في العلوم دراسة الواقع في الجزائر: الاعتماد المستندي أداة دفع وقرضشاعة عبد القادر،  -5  .2010/2011، تخصص اŭالية الدولية، جامعة آبي بكر بلقايد تلمسان، علوم الاقتصاديةاŭاجستير في التسيير ال
، رسالة مقدمة لنيل شهادة اŭاجستير في 2004-1989التجارة الخارجية في ظل التحولات الراǿنة شنيني سمير،  -6  .2005/2006الاقتصادية، جامعة اŪزائر، 

الاعتماد المستندي كتقنية دفع، تمويل وضمان للتجارة الخارجية دراسة حالة البنك فراح كاسية، كيشو سامية،  -7  .2005/2006العلوم الاقتصادية، جامعة اŪزائر،  BEAاج البويرة،  وكالة حيدرةūاستر في العلوم الاقتصادية، جامعة أكلي محند أوŭمذكرة لنيل شهادة ا ، 2013/2014.   



  المراجعالمصادر وقائمة 

47  

    www.BEA.com 2- www.BEA.dz -1 :المواقع الالكترونية : ثالثا 

http://www.bea.com/
http://www.bea.dz/


  

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 
 






























