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 التنظيم العقدي لمرحلة التفاوض





 الإهداء
 أىدؼ ىذا العمل المتواضع :

 إلى والدؼ الحبيب                                                   حفظو الله و رعاه

 إلى والدتي الحبيبة                                                   رحميا الله       

خواني وأخواتي                                        إلى وطني الغالي  إلى زملائي وا 

 الجزائر



 

 كممة الشكر والتقدير
لنيتدؼ لولا أن ىدانا الله، الحمد لله بكرة وأصيل، الحمد لله الذؼ الحمد لله الذؼ ىدانا ليذا وما كنا 

بفضمو تتم الصالحات، الحمد لله عمى نعمو فضمو، ىديو، توفيقو، خيراتو، الحمد لله عمى كل ىذا، 
 الحمد لله ليوم الدين و الصلات و السلام عمى رسولو الكريم .

قدير إلى الأستاذة بن أحمد صميحة لتفضميا بإشراف أتقدم بجزيل الشكر و وافر الإحترام و الت      
 عمى ىذه الرسالة و من بدلتو من جيد مخمص، وفقيا الله و أطال في عمرىا.

كما أتقدم بالشكر و الإمتنان إلى أعضاء الجنة المناقشة لتفضميما بمناقشة ىتو الرسالة و التي 
ة الأمثل و الشكر الموصول إلى أساتذة سيكون في ملاحظتيم القيمة الأثر الطيب لإخراجيا بالصور 

كمية الحقوق عمى ما أحاطوني بو من إىتمام و عمم نافع، وكل من ساىم في ىذا العمل من قريب أو 
 من بعيد.



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 مقدمة



  مقذمت
 

 مقدمة:

، و تضاعف التواصلإن تطور الحياة الاقتصادية، و إزدياد التبادل التجارؼ، و تطور وسائل     

عدد أطراف العقد كان لو أثر بارز في تطور العقد و تكوينو، ومن ثم برزت ضرورة الاىتمام بمرحمة ما قبل 
 تنعقد إلا بعد مراحل من التعاقد، أين أصبحت الكثير من العقود تتسم بالتركيب و التعقيد، بشكل جعميا لا

المفاوضات الشاقة و المضنية كالعقود المتعمقة بالتنقيب عمى الثروات الطبيعية، أو تمك التي تتعمق بإنشاء 
قامة محطات الطاقة و العقود التي ترد عمى الحسابات الإلكترونية و برامجيا و عقود نقل  البنى التحتية وا 

توريد و غيرىا فمثل ىذه العقود لا يمكن أن تتم بإيجاب و قبول في التكنولوجيا، و عقود المساعدة و ال
 لحظيان، إنما تحتاج إلى مفاوضات عديدة يتم خلاليا الاتفاق تدريجيا عمى عناصر العقد.

تعتبر فترة المفاوضات أولى فترات المرحمة السابقة عمى التعاقد فيي تمعب دورا فعال في إبرام العقود  و   
العقود الدولية في شكل خاص نظرا لما تكتسيو ىذه المرحمة من أىمية لأنو يتم فييا تحديد  بشكل عام و في

لتزامات الطرفين التي ستنشأ عن العقد، و نطاق المسؤولية المترتبة عن الإخلال بيذه الإلتزامات،  حقوق وا 
طابع دولي وكذا تحديد  بالإضافة إلى تحديد القانون الواجب التطبيق عمى العقد، إذا كان ىذا الأخير ذو

 وسائل تسوية المنازعات التي تنشأ بين الطرفين مستقبلا.

و عميو فنجاح العقد أو فشمو يرجع في الأصل إلى مرحمة التفاوض، فالمفاوضات الجيدة تكون خير      
 ضمانة لقيام العقد جيد، لا يعتريو النقص أو الغموض كما أن فشل التفاوض يقي من إبرام عقد يجمب

 المشاكل و الخسائر لمطرفين في المستقبل، و بالتالي فإن مرحمة المفاوضات تمعب دورا وقائيا.

وتكمن أىمية دراسة مرحمة المفاوضات العقدية إلى تزايد المشكلات الناشئة عن ىذه المرحمة و لعل من       
ن ىذا القطع في الواقع أن أصل أىم ىذه المشاكل وأكثرىا وقوعا ىو قطع المفاوضات و المسؤولية المترتبة ع

من  عاملان أساسيان لا يقل أحدىما عن الأخر، سببو ىذه المشكمة يكمن في أن كل من يقدم عمى التفاوض
عامل حرية التفاوض و عامل أمن المفاوضات. و ويتعمق الأمر بكل منىميالأ حيث  

مة مرحمة المفاوضات، بحيث يمكنو فعامل حرية التفاوض يقتضي أن يحتفع المتفاوض بكامل حريتو طي     
العدول عن المفاوضة في أؼ وقت دون أدنى مسؤولية أيا كان مسمكو في ىذا العدول، و في المقابل عامل 
أمن المفاوضات يتطمب أن يشعر المتفاوض بالأمان و الطمأنينة أثناء التفاوض بحيث لا يخشى التعرض 



  مقذمت
 

مع ما يجبو حسن النية و الأمانة في التعامل لذا يكون لأؼ ضرر من جراء قيام الطرف الأخر بتصرفات 
المتفاوض في ىذه الحالة بحاجة إلى ما يضمن جدية التفاوض و يكفل لو المحافظة عمى أموالو و مجيوداتو 

من الضياع، خاصة و أن القانون لم ينظم ىذه المرحمة، بل إعتبرىا مجرد عمل مادؼ غير ممزم، و عمى 
ػ المجوء إلى طريق المسؤولية التقصيرية. المتفاوض المضرور سو   

ومن أجل التوفيق بين مبدأ حرية التفاوض و مبدأ أمان التفاوض، يحرص الطرفان في كثير من      
الأحيان عمى وضع تفاوضيما في إيطار تعاقدؼ بأن يبرما إتفاقا صريحا عمى التفاوض يتضمن تنظيما 

ت و عند فشميا.لحقوقيما و إلتزاميما أثناء سير المفاوضا  

وعادة ما يمجأ الأطراف إلى عقود تميد بإبرام العقد النيائي، و تقسم إلى نوعين من العقود، عقود       
. وىذا النوع من العقود ليس من عقود 1متعمقة بمرحمة إبرام العقد النيائي ومن أىميا عقد الوعد بالتعاقد 

بمرحمة إبرام العقد.التفاوض ولا يتضمن تنظيما لممفاوضات لإتصاليا   

أما النوع الثاني من العقود فيو محل دراستنا يشمل العقود التمييدية المتعمقة بمفاوضات العقد النيائي       
دون أن تمتد إلى مرحمة إبرامو فيعتمد أطراف في ىذه العقود إلى تنظيم المفاوضات و تييئة أنسب الظروف 

  2و أكثرىا ملائمة لإبرام العقد النيائي.

التمييدية المنظمة دور الإتفاقات  ما ىو أىم إشكالية يمكن طرحيا في دراستنا ىاتو ىو عميو لعم     
مرحمة المفاوضات من مجرد عمل مادؼ لا يترتب عميو بذاتو أؼ أثر قانوني إلى تصرف  لمتفاوض في نقل

.؟قانوني ممزم  

دأ حرية التعاقد وذلك بضمان جدية وأمن ىذه وبالتالي إعادة التوازن لمرحمة المفاوضات التي يسودىا مب
 المفاوضات.

و للإحاطة بإشكالية موضوع الدراسة إعتمدنا عمى المنيج الوصفي و ذلك بغية الوصول عمى الأبعاد 
القانونية التي تم الأخذ بيا لتنظيم الإتفاقات التمييدية لمرحمة التفاوض و التي تعد مرحمة الأساسية لإبرام 

                                                                       

90،ص 1998الإتفاقي لممفاوضات العقدية،دار النيضة العربية،)كمية الحقوق(، القاىرة، حسين عبد العال، التنظيم  1  
     سر، كمية الحقوق تبن أحمد صميحة، المسؤولية المدنية في مرحمة قطع المفاوضات، مذكرة لنيل شيادة الماجيس 2
601،ص 2006و العموم السياسية، ورقمة،      



  مقذمت
 

ي كما إستندنا من خلال دراستنا ىذه عمى المنيج التحميمي و ذلك لعرض كافة الجزئيات المتعمقة العقد النيائ
 بموضوع الدراسة و كذلك لعرض كل من الرأؼ الفقو و القضاء في ىذا الصدد.

ولي نمم بجميع جوانب الموضوع قسمنا دراستنا إلى فصمين حيث جاء )الفصل الأول( بعنوان الإتفاقات 
المنظمة لمتفاوض و الذؼ ينقسم بدوره عمى مبحثين  ففي) المبحث الأول( تطرقنا إلى ماىية  التمييدية

الإتفاقات التمييدية المنظمة لمتفاوض ما )المبحث الثاني( تعرضنا فيو إلى موقف الفقو المقارن من الإتفاقات 
   ت التمييدية المنظمة لمتفاوض،التمييدية المنظمة لمتفاوض أما) الفصل الثاني( جاء بعنوان أحكام الإتفاقا

 المسؤولية المدنية المترتبة عن الإخلالو الذؼ تم تقسيمو إلى مبحثين) فالمبحث الأول( تناولنا بدراسة 
  بالإتفاقات المميدة لمتفاوض. الإخلال جزاء بالإتفاقات المميدة لمتفاوض، و)المبحث الثاني(



 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

الأولالفصل   
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 تمهيد:
مة لمتفاوض،إلتزام رئيسي عمى عاتق إبرام الاتفاقات التمييدية المنظ يترتب عمى لجوء أطراف التفاوض إلى

التفاوض الذؼ لا يستقيم التفاوض بدونو، ىذا بالإضافة إلى بعض الدخول في الطرفين وىو الالتزام ب
الالتزامات الأخرػ، التي تضع الالتزام بالتفاوض موضع التنفيذ مثل الالتزام بالسرية، والالتزام ببدء التفاوض،و 

 الالتزام بحسن نية، و الالتزام بالاستمرار بالتفاوض.

ومن خلال ىذه الدراسة قسمنا ىذا الفصل إلى مبحثين، حيث يتضمن )المبحث الأول( ماىية الاتفاقات 
التمييدية المنظمة لمتفاوض، وأما بالنسبة )لممبحث الثاني( فتناولنا فيو موقف الفقو المقارن من اتفاق 

التفاوض.
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 المبحث الأول

 ماهية الإتفاقات التمهيدية المنظمة لمتفاوض

يختمف الكتاب و الباحثون حول تعريف أو تحديد مفيوم الاتفاقات التمييدية المنضمة لمتفاوض، وذلك      
من إختلاف المفيوم الفكرؼ الذؼ ينطمق منو ، أو بإختلاف الأسموب المستخدم، وبالرغم من وجود إتفاق عام 

 1و مضمون وطبيعة عممية الإتفاقات التمييدية المنظمة لمتفاوض. عمى جوىر

   الإتفاقات التمييدية المنظمة لمتفاوضب ما المقصودو عميو سوف نتطرق من خلال ىذا المبحث إلى     
 صور اتفاق التفاوض.  إلى ) المطمب الثاني(لمطمب الأول(، ثم تطرق في ا)

 المطمب الأول

 التمهيدية المنظمة لمتفاوضمفهوم الاتفاقات 

رة إلى عمى غرار معظم التشريعات المدنية ، قد جاء خاليا من الإشا الجزائرؼ إن كان القانون المدني      
، والتي يكون من الطبيعي ألا تتضمن ىذه التشريعات ذكرا لعقد التفاوض ضمن العقود التي مرحمة التفاوض

، كما أن ىذا العقد يتميز  بجممة 2حرصت عمى تنظيميا، مما أدػ إلى اجتياد الفقو إلى تعريف ىذا العقد 
ف الإتفاقات من الخصائص مما يترتب عمينا تقسيم ىذا المطمب إلى فرعين،بحيث سوف نتطرق إلى  تعري

 التمييدية المنظمة لمتفاوض في )الفرع الأول(،ثم إلى خصائص إتفاق التفاوض في )الفرع الثاني( .

 

 

 

                                                                       
 ،2011،السنة21العددطار العقدؼ،مجمة الجامعة الأسمرية،ىندؼ،التنظيم المفاوضات في الإبن  مفتاح ىدية عبد الحفيع 6

212ص   

.212ىدية عبد الحفيع بن ىندؼ، المرجع نفسو، ص   2 
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 الفرع الأول

 تعريف الإتفاقات التمهيدية المنظمة لمتفاوض 

 

الأمر  غير المسماة، التي لم يتاوليا المشرع لا بالتعريف ولا بالتنظيم،يعتبر عقد التفاوض من العقود       
إعتماد عمى  الذؼ دفع بالفقو عمى تعريف الإتفاقات التمييدية المنظمة لمتفاوض و تحديد أحكاميا العامة،

 الحمول التي تقدميا النظرية العامة لمعقد.

حيث ذىب جانب من الفقو إلى تعريف الاتفاقات التمييدية المنظمة لمتفاوض عمى أنو )عقد بمقتضاه       
متابعتو، أو تنظيم سير المفاوضات بغرض التوصل إلى إبرام عقد في  يتعيد طرفاه ببدء التفاوض أو

 1المستقبل(.

وض بأنيا )إتفاق يمتزم بمقتضاه شخص كما عرف البعض الاتفاقات التمييدية المنظمة لمرحمة التفا      
 2تجاه شخص أخر بالبدء أو الإستمرار في التفاوض بشأن عقد معين بيدف إبرمو(.

في حين ذىب جانب أخر من الفقو، إلى القول أن عقد التفاوض )ىو عقد يمتزم بمقتضاه كل طرف في       
دد بعد شروطو وعناصره الأساسية تح مواجية الطرف الأخر،في الدخول المفاوضات لإبرام عقد لاحق لم

 3الثانوية(.و 

كما عرفت محكمة التحكيم لغرفة التجارة الدولية عقد التفاوض عمى أساس أنو )عقد بمقتضاه بتعيد      
الطرفان بالتفاوض أو متابعة التفاوض، من أجل التوصل إلى إبرام عقد معين، لا يتحدد موضوعو إلا بشكل 

 4جزئي ولا يكفي في جميع الأحوال لانعقاده(.

                                                                       
احمد عبد الكريم سلامة،قانون العقد الدولي،مفاوضات العقود الدولية،قانون الواجب التطبيق وأزمتو،الطبعة الأولى،دار النيضة  1

 .97ص2001العربية،القاىرة،
  2 94ص المرجع السابقمحمد حسين عبد العال، 
11، ص 1995رة ،أبو زيد، المفاوضات في الإطار التعاقدؼ ، دار النيضة العربية، القاى محمد  3  
97احمد عبد الكريم سلامة، المرجع السابق، ص   4  
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، والحكمة من 1وىي التسمية الشائعة لو L’accord de principe ، اق المبدأكما يسميو البعض بإتف     
ىذا المصطمح، يكشف عمى أن ىذا العقد ينظم من حيث المبدأ إنعقاد عقد محتمل غير أن التسمية قد تتسع 

نما قد يشكل في حالات  في بعض الحالات حيث لا يقتصر عمى مجرد إعتبار إتفاق لتنظيم المفاوضات، وا 
 .فاقا مرحميا يتخمل المفاوضات، و ييدف إلى صياغة المسائل التي توصمت الأطراف للاتفاق عميياتأخرػ، إ

لذا يتبين من ذلك أن اتفاق التفاوض ىو عقد بالمعنى الدقيق لمكممة وىذا العقد شأنو شأن أؼ عقد أخر      
،كما أن لو محل يتمثل في تحديد من حيث أركانو، حيث يتوافر التراضي من حيث من قبل أطراف التفاوض

 . 2وليذا العقد سبب باعث لمطرفين و ىو إبرام العقد النيائي شروط و أوضاع أطراف التفاوض،

نما يترتب التزاما بالتفاوض فقط بشأن ىذا العقد،حيث        فيذا العقد لاينشأ إذا إلتزاما بإبرام العقد النيائي، وا 
فقط لا يخول كل طرف سوػ الحق في مطالبة الأخر بتنفيذ إلتزامو التفاوض بحسن نية، بيدف إبرم عقد لم 

يرجع ىذا إلى طبيعة العقد عمى حدة،حيث أن تتحدد عناصره،أو توافر بعضيا ولكن لا تكفي لانعقاده، و 
بعض العقود قد تدفع الأطراف إلى التفاوض مدة طويمة،إما لأن ىذه الطبعة معقدة بسبب تعقيد محل العقد 
قتصادية وعممية  بحد ذاتو ) كعقود نقل التكنولوجيا ( أو لأن العقد النيائي يرتبط بظروف و بشروط  قانونية وا 

 3إتمام ىذا العقد. لابد من تحقيقيا قبل

 الفرع الثاني 

 خصائص إتفاق التفاوض
من التعريفات السابقة التي أوردناىا يتبين أن لعقد التفاوض عدة خصائص تميزه من غيره،وىذه      

الخصائص التي ينبغي عمى المشرع أخذىا في الحسبان عند التعرض بالتنظيم التشريعي لذلك العقد أو عند 
 4إبرامو من الأطراف.

                                                                       
  94ص  المرجع السابق محمد حسين عبد العال، 1

 94محمد حسين عبد العال،المرجع نفسو،ص   2
214ىدية عبد الحفيع مفتاح بن ىندؼ،المرجع السابق،ص   3  

214ىدية عبد الحفيع مفتاح بن ىندؼ،المرجع نفسو ،ص  4  
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 وعميو سنتناول في ىذا الفرع خصائص إتفاق التفاوض، والتي سوف نقوم بعرضيا عمى النحو الأتي:      

 أولا: إتفاق التفاوض اتفاق رضائي

يعتبر اتفاق التفاوض اتفاقا رضائيا، حيث يكفي لإنعقادىا أن يتم التراضي بين الطرفين عمى الدخول       
 ا التراضي في شكل معين.في التفاوض، ولا يمزم ان يفرغ ىذ

طبقا لمقواعد العامة يجوز ان يتم التعبير عن الرضا بالدخول في التفاوض، اما بالفع أو الكتابة أو      
بالإشارة المتداولة عرفا أو بإتخاذ موقف لا يدع ظروف الحال شكا في دلالتو عمى حقيقة المقصود منو، بل 

   1منية .يجوز ان يتم ىذا التعبير بطريقة ض

لكن الملاحع أن عادة ما يتم تحرير ىذه الاتفاقات في ورقة مكتوبة، وبالتالي إتفاقات التمييدية المنظمة       
 لمتفاوض إتفاقات صريحة.

 ثانيا: اتفاق التفاوض إتفاق تمهيدي

إن الاتفاقات المميدة لمتفاوض ىي اتفاقات تمييدية، أو ما يسمى بالعقود التمييدية، فالاتفاقات المميدة      
لمتفاوض تيدف إلى إلتقاء الطرفين لمتباحث و التشاور و تبادل وجيات النظر من اجل الإعداد و التمييد 

تفاق تمييدؼ ىو أن اتفاق التفاوض لا يمزم ، و يترتب عمى إعتبار إتفاق التفاوض ا2لإبرام العقد النيائي 
نما يمزميما بالتفاوض عمى العقد فحسب بغرض إبرامو   .3الطرفين بإبرام العقد النيائي، وا 

، لذلك 4فإتفاق التفاوض لا ينشئ عمى عاتق أطراف التفاوض سوػ الإلتزام بالتفاوض لا إلتزاما بالتعاقد       
 أن يحل محل الطرفين ويقضي بقيام العقد النيائي. عند فشل التفاوض لا يمكن لمقاضي 

 

                                                                       
المتضمن القانون المدني الجزائرؼ المعدل و المتمم،  1975المؤرخ في سبتمبر  58-75، من الأمر رقم 60انظر: المادة 1

30/09/1975، مؤرخة في 78جريدة رسمية عدد    
308، ص 2000العربية، القاىرة،  النيضةدار دراسة تأصيمية تحميمية مقارنة، ، التفاوض عمى العقد،أللاهرجب كريم عبد   2  
215في ىذا المعنى انظر: ىدية عبد الحفيع، المرجع السابق، ص   3  
188محمد حسن قاسم، مراحل التفاوض في عقد المكينة المعموماتية، دراسة مقارنة دار الجامعة الإسكندرية، ص   4  
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 ثالثا: إتفاق التفاوض يتضمن تعهدا بالبدء في التفاوض

عقد التفاوض عقدا يدور مضمونو بتعيد أطرافو بالبدء بالتفاوض ومواصمتيا وفق منيجية معينة يتفق       
ما يتجاوز ذلك بقبول الأطراف  نوع عمييا أطرافو، فالأمر لا يتعمق بمجرد الاتفاق المطمق عمى التفاوض،
لتفاوض و موصمتو دون الإلتزام بإبرام تقييد حريتيم في التعاقد أو رفض التعاقد، و بصفة أساسية البدء في ا

العقد النيائي الذؼ سيدور حول التفاوض، و مؤدؼ ذلك أن الإلتزام بالتفاوض الذؼ يقع عمى عاتق الطرفان 
                             1يجد مصدره ىنا في العقد الذؼ أنشأه، ويكون الإخلال بو محكوما بقواعد المسؤولية العقدية.

 اق التفاوض عقد مؤقتارابعا: إتف

يعتبر عقد التفاوض من العقود التي تنشأ إلتزاما مؤقتة عمى عاتق الطرفين أو احدىما عمى لتنظيم العلاقة     
التفاوضية بينيما، فيو لم يوجد إلا لمدة محددة، وىي المدة التي تستغرقيا المفاوضات بين الطرفين، فإذا 

دون أدنى مسؤولية  2النيائي أو عدمو، زال كل ما يتعمق بعقد المفاوضة،انتيت المفاوضات سواء بإبرام العقد 
عمى الأطراف وكل ما لعقد التفاوض أنو ينشئ إلتزاما عمى الأطراف بالتفاوض بحسن نية وصولا إلى إنياء 

 التفاوض أو إبرام العقد النيائي.

 خامسا: إتفاق التفاوض ليس وعد بالتعاقد

عن الوعد بالتعاقد، حيث أن الوعد بالتعاقد عقد مستقل قد يكون ممزما لجانب إن عقد التفاوض عقد مستقل 
واحد أو ممزما لجانبين، كما أن الوعد بالتعاقد يتضمن إتفاق الطرفين عمى كافة المسائل الجوىرية لمعقد المراد 

إن تضمن رضا إبرامو،والمدة التي يجب إبرامو خلاليا، بينما عقد التفاوض لا يتضمن شيئا من ذلك،فيو 
 الطرفين عمى التفاوض بشأن العقد المرتقب إلا أن رضائيما لم يتصل بعد عمى حد الاتفاق عمى ىذا العقد.

كما انو في حالة الوعد بالتعاقد ينعقد العقد الموجود بمجرد إظيار الموعود لو رغبتو في ذلك خلال المدة 
المحددة، بينما انعقاد العقد المتفق عمى التفاوض بشأنو لا يتم إلا باتفاق طرفيو عمى عناصر ىذا العقد، 

لبا تنفيذ الوعد،فان القاضي يحكم لو فضلا عن ذلك فان الواعد إذا نكث عن الوعد وقاضاه الموعود لو طا

                                                                       

187محمد حسن قاسم،المرجع السابق،ص  1  
216،المرجع السابق،صمفتاح بن ىندؼ ية عبد الحفيعىد      2  
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بالعقد النيائي، ويقوم الحكم مقام العقد، أما في حالة عقد التفاوض فلا يكفي لانعقاد العقد المرتقب أن يعمن 
ذا رفض أحد طرفاه تنفيذ التزامو بالتفاوض فلا يمكن  أن يعمن أحد الطرفين رغبتو في إبرام ىذا العقد، وا 

ويض إبرام العقد المنشود فيو،بحيث لا يكون لمطرف الأخر سوػ الرجوع عميو بالتع لمقاضي أن يحل محمو في
 1ة.وفقا لقواعد المسؤولية المدني

كما تبدو أىمية عقد التفاوض في انو يحدد و بشكل قاطع حقوق ووجبات كل طرف، حيث ان ىذا العقد      
الناشئة عن ىذا الاتفاق فانو يكون مسؤولا ىو الذؼ يحكم العلاقة بين الأطراف بحيث ما أخل بالتزاماتو 

مسؤولية عقدية، كما انو يعتبر وسيمة من وسائل الإثبات المضمونة، والتي تمكنيم من إثبات التفاوض عند 
 2الإنكار، وتيسر ليم إقامة الدليل من حاد منيم عن جادة حسن النية أثناء التفاوض.

 

 المطمب الثاني

 لمتفاوضصور الإتفاقات الممهدة 
يحرص الطرفان المتفاوضان عمى وضع تنظيم إتفاقي لمتفاوض عمى العقد، و ذلك من خلال ابرام       

بعض الاتفاقات التمييدية التي تيدف إلى تسييل عممية التفاوض و إيجاد حمول لما قد ينشأ عنيا من 
 ئيا.، وتختمف ىذه الصور باختلاف اليدف الذؼ يتوخاه الطرفان من ورا3مشكلات 

ذا كان        فإذا كان يرغبان في تعزيز أمن المفاوضات ببرىان ما يسمى بإتفاق المبدأ و إتفاق السرية، وا 
يعتزمان إبرام سمسمة من العقود، ذات طبيعة واحدة فيقومان )بإبرام عقد الإطار(، يحددان فيو الشروط 

ن كان الع قد المزمع إبرامو ينطوؼ عمى العديد من النقاط الرئيسية التي تبرم فيو ىذه العقود في المستقبل، وا 
 الصعبة يبرمان )الاتفاق المرحمي(.    

                                                                       

.189محمد حسن قاسم،المرجع السابق،ص   1  
.279ص المرجع السابقرجب كريم عبد اللاه، 2   

744رجب كريم عبد اللاه، المرجع نفسو، ص    3
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وعميو سنتناول في ىذا المطمب إتفاق المبدأ بالدخول و الإستمرار فيو بحسن نية )الفرع الأول(،  واتفاق      
اتفاق بالالتزام بسرية في مرحمة الإطار)الفرع الثاني(،اتفاق بعدم التفاوض مع الغير مدة محددة)الفرع الثالث(،

 المفاوضات )الفرع الرابع(، اتفاق المرحمي )الفرع الخامس(.

ىناك اتفاقات أولية سابقة عمى التعاقد يبرميا أطراف العلاقة التعاقدية أثناء المفاوضات وقبل التوصل       
 ومن صورىا مايمي. 1إلى العقد النيائي،

 الفرع الأول

 ول في التفاوض و الاستمرار فيه بحسن نيةاتفاق المبدأ بالدخ

وعميو ولدراسة إتفاق المبدأ وبالدخول في التفاوض و الإستمرار فيو بحسن نية، يتعين عمينا الإشارة إلى     
 إتفاق عمى مبدأ التفاوض )أولا( ثم الاتفاق بالتفاوض بمراعاة مبدأ حسن النية )ثانيا(.

 أولا: اتفاق عمى مبدأ التفاوض:

وىو اتفاق يتعمق بتنظيم المفاوضات ذاتيا مثل : أين و متى ستبدأ المفاوضات ؟ ومن سيمثل الأطراف      
فييا؟ وما المغة التي  ستستعمل و من سيتحمل المصاريف؟...الخ، حيث يتم التطرق فيو لعموميات تتعمق 

جولة الأولى من المفاوضات مع بالأطراف و بمحل المفاوضة و مكانيا و زمانيا كان يتقابل الأطراف في ال
بعضيم البعض فيتعرف كل منيما عمى الأخر ويتناقشا حول المسائل المتعمقة بالتعاقد المطموب من خلال 
عرض حاجة طمب التعاقد و مدػ إمكانية الطرف الأخر عمى تمبية ذلك، ثم يتفقا عمى مكان وزمان الجولة 

ى مبدأ التفاوض عن طريق دعوة إلى التعاقد من احد الأطراف الثانية من المفاوضات، فينا يبدأ الاتفاق عم
 2ويقوم الطرف الثاني من بتمبية ىذه الدعوة لذا فيو يعد اتفاق إجرائي بحت.

يمكن للأطراف، توقيع اتفاق مبادغ موضوعو الدخول في عممية التفاوض بقصد إبرام عقد ما، و مثل       
موقع عميو بتنفيذ ما ورد بو، فاذا تم التوصل إلى إبرام العقد النيائي كان ىذا الاتفاق المبدئي يعد عقدا يمزم ال

                                                                       
وائل العربي بمحاج، الإطار القانوني لممرحمة السابقة عمى إبرام العقد في ضوء القانون المدني الجزائرؼ، دراسة مقارنة، دار  1

   102، ص 2010الجزائر،لمنشر، 

 723، ص 1، العدد 12بارود، حمدؼ محمود، مجمة جامعة الأزىر، غزة سمسمة العموم الإنسانية ،المجمد، 
2  
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المستند الذؼ يشتمل عمى الاتفاق المبدئي، وثيقة سابقة عمى التعاقد، قد تكون جزءا لا يتجزأ من  العقد او 
 مكممة لو، فإذا أريد خلاف ذلك، تعين النص عميو في الوثيقة ذاتيا.

دام قد اشتمل بصياغتو عمى ا المبادغ، لمدخول في عممية المفاوضات عقد ممزم مفالأصل أن اتفاق       
 1طبيعة العقد، وعناصره الأساسية.

،يجوز إجبار المتفاوضين عمى تنفيذ ما ورد فيو، أؼ الدخول في عممية التفاوض فعلا، وليس يةبداال فيو      
المذكور اشتمالو عمى العناصر الأساسية في نظر القانون إبرام العقد محل التفاوض، ويكفي لاعتبار للاتفاق 

الاتيني ومنو انو إذا اتفق الطرفان عمى جميع المسائل الجوىرية في العقد، واحتفظا بالمسائل الثانوية،يتفقان 
ذا قام عمى خلاف  د  عمييا فيما بعد، ولم يشترطا أن العقد لا يتم عند عدم الاتفاق عمييا،ع   العقد قد تم، وا 

المسائل التي لم يتم الاتفاق عمييا فان المحكمة تقضي فييا طبقا لطبيعة المعاممة، ولأحكام القانون، و العرف 
 2و العدالة.

وعميو فإن إتفاق المبدأ في الدخول في التفاوض عقد ممزم، مادام قد إشتمل بصياغتو عمى طبيعة العقد      
نما و عناصره الأساسية، غير أنو في الحقيقة، لا ي ترتب عميو أؼ إلتزام إلى إبرام العقد محل التفاوض، وا 

يقتصر أثره عمى إلزام الأطراف بالبدء في التفاوض و الإستمرار فيو بحسن نية و أمانة و جدية بيدف 
الوصول إلى إبرام العقد النيائي، فإذا إقترن الاتفاق المبدئي عمى الدخول في المفاوضات خلال مدة محددة، 

 3طراف البدء في التفاوض فعلا خلال المدة المذكورة.وجب عمى الأ

نما تثور الصعوبة، حول تحديد الوقت الذؼ تبدأ فيو المفاوضات، خصوصا إذا سبقتيا أعمال       وا 
تحضيرية، و إعداد المستندات آو الوثائق، أو إجراء الدراسات التمييدية و ىي مسالة يترك تقديرىا لمحكمة 

 كل حالة و ملابساتيا عمى حدة. الموضوع، طبقا لظروف

                                                                       
مة، لمستندات د، مجمة الحقوق الكويتية، نحو نظرية عامة لصيغة العقود، دراسة مقارنة في مدػ القوة الممز قر حمد السعيد الز أ 1

.272،ص2001، سبتمبر3العدد ، 25السنة التعاقد،،    
.272د ،المرجع السابق،ص قر احمد السعيد الز   2  

العربي بمحاج، مشكلات المرحمة السابقة عمى التعاقد في ضوء القانون المدني الجزائرؼ، ديوان المطبوعات الجامعية،  3 
.122، ص 2011الجزائر،   
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فإذا تبين أن احد المتفاوضين قد اخل بالتزامو المشروع في المفاوضات عدة مخلا بالتزام التعاقدؼ،      
مصدره اتفاق المبادغ، ويخول الطرف الأخر،)المتفاوضين( برفع دعوة التعويض، انما لايجوز الحكم عمى 

، 1عمى الدخول فعلا في المفاوضات، لعدم تحقق شرائط التنفيذ العيني  المخالف بالتنفيذ العيني، أؼ بإجبارىم
 .2لأن ذلك يؤدؼ إلى المساس بالحرية الشخصية إذ لا يمكن قانونا إكراه شخص ما عمى التفاوض

و بعكس ذلك لا يعد الاتفاق عمى الدخول في التفاوض،عقد ممزما في القانون الانجموسكسوني، عمى سند     
بان العقد لا يقوم إلا بيدف نية الأطراف القاطعة لدخول في الاتفاق الممزم شريطة اشتمالو عمى من القول، 

العناصر الأساسية والثانوية، التي لا يتصور تنفيذ العقد من دون الاتفاق عمييا، وان تكون مؤكدة، أو محققة، 
 في أثاره، ولا يصمح من ثم أن و أخذا من الشرط الأخير، فان اتفاق المبادغ غير مؤكدة في مضمونو، ولا

 يكون عقدا ممزما.

إلى أن الالتزام المذكور، غير  – walfred v.milesفي قضية  -ACKNERوتأكيد لذلك، ذىب المورد     
مؤكد و يخمو من أؼ قيمة تعاقدية ممزمة.و المقصود بأنو غير مؤكد، أؼ لا يعرف بداية الالتزام، أو نيايتو 

 3 تقبل التأويل.ى وجو الدقة، كما أن أثاره غامضة عم

 ثانيا: الاتفاق بالتفاوض بمراعاة حسن النية:

إن الإلتزام بالتفاوض بحسن نية، يفترض عن المتفاوض ألا يمجأ في تفاوضو إلى الغش والخديعة، بان      
يتبع المسمك المألوف و المعتاد في التفاوض بكل صدق وأمانة، بالإخبار عن كل ما يتصل بالعممية العقدية، 

 رام العقد.من الإلتزام بالإعلام و النصيحة و تبصرة الطرف الأخر في مرحمة إب

و الغرض من إلزام المتفاوضين بمراعاة حسن النية في سير المفاوضات ىو إقامة التوازن بين مبدأ        
الحرية التعاقدية، و بين توفير الحد الأدنى من الجدية من عممية التفاوض. ذالك أن الأخذ بالحرية عمى 

ثقة و لا إستقرار، تكون سببا لإضاعة الوقت و إطلاقيا سيؤدؼ إلى فتح الباب مفاوضات، غير جادة و بدون 
 الجيد و المال، دون نية حقيقية في التوصل إلى إبرام العقد المرتقب.

                                                                       

.273أحمد السعيد الزقرد،المرجع السابق، ص   1  
.124المرجع السابق، ص  المشكلات المرحمة السابقة عمى التعاقد في ضوء القانون المدني الجزائري،العربي بمحاج،  2  
.342 ،صع السابقد، المرجاحمد السعيد الزقر   3  
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و بما أن إتفاق المبادغ بمراعاة حسن النية في عممية التفاوض لا يمزم الأطراف بالتوصل إلى إبرام       
ية التعاقد. فإن المقصود ىنا ىو إلتزام المتفاوض لما في ذلك من إىدار حقيقي لمبدأ حر  1العقد النيائي،

بالصدق و الأمانة و الجدية و الإمتناع عن إفشاء الأسرار المفاوضات، في إيطار حسن النية، و عدم 
الانسحاب منيا عمى نحو مفاجئ دون مبرر مشروع، ومن ثم فإن المتفاوض يظل متمتعا بكامل حريتو 

ذلك، بان المسؤولية التقصيرية لا يمكن أن تنشئ يا طوال فترة المفاوضات. التعاقدية ولو إمكانية العدول عن
نما عما يكون قد اق اقترن  ترن من خطا أو إساءة أو تشيير، فإن لم يكن ثمة خطأعن العدول عن التفاوض وا 

 2 قانونية.ذا يبقى الطرف الأخر المتفاوض دون حماية بالعدول فلا مسؤولية عمى العادل، و ل

الذؼ ينقل المسؤولية عن  ،ىنا تظير أىمية اتفاق المبادغ بمراعاة حسن النية في عممية التفاوض ومن     
العدول عن المفاوضات من النطاق الخطأ التقصيرؼ إلى المسؤولية التعاقدية عن مخالفة التزام المحدد، ورد 

بروكسل بان اتفاق المبدئي عمى التفاوض النص عميو في اتفاق المبدئي، لذا أكدت الدائرة التجارية بمحكمة 
بحسن نية، يولد التزاما تعاقديا في مواجية من قطع المفاوضات، وذلك في دعوػ تتمثل وقائعيا في شريكتين، 
توصمتا إلى اتفاق المبادغ، بالتفاوض بحسن نية عمى شراء دار النشر من صاحبيا قام الأخير مع ذلك إبرام 

ت المحكمة أن صاحب دار النشر قد عدل بذلك عن المفاوضات، و اخل الصفقة مع الشخص ثالث، عد
 3بالالتزام التعاقدؼ بالاستمرار بالتفاوض بحسن نية.

و انتيت إلى أن قطع المفاوضات بذاتو لا يرتب المسؤولية، إعمالا لمبدأ الحرية التعاقدية إنما تقوم       
تزام عقدؼ اشتمل عميو اتفاق المبادغ، بالتفاوض بحسن مسؤوليتو التعاقدية عن قطع المفاوضات لمخالفة ال

 نية.

وأكدت محكمة باريس، بأن اتفاق المبادغ، يمكن ان يشتمل بصياغتو عمى التزام تعاقدؼ بمتابعة      
المفاوضات بحسن نية.  و حكم بأنو مما يتنافى، وحسن النية في التفاوض، مخالفة الالتزام المحدد باتفاق 

حالة تقدير الثمن إلى الطرف الثالث، من احد المتبايعين من دون مبرر معقول و بان اتفاق المبادغ عمى إ

                                                                       

.276أحمد السعيد الزقرد، المرجع السابق، ص   1
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المبادغ، عمى التفاوض بحسن النية يمزم من قطع المفاوضات بالتعويض، و يخول الطرف الأخر)المتفاوض( 
 1المطالبة بفسخ اتفاق المبادغ.

و عميو فإن مبدأ حسن النية، قبل التعاقد، ييدف إلى ضمان سلامة الرضا، و يجرػ التعبير عن الشرط      
النزاىة و الأمانة الذؼ يفرضو ىذا المبدأ من خلال نوعين من الواجبات: أوليما سمبي يمثل الحد الأدنى 

عفو، والثاني إيجابي و الضرورؼ من الأخلاق، ويفرض عدم غش أو خداع المتعاقد الأخر أو استغلال ض
 يمزم كل طرف بتقديم المعمومات الضرورية لمتعبير عن الرضا واضح و مستنير.

، إلى تامين عممية التفاوض،  وىذا ما ييمنا ىنا ن مبدأ حسن النية ييدف كذلك و من جية أخرػ، فا     
يؤدؼ إلى فشل المفاوضات أو  والمقصود ىنا ليس عممية حماية الرضا، ولكن منع الخداع و التضميل الذؼ قد

 2 يمحق ضررا بأحد الأطراف في الفترة السابقة عمى التعاقد.

 الفرع الثاني

 اتفاق الإطار

عقد أو اتفاق الإطار ىو ذلك العقد الذؼ يحدد الشروط الرئيسية التي يمتزم الطرفان إتباعيا فيما يبرمانو     
من عقود لاحقة تسمى عقود التطبيق، اليدف الذؼ يسعى إليو اتفاق الإطار ىو مجرد تسيير إبرام وتنفيذ 

يتضمن بالضرورة  تحديدا لكافة العناصر العقود المطبقة و المنفذة لو عند الحاجة إلى إبراميا، فيو لا 
الأساسية و الجوىرية لمعقد التطبيقي الوارد مباشرة عمى السمطة او الخدمة، نظرا لصعوبة و استحالة ىذا 

 3التحديد عند إبرامو.

غير انو لا مانع من أن يتضمن اتفاق الإطار عمى العناصر الجوىرية لمعقود التطبيقية او التنفيذية، و       
لزام الطرفين أو احدىما إذا ما أراد ذلك.  القواعد العامة التي ستحكميا وا 

                                                                       

.275أحمد السعيد الزقرد، المرجع نفسو، ص   1  
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 1من ق م ج 72و71تجدر الإشارة إلا أن عقد الإطار ليس في ذاتو وعدا بالتعاقد المشار إليو في المادتين 
جميع  إنما ىو اتفاق متميز عنو من حيث أىدافو و محتواه، ذلك لان عقد الإطار لا يتضمن في الغالب عمى

 العناصر الجوىرية لعقود التطبيق المرد إبراميا وىذا عمى عكس الوعد بالتعاقد.

من جية أخرػ يتميز عن عقد التفاوض من حيث أن ىذا الأخير لا يتضمن الشروط الرئيسية التي يتم       
 2عمى إبراميا عقد التطبيق أو التنفيذ،بينما عقد الإطار يتضمن ىذه الشروط.

ذا الصدد نشير إلا انو تصعب الإحاطة الشاممة لموضوع العقد بسبب تعدد الوظائف و الأىداف وفي ى      
من ق ، م ج، فانو يجب تحديد موضوع  الالتزام ا وان يكون  92التي تؤدييا ىاتو الاتفاقية، ووفقا لنص المادة

عقود التطبيق التي ستبرم في بينما في عقد الإطار فنادرا ما تحدد  3قابلا لمتحديد وفقا لمقواعد العامة،
المستقبل، حيث ينشئ عقد الإطار عمى عاتق طرفيو مجموعة من الالتزامات الإيجابية و السمبية تتعمق بإبرام 

 وتنفيذ العقود المستقبمية.

 الفرع الثالث

 اتفاق بعدم التفاوض مع الغير مدة محددة 

عادة ( عن التفاوض مع الآخرين من المنافسين خلال مفاده امتناع المتفاوضين أو احدىما )المستورد      
قطع المفاوضات أو العدول عنيا.حيث أن ة معينة، وىي المدة المحددة التي الغرض منياأو خلاليا مدة زمني

الالتزام بحظر مفاوضات موازية مع طرف ثالث يمكن الاتفاق عميو بين طرفي التفاوض، ىذا يتم بموجب 
راف صراحة يسمى شرط الاستبعاد أو الحصر أو القصر، و غالبا ما يطمب شرط خاص يتفق عميو الأط

 4الطرف الذؼ حظر إجراء مفاوضة موازية مقابلا ماليا لذلك.

وىو يرتب التزاما سمبيا عمى عاتق المتفاوضين، أو احدىما المستورد عادة بعدم التفاوض مع الغير        
بشان الصفقة، موضوع المفاوضات مدة محددة، ىي المدة الأزمة لمتوصل إلى اتفاق عمى جميع بنود العقد 
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فإذا لم تحدد مدة،يمتزم المدين المراد إبرامو، أو ىي المدة التي يمكن بعدىا قطع المفاوضات أو العدول عنيا. 
خلاليا بعدم التفاوض مع الغير، أمكن لمحكمة الموضوع، أخذا من القواعد العامة للالتزام في أنظمة القانون 

 1اللاتيني تحديد المدة المعقولة طبقا لطبيعة المعاممة وما جرػ عميو العرف.

ذا، أو ممزما ما لم تحدد مدة الالتزام بعدم التفاوض أما في الأنظمة الانجمو ساكسوني فلا يعد الاتفاق ناف    
مع الغير في الاتفاق المبدئي، اعتبارا بان العقد لا ينعقد ما لم يتم الاتفاق عمى عناصره الأساسية و الثانوية 
 التي لا يتصور قيام العقد من دون الاتفاق عمييما بما في ذلك في حالتنا مدة الالتزام بالامتناع عن التفاوض

قطع المفاوضات مع الدائن الوقت الذؼ يمكنو من خلاليا   مع الغير، إذ يستحيل بغيرىا عمى المدين تحديد
 2ة في القانون الإنجميزؼ كالفرنسي حرية التعاقد، أكثر تشددا من الثاني.دخصوصا إن القاع

 

 الفرع الرابع

 اتفاق بالالتزام بالسرية في مرحمة المفاوضات

المقصود بيذا الاتفاق، التزام الأطراف أو احدىما)المشترؼ( بالمحافظة عمى المعمومات السرية أو ما     
يتعمق بالأسرار الصناعية، كذا حجم الأعمال و أسماء العملاء و غيرىا من المعمومات الصناعية و التجارية 

لبائع(، تجدر الإشارة إلى إن التشريع التي يترتب عمى نقميا كميا أو جزئيا خسائر فادحة لمطرف الأخر )ا
المعمول بو في الجزائر يضفي عمى الممكية الصناعية حماية مدنية و جنائية، باعتبارىا حقوق تدخل في 

 مجمميا في حيازة مالكيا، بما أنيا لا تتداول إلا نظير مبالغ مالية يحصل عمييا مالكيا.

م يتبين من صياغتو عمى وجو الدقة ماىية المعمومات لا يكون ممزما ما لأن شانو  الإتفاق من ىذاو   
  3 المقصودة بالحماية، و معنى الالتزام بالسرية و مداه الذؼ يقع عمى عاتق المدين.
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وقد يبين من صياغة اتفاق المبادغ، عمى الالتزام بالسرية انو مجرد التزام ببذل عناية، وقد يتمخض    
 الاتفاق عن الالتزام بتحقيق نتيجة.

ذا كان ا     ، سواء أسفرت المفاوضات عن إبرام العقد النيائي، تفاق المبادغ في الفروض السابقة يعد ممزماوا 
أو لم تسفر عن ذلك، فثمة اتفاقات مبادغ تتضمن الاتفاق عمى مسائل محددة، ترتبط بالعقد النيائي، فلا 

الميندس المعمارؼ، عمى وضع الرسوم أو يكون للاتفاق المبدئي اثر يذكر، ومثال ذلك الاتفاق المبدئي مع 
التصميمات مع إلزامو ببناء المنزل، إذا تم الاتفاق عمى شروط العقد النيائي، فان الاتفاق المبدئي ينعدم أثره، 

 1ذلك انو يشتمل عمى التزامات مرتبطة بالعقد النيائي. 

تعد عقدا واجب التنفيذ إلا إذا اشتممت بذاتيا لا ومعنى ذلك أن الاتفاقات المبدئية لا تكتسب قوة ممزمة، و     
 مرتبطة بعمى الالتزامات 

 العقد النيائي.

من المؤكد أن مبدأ حسن النية في التفاوض يفرض عمى كل طرف من أفراض التفاوض عدم إفشاء ىذه      
معو بأن  المعمومات لمغير، أو إستغلاليا لحسابو الخاص دون موافقة صاحبيا، عمى النحو يمكن القول

المفاوضات تتضمن إلتزاما ضمنيا بالمحافظة عمى سرية ىذه المعمومات لايحتاج إتفاق خاص بشأنو وىنا 
الذؼ يمكن الاتفاق عميو و الذؼ يكون  clause de confidentialitéتظير في الواقع أىمية شرط السرية 

متفاوضان، فينا فقط تظير في إعتقادنا مضمونو إبقاء مسالة التفاوض ذاتيا عمى الكتمان، لمصمحة يقدرىا ال
أىمية شرط السرية الذؼ ينفق عميو صراحة ذلك أنو إذا كان مبدأ حسن النية يفرض عمى المتفاوض المحافظة 
عمى الأسرار التي يطمع عمييا أثناء سير المفاوضات، فإنو في المقابل، ليس مما يخالف حسن النية الكشف 

فإذا ما أرادا طرفا التفاوض إبقاء التفاوض الدائر بينيما بعيدا عن عمم الغير لمغير عن وجود التفاوض ذاتو، 
 .2تعين عمييما الاتفاق صراحة عمى ذلك 
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لذلك فعادة ما يتفق الأطراف عقد التفاوض بمقتضى شرط السرية عمى المحافظة عمى سرية المفاوضات      
 يتم الكشف عنيا خلال ىذه المفاوضات. ذاتيا بالإضافة إلى المحافظة عمى سرية المعمومات التي

و الإلتزام بالمحافظة عمى سرية التفاوض، أو سرية المعمومات التي يتم الكشف عنيا خلال المفاوضات،      
نما  ىو الإلتزام بتحقيق نتيجة لا يكفى أن يبذل المفاوضات بشأنو ما في وسعو لمنع إفشاء ىذه السرية، وا 

لا تحققت مسؤوليتو يجب تحقيق النتيجة ذاتيا ب  .     1الإمتناع عن ذلك وا 

      

 الفرع الخامس

 الاتفاق المرحمي 

فقد يقصد بو تكوين العقد من مراحل متتابعة، أن الغالب أن يقصد بيذا الاصطلاح )كل وثيقة مكتوبة      
 لمعرفة الأطراف لبيان المسائل التي اتفقوا بشأنيا أثناء المفاوضات(.

والعقد المرحمي، بيذا المعنى، ىو مجرد إتفاق تمييدؼ، يبرم أثناء فترة المفاوضات، و يعتبر خطوة في      
 .2إتجاه العقد النيائي، لأنو يتضمن جزءا من شروط العقد النيائي، تم الاتفاق عمييا بالفعل

مراحل التفاوض عمى العقد،  يتضح من ىذين التعريفين، بأن العقد الجزئي أو المرحمي، يجسد مرحمة من     
حيث أنو يوضح النقاط أو الشروط التي تم الاتفاق عمييا في ىذه المرحمة، والتي ينطوؼ الطرفان عدم الرجوع 
إلى مناقشتيا مرة أخرػ، كما أنو يعد خطوة في اتجاه العقد النيائي، لأنو يتضمن جزء من شروط ىذا العقد تم 

 .3الاتفاق عمييا بالفعل 

س العقد الجزئي ىو العقد النيائي ذاتو،و العبرة في ىذا الشأن بالإرادة المشتركة بين الأطراف كما تم لي     
التعبير عنيا أو تمكن القاضي من التعرف عمييا، فطالما لم يقصد الأطراف عند صياغة الاتفاق، سوػ بيان 

ل إبرام العقد النيائي ذاتو، وعمى ذلك، لا نقاط معينة تم الاتفاق عمييا،فيذا يعتبر اتفاقا مرحميا فقط لا يعاد
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يمكن القول أن كل ما يحرره الأطراف أثناء المفاوضات يعتبر كقاعدة عامة اتفاقا مرحميا أو جزئيا، إذ ينبغي 
أن يتضمن سوػ بعض فقط من عناصر العقد النيائي، وىذا ما يميز ىذا الاتفاق عمى العناصر الجوىرية 

 لمعقد.

محرر الذؼ يبين منو اتفاق الأطراف عمى العناصر الجوىرية لمعقد لا يتضمن اتفاقا مرحميا، إذا فان ال      
بل ىو العقد النيائي ذاتو، و مع ذلك، فان الاتفاق عمى ىذه العناصر يعتبر اتفاقا مرحميا متى قرر الأطراف 

تعميق إبرام ىذا العقد عمى صراحة اعتباره مجرد مشروع لمعقد النيائي، أو تبين إن إرادتيم قد اتجيت إلى 
مسالة معينة لم يتم الاتفاق بشأنيا بعد، وعندئذ يصبح ىذا الاتفاق غير كاف بذاتو لقيام العقد النيائي،و يعتبر 
بالتالي عقدا جزئيا يمثل مرحمة متقدمة من المفاوضات وىو ما يميل القضاء إلى تقريره عند الشك في التعرف 

 1 عمى القصد الحقيقي للأطراف.

والواقع فيما نرػ، إن لجوء الأطراف المفاوضات إلى تحرير اتفاق مرحمي يتضمن تحديدا لما تما       
الاتفاق عميو من المسائل المتعمقة بالعقد محل التفاوض ىو أمر يبعث ثقة مشروعة لدػ الأطراف في جدية 

 2المفاوضات وأىمية استمرارىا.

 

 المبحث الثاني

 اتفاق التفاوض موقف الفقه المقارن من

 

إن الأثر الرئيسي لممفاوضات المصحوبة بإتفاق التفاوض ىو أنيا تحول التفاوض من مجرد  عمل      
مادؼ غير ممزم إلى تصرف قانوني ممزم و تتغير المسؤولية بشأنو من مسؤولية تقصيرية إلى مسؤولية 

إبرام العقد،وعميو سوف نتناول في ىذا  عقدية، أثر يقتصر عمى مرحمة التفاوض ذاتيا ولا ينتقل إلى مرحمة
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المبحث موقف القانون المقارن من ىذه المسألة، موقف الفقو الاتيني و الأنجمو أمريكي )المطمب الأول(، 
 وموقف الفقو العربي )المطمب الثاني(. 

 المطمب الأول

 موقف الفقه الاتيني و الأنجمو أمريكي

القيمة القانونية الإلزامية لإتفاق التفاوض مما يتعين عمينا في ىذا  سبق وأن أشرنا بأن الفقو قد إنقسم بشأن
المطمب إبراز كل من موقف الفقو الاتيني )الفرع الأول(، و موقف الفقو الأنجمو أمريكي فيما يخص ىذه 

 المسألة في )الفرع الثاني(.

 الفرع الأول

 موقف الفقه الاتيني

الفقياء الفرنسيين أطمقوا عدة تسميات عمى اتفاقات التفاوض فيناك من يطمق عمى جميع الاتفاقات التي إن 
تسبق ابرم العقد بما يسمى ما قبل العقد، وىناك من إعتبرىا عقود مقدمة دون أن تمزم أطرافيا إبرام العقد 

 .1النيائي 

لكن غالبية الفقو الفرنسي تقبمو بسيولة وجود إلتزامات ما قبل عقدية ذات طبيعة عقدية ، حيث لم يتردد      
الفقياء الفرنسيون في الاعتراف بإتفاق التفاوض، لقد اعتبروه إتفاقا حقيقيا، ينشئ عمى عاتق الطرفين 

، و مثال ذلك إن الإخلال بإتفاق المبدئي،  إلتزامات حقيقية يترتب عمى الإخلال بيا قيام المسؤولية العقدية
يعتبروا إخلال بإلتزام تعاقدؼ يقضي بإلزام طرفي المفاوضة بإستمرار التفاوض بحسن نية، وعميو قيم 

 .2المسؤولية العقدية في جانب من أخمى بيذا الالتزام 

                                                                       
.72،ص  ،المرجع السابقبن أحمد صميحة 1   
711المرجع السابق، ص  ،عمي أحمد صالح  2

  



 بث التمهيذيت المنظمت للتفبوضالفصل الأول: الاتفبق
 

23 
 

تعاقدية تماشيا مع إرادة  موقف القضاء الفرنسي، فإنو إجتيد في تكييف الاتفاقات قبللنسبة الأما ب     
الأطراف حيث لم يتردد القضاء الفرنسي في إعتبار أن ىذه الاتفاقات السابقة لإبرام العقد تنطبق عمييا 
المسؤولية ما قبل العقدية ذات طبيعة عقدية، كما إن محكمة العدل للاتحاد الأوروبي اعتبرت إن برتوكول 

وىدفيا تحقيق  1957روبية أنشأت بمقتضى معاىدة روما سنة الاتفاق ممزم،مع العمم أن محكمة العدل الأ
 1التوحيد في تطبيق القانون بين الدول الأوروبية .

 الفرع الثاني

 موقف القانون الأنجموامريكي

ولدراسة موقف القانون الأنجمو أمريكي حول التكيف القانونوني لإتفاق التفاوض لا بد أن نعرج إلى     
 كي )أولا( ثم إل موقف القانون الإنجميزؼ )ثانيا(.موقف القانون الأمري

 أولا: موقف القانون الأمريكي

لا يترتب عمى الإخلال بو أؼ فنجده يرفض الإعتراف بعقد التفاوض، إذ  نجد في القانون الأمريكي،     
 جزاء قانوني، وذلك لعدم القدرة عمى تحديد نطاق الالتزام بالتفاوض الناشئ عنو فضلا عن عدم وجود 

 . 2عنصر المقابل المادؼ في العقد 

إلا أن المحاكم الأمريكية بدأت تتجو في الآونة الأخيرة إلى الاعتراف بعقد التفاوض، وترتيب المسؤولية      
عقدية عن الإخلال بو، خاصة إذا تم التعبير عنو صراحة في خطاب نوايا و في سبيل ذلك تحاول المحاكم ال
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الأمريكية أن تكون أكثر مرونة بخصوص شرط المقابل في ىذا الاتفاق، وقد مكنيا ذلك من أن تمعب دورا 
 1إيجابيا في مجال المفاوضات قبل العقدية.

و الشأن بالنسبة لباقي دول الشريعة العامة، فان المفاوضات تقوم عمى فترة في القانون الأمريكي كما ى     
المخاطرة، والتي تستوجب عمى كل متفاوض أن يتوخى الحيطة و الحذر والاىتمام لمصالحو الخاصة، وان 
 المستندات و الوثائق المتبادلة خلال مرحمة المفاوضات، كقاعدة عامة ليست ليا قوة ممزمة، غير أنو إذا
ثبت لمقاضي بأن إرادة الأطراف المتفاوضة، اتجيت في الدخول لعلاقة تعاقدية من خلال رسائل النية مثل، 

 فان ىذه الأخيرة ترتب التزامات تعاقدية،و تكون المسؤولية عقدية وليس تقصيرية.

ي تتمخص ومن ابرز التطبيقات القضائية في ىذا الشأن، عمى مستوػ القضاء الأمريكي، القضية الت     
وقائعيا المشار إلييا سابقا،في أن شركة بانزوايل، كانت قد اتفقت مع المساىمين الرئيسين في شركة جيتي 

دولار  100بموجب مذكرات التفاىم )رسالة نية( حيث تشترؼ شركة بانزوايل أسيم شركة جيتي بسعر 
 .2أمريكي لمسيم الواحد، موافقة شركة جيتي عمى الصفقة 

ت المحكمة في ىذه القضية، إلى اعتبار رسالة النية عقد ممزما لمجانبين، و صدر حكم لقد خمص     
مميار دولار عن 11المحكمة،و الذؼ ألزمت شركة تكساسو بتعويض شركة بانزوايل بمبمغ إجمالي قدره 

 3إخلال شركة جيتي بالاتفاق التمييدؼ )رسالة النية (.

 ثانيا: موقف القانون الانجميزي 

بالنسبة لمقانون الإنجميزؼ فانو لا يعترف بعقد التفاوض، فميس ليذه الاتفاقات أية صفة إلزامية ولا  أما     
تعتبر عقدا نافذا، ذلك لان ىذا الاتفاق ىو مجرد تعيد لا يستند إلى مقابل مادؼ، والذؼ يعتبر الشرط الثالث 
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ين، إن ىذا الاتفاق غير واضح المعالم و لقيام العقد و نفاذه إلى جانب تبادل الإيجاب و القبول المتطابق
 .1غير مؤكد الآثار،حيث يصعب عمى المحكمة تقدير التعويض الناتج عن مخالفة أحكامو

ذا أخل أحد        لذلك فالمحاكم الإنجميزية، لا تعترف بعقد التفاوض، ولا ترتب عميو أؼ مسؤولية قانونية، وا 
الطرفين بيذا العقد، فلا تكون ىناك مسؤولية عقدية، فالقاعدة في القانون الإنجميزؼ، أن لكل متفاوض أن 

أىدافو الاقتصادية، دون ان يمتزم يسعى لوحده إلى تحقيق المصالح الخاصة، عمى النحو الذؼ يحقق 
 . 2بالتفاوض بحسن نية

غير أن المحاكم الإنجميزية، بدأت تتجو حديثا إلى الاعتراف بعقد التفاوض، و ترتب عميو بعض       
 الآثار القانونية، خاصة إذا تم التعبير عن عقد التفاوض صراحة في شكل

 

في ىذا الخصوص يستحق النقد، حيث أن اتفاقات التفاوض إلا أن موقف القانون الإنجميزؼ  ،3رسالة نية 
في ذاتيا كاممة و مؤكدة، إذ تتجو فييا إرادة أطرافيا نحو إلزام أنفسيم بالدخول في التفاوض لفترة محددة،أؼ 
إن أطراف الاتفاق قد اتجيت إرادتيم نحو إلزام أنفسيم بالدخول في علاقة تعاقدية،إلا انو في حكم لاحق 

لاستئناف قضت فيو إذا اتفق أطراف التفاوض عمى أن يمتنع احدىما الدخول في مفاوضات مع لمحكمة ا
الغير لمدة محدودة فان ىذا الاتفاق يعد ممزما من الناحية التعاقدية ولا يوجد مبرر منطقي ليذه التفرقة بين 

 4ىذا الالتزام السمبي بعدم التفاوض مع الغير والالتزام بالدخول في التفاوض.
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 المطمب الثاني

 موقف التشريعات العربية

بعد ما تطرقنا في  المطمب الأول إلى كل من موقف القانون اللاتيني و الأنجمو أمريكي فيما يخص القيمة   
القانونية و الإلزامية لإتفاق التفاوض، والأن سوف نقوم بدراسة موقف التشريعات العربية بخصوص ىذه 

 الموقف القانون المصرؼ )الفرع الثاني(.المسألة بداية بالموقف التشريع الجزائرؼ في )الفرع الأول( و نياية ب

 

 الفرع الأول

 موقف التشريع الجزائري 

يقتصر الالتزام بحسن النية في التشريع الجزائرؼ عمى مرحمة تنفيذ العقد، ولا يمتد إلى مرحمة التفاوض      
يذ العقد طبقا من القانون المدني الجزائرؼ )عمى انو يجب تنف 107عمى العقد،و ىذا ما نصت عميو المادة 

لما اشتمل عميو و بحسن نية (،إما بالنسبة لمرحمة التفاوض عمى العقد فلا وجود نص خاص يفرض 
صراحة الالتزام بالتفاوض بحسن نية، غير أن جانب من الفقو الجزائرؼ يذىب إلى القول،بان المشرع 

نيا إلى وجود الالتزام بحسن من القانون المدني الجزائرؼ، أشار ضم 107الجزائرؼ من خلال نص المادة 
 .1نية في جميع مراحل العممية التعاقدية سواء تعمق الأمر بمرحمة تنفيذ العقد أو مرحمة التفاوض عمى العقد 
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التفاوض في القانون  إتفاقغير المصحوبة بالفقو الجزائرؼ، بأن المفاوضات و عميو يذىب جانب من      
ؼ، ولا يترتب عمييا بذاتيا أؼ اثر قانوني، ولا يكون لممتفاوض مسؤولا الجزائرؼ، فإنيا تعتبر مجرد عمل ماد

  1إذا ما عدل، أو إنسحب من ىذه المفاوضات بخطأ مستقل، تتحقق معو المسؤولية التقصيرية

 الفرع الثاني

 موقف القانون المصري 

بتنظيم مرحمة التفاوض كما ىو الأمر في القانون الجزائرؼ، خاص  يوجد نص في القانون المصرؼ،     
عمى العقد فالقانون المصرؼ يعتبر المفاوضات مجرد عمل مادؼ لا يترتب عنيا بذاتيا أؼ اثر، و أن 

 2المسؤولية المترتبة عن قطع المفاوضات ىي مسؤولية تقصيرية و ليست مسؤولية عقدية.

جزائرؼ لم يتطرق إلى فكرة اتفاق إذا موقف القانون المصرؼ من اتفاق التفاوض، فيو كموقف القانون ال     
 التفاوض.

ن اتفاق التفاوض خاصة أأما الفقو المصرؼ الحديث، لم يتردد في الاعتراف باتفاق التفاوض قد سمم ب     
الصريح ينشئ عمى عاتق الطرفين التزاما عقديا بالتفاوض بتعيين تطبيقو وفقا من يوجبو حسن النية طبقا 

لمدني المصرؼ إذا ما أخمى احد الطرفين بالتزامو بالتفاوض بحسن نية فانو من القانون ا 1\148لممادة 
 3قانون المدني المصرؼ. 215يكون مسؤولا مسؤولية عقدية طبقا لنص المادة 

حيث يرػ الفقو المصرؼ الحديث أن تقدير وجود الإرادة الدالة عمى انعقاد العقد، وبالتالي دخول العلاقة      
الدالة عمى إبقاء العلاقة خارج نطاق القانون،مسالة تتوقف عمى النية الحقيقية لمطرفين وفقا  دائرة القانون، أو

لمقواعد العامة لمتفسير،حيث يؤكد ىذا الاتجاه عمى أن مجرد حصول الدخول في المفاوضات، لا يكفي 
نما يجب أن تكشف إ لاستخلاص عقد التفاوض ولو توافرت لدػ رادة الطرفين عن الطرفان إرادة التفاوض، وا 
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إضفاء الصفة العقدية عمى علاقتيما أثناء التفاوض، فالإرادة كما تستطيع إنشاء و تركيب الالتزام، أؼ 
، بحيث تكون العلاقة بين المتفاوضين مجرد حالة قانون،تستطيع أيضا أن تبقى خارجوالدخول إلى نطاق ال

  1واقعية خارج النطاق التعاقدؼ.
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 تمهيد:

 بالطرف الإضرار في العادل قصد ثبوت العقد، عمى التفاوض في العدول عن المسؤولية لقيام يشترط لا  
 تشيير، أو إساءة، أو تعسف، أو تقصير، أو خطأ، بو يمحق أو بالعدول يقترن  أن يكفى بل المتفاوض، الآخر

 ذلك...، غير إلى إذنو بدون  إستغلاليا أو إفشاؤه تم التي السرية أفكاره في المعنوؼ، أو المالي حقو ضياع أو
 1.المفاوضات مرحمة خلال التعاقدية الثقة بمبدأ الإخلال أو المتفاوض، ليذا التجارية السمعة إلى كالإساءة

 طرفيو عاتق عمى يرتب صحيحا وجد متى صورتو، كانت أؼ التفاوض، إتفاق فإن أخرػ، ناحية ومن       
 الطرفين أحد يقم لم فإذا. نية وبحسن المحدد الميعاد في التفاوض ببدء الإلتزام: رأسيا عمى تبادلية، إلتزامات
 الإخلال أو جدؼ، سبب بدون  المفاوضات قطع أو عميو، المتفق التفاوض في الدخول كرفض إلتزاماتو، بتنفيذ

 لإخلالو عقدية مسؤولية مسؤولا عندئذ يكون  فانو ،....الأسرار الفنية أو التقنية و عدم إفشاء بالإعلام بالإلتزام
لتزاماتو بإتفاق  .التفاوض وا 
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 المبحث الأول

 المسؤولية المدنية المترتبة عن الإخلال بالإتفاقات الممهدة لمتفاوض

المسؤولية المدنية عبارة عن ذلك الجزاء الذؼ يرتبو القانون عمى الإخلال بالتزام سابق وكون مصدر ىذا      
فيي مسؤولية عقدية تنشا من الإخلال بما التزم بو المتعاقد. الإرادةالالتزام ىو   

 ىذه قيام فإن عنيا، والعدول المفاوضات، قطع في المسؤولية عميو تقوم الذؼ الأساس كان ما أيا فإنو     
.بينيما سببية وعلاقة وضرر خطأ من الأساسية، عناصرىا اكتممت إذا إلا يتحقق لا المسؤولية  

)المطمب  وضرر (،الأولخطأ)المطمب  من التفاوض، مرحمة في المسؤولية شروط يمي فيما ونتناول      
ثالث(.السببية بينيما)المطمب  لثاني(، وعلاقةا  

 

 الأولالمطمب 

 الخطأ 

ينشئ إتفاق التفاوض إلتزاما فوريا بالتفاوض عمى العقد عمى عاتق طرفيو بحيث يمتزم كل منيما بمناقشة     
شروط العقد المراد إبرامو بيدف التوصل بشأنيا بإتفاق نيائي كما يمتزم أطراف إتفاق التفاوض أحيانا بالسرية، 

 والإلتزام بالجدية أثناء التفاوض.       

ذا قام الطرفان بتنفيذ إلتزاميما ىذا عمى أكمل وجو فلا مسؤولية عمييما، أما إذا لم يقر أحدىما بتنفيذ فإ     
إلتزامو المحدد في اتفاق التفاوض تترتب عمى ذلك قيام المسؤولية العقدية لإخلالو بإتفاق التفاوض، وعميو 

مرحمة المفاوضات ) الفرع الأول(، سوف  نتناول في ىذا المطمب بدراسة كل من صور الخطأ العقدؼ في 
ثبات الخطأ العقدؼ في مرحمة المفاوضات )الفرع الثاني(.  وا 
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 الفرع الأول 

 في مرحمة التفاوض  صور الخطأ العقدي

بالرجوع إلى القواعد العامة نجد أن الخطأ العقدؼ يعرف  بأنو عدم تنفيذ المدين للالتزام الناشئ من        
بإعتباره طرفا من أطراف العقد. أما بالنسبة لمخطأ العقدؼ في مرحمة  المفاوضات فيتمثل في عدم ، 1العقد 

 تنفيذ المتفاوض لإلتزاماتو التعاقدية الناشئة عمى إتفاق التفاوض.

كما أن عدم التنفيذ في مرحمة المفاوضات تختمف صوره، و ذلك بالنظر إلى نوع الإلتزام، فقد يكون ىذا     
ام ببذل عناية، أوقد يكون إلتزام بتحقيق نتيجة، ذلك أن تحديد عدم التنفيذ يتوقف عمى تحديد مضمون الإلتز 

 الإلتزام ذاتو.

و عميو فإذا كان الخطأ العقدؼ في مرحمة المفاوضات يتمثل في الإخلال بالإلتزامات التي يرتبيا إتفاق      
يرة نذكر منيا، رفض الدخول في المفاوضات أو  عدم التفاوض، فإن صوره و تطبيقاتو في الواقع العممي كث

   2الإستمرار في المفاوضات بدون سبب مشروع أو عدم الحفاظ عمى سرية المعمومات المتعمقة بالمفاوضات.

أولا: رفض الدخول في المفاوضات   

ض فالمفاوضات ففي ىذه الحالة نجد بأن الإلتزام بالتفاوض يعتبر، ىو إلتزام ناتج عن إتفاق التفاو      
ممزمة، و يأتييا الإلتزام من الإرتباط التعاقدؼ بين الطرفين وىو إرتباط لا يستطيع أؼ من الطرفين التممص 
منو أو ان يفك نفسو منو دون موافقة الطرف الأخر و ذلك طبقا لقاعدة العقد شريعة المتعاقدين، المنصوص 

 .3من ق م ج  601عمييا في المادة 

رفض أحد الطرفين الدخول في المفاوضات، وأعتبر مخلا بإلتزامو التعاقدؼ بالتفاوض، ومن  وعميو فإذا     
ثم تنشأ مسؤوليتو التعاقدية و الحقيقة أ، مجرد الإمتناع عن البدء في المفاوضات يعتبر خطأ عقديا يستوجب 

                                                                       
،منشورات الحمبي الحقوقية، 3، ط 1عبد الرزاق السنيورؼ، الوصيط في شرح القانون المدني الجديد،) مصادر الإلتزام(،ج 1

656، ص 2، م2000لبنان، بيروت،    
.207بوطبالة معمر، المرجع السابق، ص   2  
، من القانون المدني الجزائرؼ.106أنظر المادة   3  



 الفصل الثبني : الطبيعت القبنىنيت للمسؤوليت العقذيت النبشئت عن الاخلال ببلاتفبقبث الممهذة للتفبوض
 

33 
 

جة و ليس إلتزام ببذل عناية المسؤولية العقدية و ذلك بإعتبار أن الدخول في المفاوضات ىو إلتزام بتحقيق نتي
1 . 

و من أبرز التطبيقات للإخلال بالإلتزام  بالبدء في المفاوضات التي سبق بيانيا،الحكم الصادر عن       
محكمة النقض الفرنسية في قضية رونو الشييرة، حيث إستخمصت محكمة النقض الفرنسية من خلال رسالة 

التفاوض بين الطرفين و تأسيسا عميو خمصت المحكمة إلى أن الشركة الموجية لمعامل، عن وجود إتفاق ب
 الاقتصاديةالشركة قد أخطأت بإمتناعيا عن  الدخول في المفاوضات مع العامل، برغم من تحسين وضعيتيا 

2. 

 ثانيا: عدم الإستمرار في المفاوضات دون مبرر مشروع.

المبدأ الذؼ يعتبر  الاتفاقمفاوضات  في التفاوض مصدر إلتزاميم في الإستمرار في ال يجد أطراف     
إتفاق تمييدؼ منشأ ليذا الإلتزام فمن خلالو يسعى الأطراف إلى الوصول إلى ىدف معين ألا و ىو إبرام 
نما يمزميم بالتفاوض بحسن نية.   العقد النيائي، و في المقابل فإنو لا يمزم الأطراف بإبرام العقد النيائي وا 

ذا كان الإلتز        ام بالإستمرار كقاعدة عامة ىو إلتزام ببذل عناية غير أنو قد يصبح في بعض الفروض وا 
إلتزاما بتحقيق نتيجة و عميو فإن عدم الإستمرار في المفاوضات دون مبرر مشروع في ىذه الحالة  بقرار من 

لى قيام جانب واحد يتخذه أحد الطرفين فجأة ليضع حدا لممفاوضات الجارية، يعد خطأ عقديا يؤدؼ إ
المسؤولية العقدية، وبالتالي فإن وجود إتفاق المبدأ يسيل عمى القاضي إضفاء وصف الخطأ عمى عدم 

الإستمرار في المفاوضات بدون مبرر مشروع ومراد ذلك أن إتفاق المبدأ يوفر أساسا عقديا لممسؤولية عن 
 ،   3قطع المفاوضات مما يؤدؼ إلى قيام  المسؤولية العقدية 

ومن التطبيقات القضائية حول إنعدام المبرر المشروع ما قضت بو محكمة النقض الفرنسية في       
و تتمخص وقائعيا فإن مشترؼ محل تيجارؼ قام بالتفاوض مع ممك العقار المقام فيو المحل،  33/03/6997

قام بقطع المفاوضات فجأة مع  بغرض إبرام عقد إيجار جديد لمعقار، بعد أن أبد المالك إستعداده لإبرام العقد،

                                                                       

.733عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص   1  

208بوطبالة معمر، المرجع السابق، ص   2  
116بن أحمد صميحة المرجع السابق،ص   3  



 الفصل الثبني : الطبيعت القبنىنيت للمسؤوليت العقذيت النبشئت عن الاخلال ببلاتفبقبث الممهذة للتفبوض
 

34 
 

راغب في الإستئجار و أدػ ذلك إلى إخفاق المستأجر في إعادة بيع المحل إلى الغير مما جعمو يعجز عن 
 سداد ديونو فتم تصفية المحل قضائيا و تم بيعو بثمن بخس.

لك العقار و بعد عرض النزاع عمى القضاء أيدت محكمة النقض، قضاة الموضوع، الذين إعتبروا ما     
 .1متعسف لقطعو في المفاوضات و ذلك لإنعدام سبب جدؼ وراء ذلك 

 

 ثالثا: عدم الحفاظ  عمى سرية المعمومات المتعمقة بالمفاوضات

يقتضي الإلتزام بحسن نية في التفاوض أن يمتزم الطرف الذؼ تمقى معمومات ذات طابع سرؼ، سواء كانت 
وجية، أم متعمقة ببعض الأسرار الأخرػ، كالمعمومات الخاصة بحجم متعمقة بالمنتج ذاتو كالأسرار التكنول

نشاط التفاوض معو و مركزه المالي، و ان يمتزم ىذا الأخير عمى المحافظة عمى تمك الأسرار، و ذلك بعدم 
إفشائيا لمغير و إستخداميا لأغراض شخصية، دون الحصول عمى إذن مسبق من مالكيا، ففي مثل ىذه 

 .2لك إخلا ل بالإلتزام سرية المعمومات، و يشكل خطأ عقديا يؤدؼ إلى قيام المسؤولية العقدية الحالات يعد ذ

 الفرع الثاني

 إثبات الخطأ العقدي في مرحمة المفاوضات

بالجوع إلى القواعد العامة فالأصل أن الدائن ىو المكمف بإثبات الدين، والمدين ىو المكمف بإثبات     
عمى ذلك فإن إثبات الخطأ العقدؼ في مرحمة المفاوضات يقع عمى عاتق المدعي و ، و بناء 3التخمص منو 

ىو الطرف المضرور و ذلك وفقا القاعدة العامة التي تقضي بأن البينة عمى من ادعى و اليمين عمى من 
ام ثم أنكر لذلك وجب عمى الطرف المضرور أو المدعي في دعوػ المسؤولية العقدية أن يثبت أولا وجود الإلتز 

 يثبت عدم تنفيذ الإلتزام.

                                                                       

.737عمي أحمد صالح، المرجع السابق   1  
.212بوطبالة معمر، المرجع السابق، ص   2  
659عبد الرزاق السنيورؼ، المرجع السابق، ص    3  
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وعميو يتم إثبات وجود الإلتزام بإثبات مصدره بإقامة الدليل عمى وجود التفاوض، وفي ىذه الحالة تكون       
عممية الإثبات سيمة نوعا ما إذا كان ىناك عقد مكتوب بين أطراف المتفاوضين أما في حالة عدم وجود عقد 

ن يقدم الدليل عمى وجود ىذا العقد بإثبات واقعة الدخول في المفاوضات تفاوض مكتوب فيستطيع المدعي أ
 . 1عمى المدعى عميو، و يمكن إثبات بيذه الأخيرة بكافة وسائل الإثبات بإعتبارىا واقعة مادية

 لكن عممية إثبات عدم تنفيذ الإلتزام تختمف بإختلاف نوع الإلتزام وعمى ىذا الأساس سوف نقوم      

فية إثبات الخطأ العقدؼ في حالة الإلتزام بتحقيق نتيجة )أولا(، و كذلك في حالة الإلتزام ببذل عناية بتحديد كي
 )ثانيا(.

 

 أولا: إثبات الخطأ العقدي في حالة الإلتزام بتحقيق نتيجة

 لة و في حالة الإخلال بلإلتزام بتحقيق نتيجة فأن لإثبات الخطأ العقدؼ يكون سيلا لأنو في ىذه الحا     

يكفي لإقامة الدليل عمى أن النتيجة المرجوة لم تتحقق حتى يقوم الخطأ في جانب المدعى عميو ولو بذل 
المتعاقد كل ما في وسعو من جيد في العمل عمى تحقيقيا كما ىو الحال في الإلتزام في الدخول في 

فاوضات المتفق عمييا المفاوضات حيث يكفي أن يقر المتفاوض أن الطرف الأخر، لم يدخل معو في الم
وحين إذ يقوم الدليل عمى خطأ الطرف الأخر فإذا ادعى ىذا الأخير بأنو قام بتنفيذ إلتزامو فعميو إثبات ذلك و 

بالتالي فلا يستطيع الطرف الأخر التممص من المسؤولية إلا إذا أثبت أنو بذل كل ما في وسعو كل ما في 
دفع مسؤوليتو ىو إثبات عدم التنفيذ يعود أو يرجع إلى سبب أجنبي لا وسعو بتنفيذ الإلتزام،و السبيل الوحيد ل

 .2يد لو فيو كقوة قاىرة، أو خطا المتفاوض المضرور نفسو 

 

 

 
                                                                       

.749المرجع السابق،ص عمي أحمد صالح،   1  
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 ثانيا: إثبات الخطأ العقدي في حالة الإلتزام ببذل عناية

إذا كان الإخلال الإلتزام الذؼ يشكل خطأ عقديا، ىو الإلتزام ببذل عناية، ففي ىذه الحالة فإن الإثبات      
ىنا يكون أصعب من الإثبات إذا تعمق الأمر بغمتزام بتحقيق نتيجة، فيجب عمى المتفاوض المضرور أن 

فاوض المضرور أن المتفاوض الأخر قام يثبت أن الطرف الأخر لم يبذل العناية الكافية، كأن يدعي مثلا المت
بقطع المفاوضات، دون الإستناد إلى سبب جدؼ أو موضوعي، أؼ أخمى باإلتزامو في الإستمرار ومواصمة 

، فإنو يجب عميو أن يقدم الدليل عمى إنتفاء المبرر الجدؼ و المشروع 1التفاوض الذؼ يرتبو عقد التفاوض 
متفاوض الأخر قطع المفاوضات رغم أن جميع الشروط التي أعرضيا في ىذا القطع، كأن يثبت مثلا أن ال

، فإذا قدم ىذا الإثبات قام الدليل عمى خطأ الاقتصاديةعميو كانت معقولة و تيدف إلى تحقيق مصمحتو 
ذا إدعى ىذا الأخير أن ثمتة مبرر مشروعا لقطعو لممفاوضات فيجب عميو حينئذ إثبات  المتفاوض الأخر، وا 

تطيع المدعى عميو أن يدفع عنو المسؤولية،إذا أثبت أنو بذل كل ما في وسعو من الجيود ، ويس2ذلك 
المطموبة التي يستمزميا تنفيذ الإلتزام، غير أن عدم الإستمرار في المفاوضات يرجع إلى سبب أجنبي، كقوة 

 .3قاىرة أو الخطأ المضرور نفسو 

  المطمب الثاني
 الضرر

 

الضرر ىو الركن الثاني من أركان المسؤولية المدنية العقدية فإذا انتفى الضرر فلا مسؤولية ولا تعويض، 
من القانون المدني الجزائرؼ بصفة قاطعة ضرورة توافر الضرر لقيام المسؤولية  637المادة  أكدتووىذا ما 

خطئو ويسبب ضرر لمغير يمزم من كان العقدية، والتي جاء نصيا كالأتي " كل فعل أيا كان يرتكبو الشخص ب
سببا في حدوثو بالتعويض" ومن ىذا المنطمق سوف نقسم ىذا المطمب لدراسة أنواع الضرر و الشروط التي 

 يجب توفرىا في الضرر.

                                                                       

.751عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص   1  
611رجب كريم عبد اللاه، المرجع السابق، ص   2  
.214بوطبالة معمر، المرجع السابق، ص   3
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 الأولالفرع 

 الضرر أنواع 

لا تقوم المسؤولية العقدية لمجرد توفر الخطأ العقدؼ وحده بل يتعين أن يترتب عمى ىذا الخطأ إصابة       
المتفاوض الأخر، بضرر بسبب عدم تنفيذ الإلتزام و لذلك يعتبر الضرر العنصر الأساسي الذؼ لا تنعقد 

لا بالنظر لما ينجم عنو من ضرر. و بدونو المسؤولية العقدية لممتفاوض، فالخطأ لا يأخذ بعين الإعتبار إ
،  قد يكون ماديا يصيب المضرور في جسمو أو مالو و ىو الغالب الوقوع 1الضرر في مرحمة المفاوضات 

ما ان يكون أدبيا و يصيب المضرور في عاطفتو أو شعوره أو كرامتو أو شرفو.  وا 

خص و يتمثل في الخسارة المالية فا لضرر المادؼ في المفاوضات ىو ذلك الأذػ الذؼ يصيب الش      
التي تترتب عمى المساس بالمصمحة المشروعة لممتضرر، و ىي حسب القانون المدني الجزائرؼ ىي تمك 

 . 2من ق م ج  94 91المصمحة التي لا تتعارض مع النظام و الآداب العامة المنصوص عمييا في المادتين 

 التفاوض عمى سبيل في تكبدىا التي تمثل في النفقاتو الضرر المادؼ الذؼ يصيب المتفاوض المضرور ي
 ومصاريف ذلك، بسبب فاتتو التي والفرص المفاوضات، في أمضاه الذؼ والوقت بالفشل، باء الذؼ العقد

 آخرين؛ أشخاص مع مماثمو عقود إبرام أو المنشود، العقد إبرام فرصة وتفويت الفينة والتقنية والخبرة، الدراسات
 من ذلك غير  إلى إذنو، بدون  استغلاليا أو إفشاؤىا تم التي السرية معموماتو في المالية حقوقو ضياع وكذلك
 .3المالية  الخسارة  أنواع

كل ما يصيب المتفاوض  في لثمتيو إنما  فلا يتعمق بالمال، الأدبي في المفاوضات أما الضرر      
الضرر وحتى يتوفر  المفاوضات إلى المساس بسمعتوفي سمعتو وكرامتو وشرفو، كأن يؤدؼ فشل  المضرور

كعنصر لقيام المسؤولية العقدية، فإنو وفقا لمقواعد العامة فإن الضرر المطموب تعويضو ىو الضرر الذؼ 
.4يكون مباشرا و محققا و متوقعا   

                                                                       

453علي أحمد صالح، المرجع السابق،ص   1
  

.120بن أحمد صميحة، المرجع السابق، ص   2  
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 الفرع الثاني

 شروط الضرر

 و للإعتداد بالضرر ييجب أن تتوافر فيو مجموعة من الشروط:    

 أولا:  يجب أن يكون الضرر محققا

فشاء       و يقصد بالضرر المحقق ذلك الضرر الذؼ وقع بالفعل، كأن يترتب عن أحد الطرفين بإلتزامو وا 
أسرار الطرف الأخر المتفاوض معو إلحاق الضرر بيذا الأخير بما يتعمق بمركزه في السوق، مما ينعكس 

الوقوع في المستقبل، أؼ أن يكون وقوعو في المستقبل أمرا  عمى حجم مبيعاتو، كما قد يكون الضرر محقق
يتفق و المجرػ العادؼ للأمور كما لو كان شأن الخطأ الذؼ إرتكبو الطرف المتفاوض أن يؤثر عمى سمعة 

 .1المتفاوض الأخر 

قامة و فعلا، منيا نفقات الإمن أمثمة الضرر المحقق الوقوع ىي تمك النفقات التي تحمميا المضرور       
 .2الإنتقال بسبب المفاوضات و أجور بيوت الخبرة التي إستعان بيا ليذا الغرض 

 لا يشمل الأرباح التي كان سيحصل عمييا الطرف في ىذه الحالة  فإن تعويض الطرف المضرور عميو و 
فيتم تقدير محققا،  المضرور، فيما لو أن العقد النيائي أبرم، ذلك أن إبرامو ىو أمر محتمل الوقوع وليس

 التعويض في ىذه الحالة عمى أساس النفقات التي أنفقيا المضرور من
 .3 بالمفاوضات أجل السير

 ثانيا: أن يكون الضرر مباشر

أما الضرر المباشر فيكون متى كان نتيجة طبيعية لعدم الوفاء بالإلتزام أو التأخير فيو، أؼ نتيجة طبيعية 
، وىو يعتبر كذلك إذ لم يكن في إستطاعة المدين المتفاوض أن يتوقاه ببذل جيد 4لإخلال المتفاوض بإلتزامو 

                                                                       

.215، ص  السابق بوطبالة معمر، المرجع  1  
.122أحمد صميحة، المرجع السابق،  بن  2  
.215بوطبالة معمر، المرجع السابق،ص   3  
.753عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص  4  
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من ق م ج ، أما عن الضرر غير المباشر فلا يمتزم المدين  1 182معقول و ىذا ما نصت عميو المادة 
ترتب ىذا الأخير و مثال ذلك كأن ي المتفاوض بالتعويض عنو و ذلك لإنتفاء العلاقة السببية بينو وبين خطأ

عمى فشل التفاوض و ضياع الصفقة من التاجر المتفاوض ويعجز عن سداد ديونو، فيشير إفلاسو و تصف 
أموالو قضائيا، فيذا النوع من الأضرار )غير مباشرة( لا يعوض عنو لأنو كان يستطيع أن يتفادىا ببذل جيد 

     .2معقول كأن يحاول البحث عن صفقة أخرػ 

 يشمل لا أنو إذ كاملا، تعويضا بو القاضي في ىذه الحالة ليس يحكم الذؼ التعويض و الجدير بالذكر فإن   
 المنشود، العقد إبرام عمى ستترتب كانت التي المزايا عن التعويض ولا العقد، إبرام عدم عن التعويض
 .3المباشر  غير الضرر قبيل من باعتبارىا

 ثالثا: أن يكون الضرر متوقعا    

عمى الدخول  الاتفاقيقصد بالضرر المتوقع أن يكون متوقع الحصول، أؼ مما يمكن توقعو عادة، وقت       
 .     4في المفاوضات، و ىذا الشرط لا يكون إلا في المسؤولية العقدية وحدىا 

أما التعويض في المسؤولية التقصيرية، فيكون عن الضرر المباشر كمو سواء كان متوقعا أو غير        
 لمتوقع أما في المسؤولية العقدية فلا يكون التعويض إلا عن الضرر المباشر و المتوقع فقط. ا

يقوم الطرف المضرور بإجراء دراسات وعن أمثمة الضرر غير المتوقع في مرحمة المفاوضات كأن     
الة لا يمتزم تمييدية باىظة الثمن، بصورة لا تتلاءم مع حجم المشروع المتفاوض عميو، ففي مثل ىذه الح

المتفاوض المسؤول إلا بتعويض النفقات المعقولة التي تنفق عادة لإجراء الدراسات لمثل ىذه المشروعات، 
.5يمتزم المدين بتعويضو وما زاد عن ذلك فيو من قبيل الضرر غير المتوقع، الذؼ لا   

ولو من غير طريق المدين.  و علاوة عمى ذلك فإنو يشترط أن لا يكون الضرر قد تم تعويضو من قبل،     
و ىناك من يرػ بأن التعويض، لا يكون في النفقات العادية التي ينفقيا الميني في سبيل التفاوض مع 

                                                                       

من القانون المدني الجزائرؼ. 182أنظر المادة   1  
.123بن أحمد صميحة، المرجع السابق،ص   2  
.191ضوء القانون المدني الجزائرؼ، ص بمحاج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى إبرام العقد في   3  

. 457أحمد صالح،المرجع السابق، ص علي   4  

216بوطبالة معمر، المرجع السابق، ص   5  
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 RISQUEالعملاء بشأن مينتو، و ذلك لكون ىذه النفقات تعتبر من المخاطر المشروعة،)
D’ENTREPRISE ضمن المصروفات العامة ، التي يتعين أن يتحمميا الميني لوحده وتدخل عادة (

. 1لممنشأة  

 ومن أبرز الأحكام القضائية في ىذا المجال، ما قضت بو محكمة استئناف كولمار      
الفرنسية بأن الخرائط والمقايسات التي ترفق بالأبحاث، ليست إلا ملاحق ليا تيدف إلى إبراز ما بو من مزايا، 

روفات العامة، التي يجب أن تتحمميا كل الشركات ومن ثم فإن الأموال المخصصة ليا تدخل ضمن المص
 . 2 التجارية، من أجل التفوق عمى منافسييا

 

 المطمب الثالث 
السببية العلاقة  

أيضا علاقة تتوفر  لا يكفي لقيام المسؤولية العقدية توفر عنصر الخطأ والضرر فقط، بل يجب أن     
بأن يكون خطأ المتفاوض  والضرر الذؼ أصاب الطرف الآخرالسببية بين الخطأ الذؼ ارتكبو أحد الطرفين، 

 السبب المباشر في وقوع الضرر.

و  125و  124و عميو فإن العلاقة السببية ىي الركن الثالث لممسؤولية المدنية وقد نصت المواد       
، عمى ضرورة توافر ركن السببية  بين الضرر و الخطأ لقيام المسؤولية التقصيرية، أما 3من ق م ج  126

من القانون السابق الذكر و التي  176عن العلاقة السببية في المسؤولية العقدية فقد نصت عمييا المادة 
الناجم عن عدم  نصت عمى أنو" إذا إستحال عمى المدين أن ينفذ الإلتزام عينا حكم عميو بالتعويض الضرر

                                                                       

.755عمي أحمد صالح، المرجع السابق ص  1  
.216بوطبالة معمر، المرجع السابق، ص   2  

، من القانون المدؼ الجزائرؼ.126،125،124أنظر المواد،   3  
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تنفيذ إلتزامو، ما لم يثبت أنو إستحالة التنفيذ نشأت عن سبب لا يد لو فيو و يكون الحكم كذلك إذا تأخر 
.1" المدين في تنفيذ إلتزامو  

ومنو فانو يجب أن يكون خطأ المدين ىو السبب المباشر في حدوث الضرر وعمى المفاوض المتضرر أن     
 .  2سببو المباشر ىو الخطأ  الأخيرن الخطأ و الضرر مع إثبات إن ىذا يثبت العلاقة السببية بي

 نفسو عميو المدعي أن العممية الحياة في تثبت العقد، عمى التفاوض مرحمة في المفاوضات، قطع كما أن   
 القضاء يشترط ىذا، وعمى. تصرفاتو ورعونة ومضايقتو جديتو لعدم عرضة الأخر، لمطرف ضحية يكون  قد
 العادل، المتفاوض ارتكبو الذؼ بالخطأ مباشرة صمة عمى ،(المدعي يدعيو والذؼ)  الحاصل الضرر يكون  إن
 مرحمة في الخطأ بين السببية علاقة وىي. تفاوضي إلتزام بأؼ الإخلال أو العقد، مفاوضات قطع جراء من

 المتفاوض فعل عن ناجما الضار الفعل كان فإذا المفاوضات، قطع جراء من الحاصل والضرر التفاوض،
 3.الخصومة طرفي بين التعاقدية قبل المسؤولية توزع أو العادل، عن كميا المسؤولية تنتفي أن إما فينا نفسو،

 أضرار، الأطراف بأحد تمحق أن يحصل فقد بمكان، الصعوبة من ىي الأمور ىذه فان حال، أؼ وعمى    
 لمطرف يد لا أخرػ  خارجية حوادث في إنما المفاوضات، قطع في ليس مصدرىا نجد العقد، مفاوضات أثناء
 4.لإرادتو خلافا سارت إنيا بل فييا، الأخر

  للإطلاع عمى أسرار ذريعة التفاوض عممية من تتخذ قد الأطراف بعض فإن المسائل، بيذه يتعمق وفيما    
 وتأخير الأخر الطرف لتعطيل أو الآخرين، مع التفاوض عن شريكو لإبعاد أو ،(المتفاوض)  الأخر الطرف
 مفاوضات قطع لما صحيحة، لولاىا غير بيانات الأخر عمى أحدىما يعرض بأن أو النيائي، العقد إبرام

 منو يشتكي الذؼ الضرر حصول في جادة، غير مقترحات أو مضرة بتصريحات ساىم أنو أو العقد،
 .المتفاوض

                                                                       

.124بن أحمد صميحة، المرجع السابق، ص   1  
.197. بمحاج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى إبرام العقد في ضوء القانون المدني الجزائرؼ،ص  2  

، 2008المسؤولية عن قطع المفاوضات دون سبب جدؼ، مجمة جامعة الشارقة،لمعموم الشرعية و القانونية،أمين دواس.ا - 3
 .188، ص  1،عدد5م

 .197بمحاج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى إبرام العقد في ضوء القانون المدني الجزائرؼ، ص  - 4
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 الخطأ بين ما السببية رابطة قيام بالتعويض ، إقامة الدليل عمىأنو يتعين عمى المدعى  المعموم ومن       
لا كان في حكميا قصورا  محكمة وعمى والضرر؛    الموضوع أن تبين في حكميا توافر ىذه الرابطة ، وا 

إستخلاص توافر  يستوجب النقض. فإنو إذا كانت الوقائع تدخل تحت السمطة التقديرية لقضاة الموضوع، فإن 
 .1ببية أو عدم توافرىا، من مسائل القانون التي تخضع لرقابة المحكمة العمياعلاقة الس

 العنصر وىذا مباشرة، سببية وعلاقة وضرر خطأ من التعويض، دعوػ  عناصر توافر اللازم من فإنو    
)      الناشئ الغمط فإن 2.بالسبب الفعل إرتباط نتيجة يعد الحاصل الضرر أن ثبت إذا متوفرا يعتبر الأخير
 عمى السابقة المرحمة في والمعمومات بالبيانات الإدلاء عدم جراء من ،(الآخر المتفاوض فيو يقع الذؼ

 خطأ بين السببية علاقة قيام من قانونا يمنع لا بالإلتزام، الدائن أعماق في يكمن نفسيا عاملا إلا ليس التعاقد،
 .بالدائن لحق الذؼ والضرر المدين

و في كل الأحوال يقع عمى عاتق المدين عبء نفي العلاقة السببية إذا أدعى عدم قياميا وذلك طبقا لما      
من  ق م ج عن أسباب نفي العلاقة السببية و التي جاء نصيا كالأتي " إذا أثبت  634نصت عميو المادة 

ىرة أو خطأ صدر من المضرور الشخص أن الضرر قد نشأ عن سبب لا يد لو فيو كحادث مفاجئ، أ, قوة قا
 .3أو خطأ من الغير، كان غير ممزم بالتعويض ىذا الضرر ما لم يوجد نص قانوني أو إتفاق يخالف ذلك" 

 المبحث الثاني

 بالإتفاقات الممهدة لمتفاوض  الإخلال جزاء 

 أم عقديا كان سواء التفاوض، مرحمة في بالإلتزام الإخلال من القانون المدني أن جزاء617نصت المادة       
. الضرر في والمتسبب المضرور طرفاىا عادية دعوػ  خلال من التعاقدية، قبل المسؤولية قيام ىو تقصيريا،

                                                                       
؛ 34، ص 3، العدد 1989، م.ق، 08/05/1985؛ 99، الإجتياد القضائي، ص 04/05/1985المحكمة العميا، غ.م،   1
. حكم أشار إليو بمحاج العربي،مشكلات المرحمة السابقة عمى 71، ص 43، ن.ق، العدد24416، ممف رقم 24/04/1982

  199إبرام العقد في ضوء القانون المدني، ص 
 .198، ص مرجع نفسولا.بمحاج العربي. - 2
125بن أحمد صميحة المرجع السابق،.  3
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 التنفيذ ىذا كان متى عينيا، تنفيذا التزامو تنفيذ عمى المدين إجبار جاز صحيحا، التعاقدؼ قبل الالتزام قام فإذا
 . الدائن وطمبو ممكنا

 يعرضو لم الوقت نفس وفي)  الدائن يطمبو ولم ممكنا كان أو ممكن،  غير العيني التنفيذ كان إذا أما      
 641 لممادة وفقا النقدؼ التعويض بطريق أؼ بمقابل، بالتنفيذ الحكم سوػ  القاضي أمام يكون  فلا ،(المدين
 م..ق من بمييا وما

 من بالمضرور لحق ما لجبر المدنية، المسؤولية قيام عمى المترتب الجوىرؼ  الأثر ىو التعويض فان     
 التنفيذ فان العقدية، المسؤولية في الأصل ىو العيني التنفيذ كان من معا، ىما أو معنوية أو مادية أضرار
 1.التقصيرية المسؤولية في العامة القاعدة ىو المالي التعويض طريق عن أؼ بمقابل

 ضوء في وىذا كمو التعويض، طريق عن أو بمقابل التنفيذ في نبحث ثانيا ثم العيني، التنفيذ عن أولا وسنتكمم
 . التعاقد عمى السابقة المرحمة في الناشئة الأضرار

 

 الأولالمطمب 

 العيني   التنفيذ

 إذ يمييا، وما 2م.ق من 617 لممادة وفقا الجزائرؼ، المدني القانون  في الأصل ىو العيني التنفيذ كان إذا       
 الضار الفعل حصول قبل عمييا كانوا التي الحالة إلى الأطراف إعادة بقصد 3ذلك، أمكن كمما بو الأخذ يجب

 التفاوض، مجال في العيني التنفيذ استبعاد إلى ذىب مجموعو في الفقو فإن. المفاوضات قطع في  المتمثل
 خلافا بالقوة، النيائي العقد تحقيق إلى وصولا المفاوضات بمتابعة الأطراف إلزام يعني بو الأخذ لأن وذلك
 التعاقدية. الحرية مبدأ مع يتعارض ما وىو الأقل، عمى الأطراف لأحد

                                                                       
 .361ص   2007،الجزائر 2،ج2، ط في القانون الجزائرؼ  ماتالإلتزا ،عمي فيلالي  1
ومايمييا، من القانون المدني الجزائرؼ. 164أنظر المادة   2  
  .21ص  2007اليدػ، الجزائر،. محمد صبرؼ السعدؼ. أحكام الإلتزام في القانون المدني الجزائرؼ،دار 3
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نما المنشود، النيائي العقد بإبرام أطرافو يمزم لا بالتفاوض، الإلتزام فإن الأساس، ىذا وعمى     فقط يمزميم وا 
 . 1المفاوضات سير في النية حسن مراعاة مع لإبرامو، تمييدا العقد ىذا حول بالتفاوض

غير أنو ما يعنينا في ىذا الصدد، في حالة ما إذا لم يقم المتفاوض بإلتزامو بالتفاوض طواعية، كأن      
يرفض الدخول في المفاوضات أو الاستمرار فييا بالرغم من إعذاره، فيل يجوز لممتفاوض الأخر المجوء إلى 

جباره في  الدخول في المفاوضات و الإستمرار فييا؟ وبعبارة أخرػ ىل يجوز القضاء من أجل الحكم عميو وا 
 . 2إجبار المتفاوض عمى تنفيذ إلتزامو بالتفاوض تنفيذا عينا؟

وعميو فإن الفقو في مجموعو لم يتردد في إستبعاد التنفيذ العيني الجبرؼ في مجال التفاوض، بل فقد          
إجبار المتفاوض عمى تنفيذ إلتزامو بالتفاوض عينا حتى ولو لم يكن ذىبوا إلى ابعد من ذلك، ورأوا عدم جواز 

 ىذا التنفيذ مستحيلا ولا مرىقا و ذلك لأسباب التالية: 

إن محل الإلتزام الذؼ لم ينفذ ىو التفاوض وليس التعاقد لذلك فميس من المقبول القول بإنعقاد العقد لأن      
و الإستمرار فيو، فإذا أجبر عمى ذلك كان ىذا الإجبار مساس المتفاوض يرفض تماما الدخول في التفاوض 

بحريتو الشخصية و ليس من المعقول أن تعين المحكمة من يمثل المدين في عممية التفاوض و لو كانت 
 .  3المرحمة التي توقفت عندىا المفاوضات مقبولة و يمكن معيا إبرام العقد 

 accord) deى استحالة التنفيذ العيني لإعلان مبادغ وقد أكدت محكمة بروكسل التجارية عم      

principe،)،وأكدت ما ضاع ىو فرصة لمتعاقد وليس العقد نفسو 

كما أن الإجبار عمى التفاوض، و يكون غير مجد في مجال التفاوض وذلك لأن التفاوض بطبيعتو       
خص أكره عمى التفاوض بل أن الإجبار يحتاج إلى التعاون الحقيقي بين الطرفين ولا يتصور أؼ تعاون من ش

 عمى التفاوض يقضي عمى فرص إبرام العقد المرتقب .

                                                                       
.200بمحمج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى التعاقد، في ضوء القانون المدني الجزائرؼ، ص  3   

.758عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص   2  
.128 بن أحمد صميحة، المرجع السابق، ص  3  
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 ضياع حول أساسا تثور قد والمشكمة المفاوضات، مرحمة في مستبعد أمر ىو العيني التنفيذ فإن ثم، ومن
"  إلى يحتاج ، كامل غير عقد بداية القاضي، يجد لم ما وىذا 1.نفسو العقد وليس لمتعاقد حقيقية فرصة
 2.الإلتزام طبيعة بحسب والعدالة والعرف لمقانون  وفقا وتنظيم،" تكميل

وفي ىذا السياق وبالرغم من ندرة التطبيقات القضائية في الشأن الإجبار عمى التفاوض الا ان ثمة       
قضى بإجبار عمى التفاوض و قد إستند  6941ديسمبر  32حكما صدر عن محكمة إستئناف  باريس في 

إذا ما قدر القاضي ذلك و  إليو بعض الفقو لقول بإمكانية إجبار المتفاوض عمى تنفيذ إلتزامو بالتفاوض عينا
( وقد كان العقد يتضمن SheLL( و)EDFتتعمق وقائع ىذا الحكم بعقد توريد كمية زيت المازوت بين شركتي )

بندا يمزم الطرفين من إعادة التفاوض حول الثمن في حالة ارتفاع و انخفاض الأسعار وعقب ارتفاع أسعار 
يل الثمن و ىذا ما حدث فعلا، لاكن التفاوض باء بالفشل و البترول كان لابد ن يتفاوض الطرفان حول تعد

رفع الامر إلى محكمة إستئناف باريس حيث قضت ىتو الأخيرة قبل أن تفصل في الموضوع بإلزام الطرفين با 
لتفاوض كمحاولة لمتوصل إلى اتفاق عمى أن يكون لممحكمة في حالة فشل المفاوضات ان تقضي عمى ضوء 

 .3ل المقترحة، إما بإبطال العقد أو بتعديمو بمعرفتياالمفاوضات و الحمو 

و الحقيقة أنو لا يمكن التعويل عمى ىذا الحكم وحده  لمقول بجواز الاجبار عمى التفاوض بل يتعين       
 .4إستبعاد التنفيذ العيني الجبرؼ من مجال المفاوضات إحتراما لمحرية الشخصية و لمبدأ حرية التعاقد 

لكن أحيانا ما ينظم المتفاوضون عمى الإلتزامات عمى شكل عقود مؤقتة كالإلتزام بالسرية و الإلتزام       
بالإستقامة و الإلتزام بالقصر وىي كل إلتزامات بتحقيق نتيجة و يمكن في حالة عدم تنفيذىا أن يمجأ الدائن 

 إل التنفيذ بالقوة.

                                                                       
  .89ص 2004التفاوض،القاىرة،عبد العزيز حمود. الجوانب القانونية لمرحمة - 1
، رحب كريم عبد اللاه. التفاوض عمى 86و85ص 1995محمد لطفي. المسؤولية المدنية في مرحمة التفاوض،القاىرة،  2

 .617العقد،المرجع السابق ص 
  3 .129بن أحمد صميحة المرجع السابق، ص 
762عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص   4 
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المتفاوض عمى الدخول في التفاوض أو الإستمرار فيو فلا يجوز و بالتالي لايجوز لمقاضي أن يجبر       
من باب أولى أن يجبره عمى التعاقد، أؼ لا يجوز لو أن يحل محل إرادة المتفاوض الرافض  في الإستمرار 

 .1في التفاوض ويقضي بإعتبار العقد قائما عمى سبيل التعويض العيني

د تماما في كل الأحوال التي يكون فييا الأطراف في مرحمة وخلاصة القول أن التنفيذ العيني يستبع     
التفاوض، وىنا يثور التسائل عن إمكانية المجوء إلى أسموب التنفيذ بمقابل أو عن طريق التعويض لجبر ما 

  2لحق بالدائن من أضرار و ىذا ما سنجيب عميو في المطمب التالي:

 

 المطمب الثاني 

 التعويض طريق عن أو بمقابل التنفيذ 

 بتعويض عميو حكم عينا، الإلتزام ينفذ أن المدين عمى استحال إذا أنو عمى م،.ق من 641 المادة نصت   
 العقد في مقدرا التعويض يكن لم إذا أنو عمى منو 623 المادة نصت كما إلتزامو تنفيذ عدم عن الناجم الضرر

. كسب من فاتو وما خسارة من( الدائن) المضرور لحق لما وفقا يقدره الذؼ ىو فالقاضي القانون، في أو
 الضرر( 30/01/3005 في المؤرخ 05/60 رقم بالقانون  المضافة) مكرر 623 لممادة وفقا التعويض ويشتمل
 .وغيرىا السمعة أو الشرف أو بالحرية مساس  وكل الم من( الأدبي أو) المعنوؼ 

 المطالبة إلا الأخر المتفاوض أمام يكن لم عينا، بالتفاوض إلتزامو تنفيذ عن المتفاوض نكل فإذا        
 من معنوؼ  أو مادؼ ضرر من ما لحقو لكل وشامل عادل نقدؼ تعويض قي يتمثل والذؼ بمقابل، بالتنفيذ
كسب  من فاتو وما خسارة من( الدائن) المتفاوض لحق ما التعويض يشمل بحيث. العقد مفاوضات قطع جراء

3. 

                                                                       

129بن أحمد صميحة، المرجع السابق،ص   1 
86محمد حسام محمود لطفي، المرجع السابق ص  2 
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 نفقات وىي:  العقد، مفاوضات قطع عن الناجمة الأضرار أىم عمى يمي فيما بحثنا في وسنقتصر      
الفرع ) الفرصة تفويت أخرػ  جية ومن ،(الفرع الثاني) جية من الضائع والوقت التفاوض )الفرع الأول(،

 ، والفرص الضائعة )الفرع الرابع(.(الثالث

 الفرع الأول

 التفاوض نفقات

وىي النفقات التي يتكبدىا المتفاوض في سبيل التفاوض ة الإعداد لمعقد مثل نفقات الدراسات و       
الذين أستعين بيم في التفاوض و غيرىا من  الأشخاصالخمرائط و تقارير الخبرة وذلك نفقات التنقل و أتعاب 

متفاوض المضرور، ومن ثم التي تقتضييا عممية المفاوضات فيذه النفقات بمثابة خسارة حقيقية لم الأمور
 .1يجب أن يتحمميا المتفاوض المسؤول عن قطع المفاوضات

 المادية الأضرار كل يغطي أن يجب التعويض أن من الفرنسي، القضاء عميو سار الذؼ الإتجاه وىو      
 التي فعلا الواقعة الخسارة وىي جدؼ؛ سبب بدون  المفاوضات قطع جراء من بالمضرور، اللاحقة والمعنوية

 تكبدىا التي والمصاريف النفقات كافة تشمل وىي(. الأساس أو) الموضوع لقضاة مقدارىا تحديد يعود
 والإقامة والسفر الخبراء، وتقارير الفنية والدراسات لمعقد والإعداد التفاوض، سبيل في المضرور المتفاوض

 المفاوضات استغرقتيا التي الشيور أو الأيام أو الساعات في الوقت ضياع عن وكذا الناجمة والاتصالات.
 ميارات،والمساس استعمال عن وبيانات معمومات إفشاء عن الناشئة الأضرار إلى بالإضافة جدوػ؛ دون 

 . 2المضرور مصداقية من والنيل التجارية بالسمعة

ترداد ما غير أنو يجب ان تكون ىذه النفقات تمت بمناسبة التفاوض أو بسببو و من ثم فلا مجال بإس      
أنفقو المتفاوض قبل بدء التفاوض ولا ما أنفقو بعد عممو بإنسحاب المتفاوض الأخر كما لا يجب أن يكون 

 عدم إحترازه. أوالتفاوض قد تكبد ىتو النفقات بسبب خفتو أو سذاجتو 

                                                                       

132بن أحمد صميحة، المرجع السابق، ص   1  
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و علاوة عن ذلك فإن نفقات العادية التي يبذليا الميني وحده في سبيل جذب العملاء و التفاوض معو      
حيث يرػ جانب من الفقو أن مثل ىذه النفقات يتحمميا عادة الميني و يضيفيا  1لا تكون محلا لمتعويض

ض مع عميمو يتجاوز حدود النفقات ، أما إذا أثبت ما أنفقو الميني بسبب التفاو 2المصروفات العامة لمنشأتو 
العادية كما لو كان قد فرغ بعض عمالو مقابل أجر خاص أو إستعان بخبراء مع الغير لإعداد العطاء و 

 .3الرسومات فإن العدالة تقتضي حين إذن بضرورة التعويض الميني عن ىذه النفقات الخاصة 

 الفرع الثاني 

 الضائع الوقت

 التي المرحمة كانت أيا عنو، التعويض يستحق المفاوضات في عادة المتوقعة الأضرار من الوقت ضياع إن  
 تعويض المصرية النقص محكمة حكمت فقد. عميو الدليل قام كمما المفاوضات، إلييا وصمت

 عمى متفقا كان الذؼ لممصنع اللازمة الآلات عن لمبحث أوروبا في أضاعو الذؼ الوقت عن المتفاوض
 المدة خلال مصر في التجارؼ  محمو مباشرة إىمالو في والمتمثل المفاوضات، في الأخر الطرف مع إنشائو
 .4الخارج في قضاىا التي

و من أبرز التطبيقات القضائية في ىذا المجال، القضية التي تتمخص وقائعيا، في أن زوجين أعمنا عن      
رغبتيما في قبول إيجاب صادر عن مالك العقار بطرحو لمبيع، طمب الزوجان من الموجب تمديد مدة القبول، 

.5حتى يتمكنا من تدبير التمويل اللازم لمشراء  

غير أنو و بعد ثلاث أشير من الانتظار أعمن الزوجان رفضيما بالإيجاب نيائيا و عدلا عمى التعاقد      
دون إبداء أؼ سبب جدؼ او موضوعي، فتمسك الموجب بأن رفض الإيجاب جاء متأخرا وطالب بتعويضو 

ن محكمة عن ضياع الوقت فرفض قضاة الموضوع طمبو لعدم وقوع ضرر يبالغ إلزام الزوجين بجبره لك

                                                                       

.132بن أحمد صميحة، المرجع السابق،ص   1  
.92محمد حسام، محمود لطفي، المرجع السابق، ص   2  
133بن أحمد صميحة، المرجع السابق،ص   3  
205ئرؼ، صبمحاج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى إبرام العقد،في ضوء القانون المدني الجزا   4  
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النقض الفرنسية أكدت بأن قضاة الموضوع لم يأخذوا بعين الإعتبار أن الموجب كان قد إعتقد في إلتزامو 
 . 1بالبقاء عمى إيجابو، ولم يتصرف في العقار طوال مدة الإنتظار 

 

 الفرع الثالث

 الفرصة تفويت

مكان الكسب، أما المقصود بتفويت الفرصة في مجال التعويض بأنو        يقصد بالفرصة ىو إحتمال وا 
الحرمان من فرصة جادة و حقيقية لتحقيق كسب إحتمالي أو إختفاء نتيجة كان المدعي يرغب في تحقيقيا 

 .2قبل أن تتحقق بالفعل أو قبل أن يكشف الواقع عن إستحالة ذلك 

 أمر ى ذلك فإن التعويض في مجال التفاوض لا ينصب عمى تفويت الفرصة ذاتيا، لأنياوبناء عم      
نما ، إحتمالي  مؤكدا أو محققا ضررا باعتباره التفاوض، محل المنشود العقد إبرام فرصة تفويت عن يكون  وا 
 جراء من المسؤول المتفاوض فيو تسبب الذؼ الحع سوء الأمل و خيبة قبيل من وىو. عنو التعويض يجب

 .3المحسوبة  غير الخاطئة تصرفاتو

 قطع من المتضرر المتفاوض تعويض وجوب عمى ومصر، فرنسا في والقضاء الفقو استقر وقد      
 وجادة، حقيقية الفرصة ىذه تكون  أن شريطة التفاوض، محل العقد إبرام فرصة من حرمانو عن المفاوضات،

 يقتصر بأن 4.إحتمال مجرد ليس وأنو مقبولة، أو معقولة أسباب لو العقد إبرام في بو المدعي الأمل وأن
 أمنية مجرد المطاف نياية في ىو الذؼ الإحتمالي، الضرر دون  المحقق الضرر تعويض عمى القاضي
 . المنال بعيدة إفتراضية

و في السياق ذاتو فقد أخذ القضاء المصرؼ، بالتعويض عن تفويت الفرصة و ذلك بموجب قرار صدر      
 عن محكمة النقض المصرية عمى أنو إذا كانت الفرصة أمرا محتملا و مجرد أمل فإن تفويتيا أمر محقق.

                                                                       

.771عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص   1  
.        773أحمد صالح، المرجع نفسو، ص عمي  2  
.207بمحاج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى ابرام العقد، في ضوء القانون المدني الجزائرؼ، ص   3  
 .207نفسو،ص بمحاج العربي،المرجع  4
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، حيث يؤدؼ فشل وبالتالي فإن تفويت الفرصة يعتبر من الأضرار المتوقعة في مرحمة التفاوض     
المفاوضات عادة إلى حرمان المتفاوض المعدول عنو من فرصة حقيقية وجادة لتحقيق كسب إحتمالي ويتمثل 

 ىذا في الحرمان من إبرام العقد المتفاوض عميو أو في إبرام عقد بديل مع الغير.

و لكن ثمة التساؤل ىام كما أن قطع التفاوض يؤدؼ حتما إلى فقدان كل أمل في إبرام العقد المتفاوض عمي
 .1لابد و أن يثور وأن يطرح وىو مدػ إعتبار فوات فرصة التفاوض عميو ضررا يتعين التعويض عميو؟ 

و للإجابة عمى ىذا التسائل فلا بدا من الإشارة إلى بعض التطيقات القضائية فيما يخص  التعويض       
الفرنسية بأنو، )يجب ألا  Renneبو محكمة  قضت عن تفويت الفرصة  نذكر منيا عمى سبيل المثال ما

يدخل في حساب مقدار التعويض، المزايا التي حرم منيا المتفاوض المضرور بسبب عدم إبرام العقد 
 المتفاوض عميو، و القول بغير ذلك سيؤدؼ حتما، إلى ترتيب أثار العقد بالرغم من عدم إنعقادىا( .

 

تماما مبدأ التعويض عن تفويت فرصة إبرام العقد المتفاوض عميو  أما القضاء الإنجميزؼ فإنو يرفض      
 .2وذلك لكونو تكوين الأرباح المتوقعة ليذا العقد تعد عنصرا بعيدا و غير مؤكد

 عن التعويض إعتماد في العميا، المحكمة أخيرا إليو انضمت وقد 3مجموعو، في الجزائرؼ  الفقو يتردد ولم
ن الفرصة فإن. عام مبدأ شكل عمى الفرصة تفويت  أنواع من نوعا يشكل تفويتيا فإن محتملا، أمرا كانت وا 
 بالتعويض؛ الحكم عند الحسبان في القاضي يأخذه أن يستوجب والذؼ الأخر، الطرف يصيب قد الذؼ الضرر
 .4مالية كقيمة الفرصة تقدير صعوبة رغم حدة، عمى قضية كل وملابسات لظروف وفقا وىذا

و في الأخير يتضح من خلال ما إنتيى إليو الفقو وأحكام القضاء أنو يكمن التعويض عن تفويت الفرصة 
إبرام العقد النيائي المتفاوض عميو، طالما أن الأمر يتعمق بتفويت فرصة جادة و حقيقية لإبرام العقد النيائي، 
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لتفاوضية، ولا سيما إذا بمغت و يمكن لمقاضي أن يستخمص ذلك من خلال ظروف و ملابسات العممية ا
 .1مرحمة التفاوض مرحمة متقدمة تبين من خلاليا أن العقد النيائي سيبرم لا محالة 

 

 الفرع الرابع

 الضائعة الفرص

يجوز لمدائن الحصول عمى تعويض عن الفرص التي ضاعت منو لإبرام عقود أخرػ محل العقد الذؼ       
لم يحصل عميو وذالك إذا ما أ بت ضياع ىذه الفرص وعدم تسببو كميا أو جزئيا في ضياعيا بخطأ منو فإذا 

من وقت في عممية ما عجز عمى إقامة الدليل عمى ذلك لم يكن أمامو إلا الإكتفاء بالتعويض عما فقد 
 .2التفاوض إذ لم تسفر عمى النتيجة التي كان يرجوىا 

و بالإضافة إلى ىذا، فإنو يجوز المتفاوض المتضرر من قطع المفاوضات بدون مبرر مشروع، أن       
يطالب بتعويضو عن فرص الضائعة، التي ضاعت منو لإبرام عقود أخرػ مع الغير بدلا من العقد المتفاوض 

 . 3ذؼ فشل في إ]رامو بسبب خطأ المتفاوض الأخرعميو ال

وما يجدر الإشارة إليو في ىذا المقام عمى أن التعويض عن الفرص الضائعة لا يدخل في تقديره ما كان      
سيكسبو الضحية من عقد الأخر الذؼ ضاعت عميو فرصة إبرامو إلا إذا أثبت الدائن سحبو إيجاب ممزم قدم 

بعقد كان سيقبمو لولا الأمل الكاذب الذؼ خمقو الطرف الأخر في نفسو و جعمو ينضر  إليو، أو عدول عن وعد
 إلى الصفقة موضوع التفاوض كما لو كانت مضمونة المنال.

ي كل الأحوال يضع القاضي في إعتباره عند تقدير التعويض الذؼ يراه مناسبا لجبر الضرر الذؼ و ف    
لحق الطرف الأخر، مما كان سيبرمو بيقين من عقود أخرػ ليحل بيا محل الصفقة التي ضاعت عميو فرصة 

.    4إبراميا 
                                                                       

.231ص  بوطبالة معمر، المرجع السابق،   1  
.94لطفي، المرجع السابق، ص  حسام محمودمحمد  2  
.209حاج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى التعاقد في ضوء القانون المدني الجزائرؼ،صبم  3  
.97محمود حسام محمود لطفي، المرجع السابق،ص  4  
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 الخاتمة :

القطاع  العام في تحقيق أىداف تنموية و تزايد تطور القطاع الخاص ان تراجع  دور         
كشريك فعال في تحقيق التنمية وما يترتب عنو من من نتائج في مختمف الجوانب الاقتصادية و 
الاجتماعية بحيث يتمتع بمزايا و إمكانيات كبيرة تؤىمو لمقيام بدور ريادؼ في التنمية فالشراكة بين 

الخاص لعا دور كبيرا في تطور البنية التحتية فيي منظور جديد وفريد لتعاون القطاعين العام و 
 الفعال في شتى المجالات الاقتصادؼ والاجتماعية .

واليدف الأساسي و الأول لتنمية المحمية يتمثل في تحسين المستوػ المعيشي لممواطنين و ىذا 
مستوػ المحمي يتم تنفيذىا عن طريق لن يحدث إلا بوجود برامج وآليات لتحقيق التنمية عمى 

عقود الشراكة بين الإدارة المحمية من جية المتعاممين الخواص من جية ثانية في إطار مشروع 
 تحدد فيو حقوق و واجبات كل طرف في عقد الشراكة .

ان تحقيق التنمية المحمية يتطمب تشجيع التشاور بين القطاع الخاص والييئات المسؤولية عن 
لتنمية مع منح ضمانات أكثر لمؤسسات القطاع الخاص و لابد من التنسيق والتعاون بين عممية ا

المجتمع المحمي والادراة المحمية من خلال إعداد وصياغة استراتيجيات و خطط يشارك الجميع 
 المجتمع المدني ( –الإدارة المحمية  –في صياغتيا )القطاع الخاص 

كون الإدارة المحمية تمثل القاعدة و دعامة التنمية لتحقيق نجا عتيا في أرض الواقع , 
الاقتصادية والاجتماعية و السياسية , ىو ما ينعكس ايجابيا عمى التنمية الوطنية الشاممة لان 

التنمية المحمية تعتمد أساسا عمى البناء القاعدؼ بدا من الإدارة المحمية باعتبارىا الأقرب لمموطن 
 مي , سيؤدؼ حتما إلي تحقيق التنمية عمى المستوػ الوطني.و نجاحيا عمى المستوػ المح

 :النتائج

 ومن خلال دارستنا ىذه توصمنا إلى مجموعة من نتائج يمكن إجماليا عمى النحو التالي:

  تتميز عقود القطاعين الخاص والعام بأنيا عقود ذات صفة إدارية متعددة
 تقاسم المخاطر .الأطراف والمراحل ذات طبيعة مركبة ترتكز عمى مبدأ 
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  شيد الفقو انقساما واضحا تحديد التكييف القانوني لعقود الشراكة بين القطاعين
العام والخاص ,فتعددت الآراء الفقيية في ىذا الصدد , حيث اتجو جانب من 
الفقياء إلى تكييف عقود الشراكة بين القطاعين العام والخاص عمى أنيا عقود 

الثاني من الفقياء إلى اعتبارىا من عقود القانون أدراية , بينما اتجو الجانب 
الخاص , واتخذ الجانب الثالث من الفقياء موقفا وسط بين الاتجاىين, حيث اعتبر 

 ىذه العقود ذات طبيعة خاصة مما يحتم النظر إلى كل منيا عمى حدة .
  أكد المشرع عمى الطبيعة الإدارية لعقود الشراكة بين القطاعين العام والخاص ,

وذلك من خلال النص صراحة عمى أغمب الملامح المميزة لمطبيعة الإدارية ليذه 
 العقود في قانون الشراكة بين القطاعين العام والخاص .

  عدم وجود نظام قانوني ينظم عقد الشراكة في الجزائر والذؼ بقى داخلا في قانون
 ظيم عقد الشراكةالصفقات العمومية عمى غرار في المغرب وتونس المذين قاما بتن
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 أولا: الأوامر

  المتمم، المتضمن القانون المدني الجزائرؼ المعدل و  1975المؤرخ في سبتمبر  58-75الأمر رقم / 1
 30/09/1975مؤرخة في  ،78جريدة رسمية عدد 

 ثانيا: الكتب

احمد عبد الكريم سلامة،قانون العقد الدولي،مفاوضات العقود الدولية،قانون الواجب التطبيق وأزمتو،الطبعة  /1
 .2001الأولى،دار النيضة العربية،القاىرة،

المدني الجزائرؼ، دراسة العربي بمحاج، الإطار القانوني لممرحمة السابقة عمى إبرام العقد في ضوء القانون / 2
   .2010مقارنة، دار وائل لمنشر، الجزائر،

العربي بمحاج، مشكلات المرحمة السابقة عمى إبرام العقد في ضوء القانون المدني الجزائرؼ،دراسة مقارنة، / 3
 .2011الجزائر، 

 1995القاىرة ،محمد محمد أبو زيد، المفاوضات في الإطار التعاقدؼ ، دار النيضة العربية، / 4

الجديدة  محمد حسن قاسم، مراحل التفاوض في عقد المكينة المعموماتية، دراسة مقارنة دار الجامعة / 5
 .لإسكندريةا

/ محمد حسين عبد العال، التنظيم الإتفاقي لممفاوضات العقدية، دراسة تحميمية مقارنة لموسائل القانونية في 6
 1998العربية، القاىرة، عممية التجارة الدولية، دار النيضة 

محمد حسام محمود لطفي،المسؤولية المدنية في مرحمة التفاوض، دراسة في القانونين المصرؼ و / 7
 .1995الفرنسي،القاىرة، 

، النظرية العامة للإلتزام)مصادر الإلتزام(، دار العربية لمنشر و التوزيع، الإسكندرية، محمد حسن منصور/ 8
2000.  

 .  2007لسعدؼ. أحكام الإلتزام في القانون المدني الجزائرؼ،دار اليدػ، الجزائر،محمد صبرؼ ا/ 9

سمير عبد السميع الاود ن، خطاب النوايا في مرحمة التفاوض عمى العقد،منشاة المعارف، / 10
 .2005الإسكندرية،
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،منشورات 3، ط 1جيط في شرح القانون المدني الجديد،) مصادر الإلتزام(،سعبد الرزاق السنيورؼ، الو / 11
 2، م2000الحمبي الحقوقية، لبنان، بيروت، 

 .2012عمي أحمد صالح، المفاوضات في العقود التجارة الدولية، دار ىومو، الجزائر، / 12

)د.د.ن(  ،ذو الطابع التعاقدؼ . الجوانب القانونية لمرحمة التفاوضالمرسي عبد العزيز حمود /13
 . 2005القاىرة،

 .2007،الجزائر الجزء الثاني، الطبعة الثانية، في القانون الجزائرؼ  الإلتزامات عمي فيلالي./ 14

دار النيظة العربية، القاىرة، دراسة تأصيمية تحميمية مقارنة، ب كريم عبد اللاه، التفاوض عمى العقد،رج /15
2000.  

 المجلات:

د، مجمة الحقوق الكويتية، نحو نظرية عامة لصيغة العقود، دراسة مقارنة في مدػ القوة رقحمد السعيد الز / أ1
 .2001، سبتمبر3، العدد 25السنة الممزمة، لمستندات التعاقد،، 

المسؤولية عن قطع المفاوضات دون سبب جدؼ، مجمة جامعة الشارقة،لمعموم الشرعية و أمين دواس.ا/ 2
 .1،عدد5، م2008القانونية،

 .1، العدد 12بارود، حمدؼ محمود، مجمة جامعة الأزىر، غزة سمسمة العموم الإنسانية ،المجمد، /3

بن ىندؼ،التنظيم المفاوضات في الإيطار العقدؼ،مجمة الجامعة  مفتاح ىدية عبد الحفيع/ 4
 .11،السنة21الأسمرية،

 :الرسائل الجامعية

بوطبالة معمر، الإطار القانوني لعق التفاوض في مفاوضات العقود التجارة الدولية، أطروحة لنيل شيادة  /1
 .2016/2017الدكتوراه، كمية الحقوق، جامعة الإخوة منتورؼ، قسنطينة،

ة /بن أحمد صميحة، المسؤولية المدنية في حالة قطع المفاوضات، مذكرة مقدمة لنيل شيادة الماجيستير، كمي2
 .2006الحقوق و العموم الاقتصادية، ورقمة، 
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:ممخص  

تعد الإتفاقات التمييدية المنظمة لمرحمة التفاوض أىم مرحمة مميدة لإبرام العقد النيائي، و ذلك لأن     
التوازن العقدؼ لمعقد الذؼ يسعى أطراف التفاوض إبرامو في المستقبل يعتمد عمى حسن تنظيم ىذه المرحمة و 

مبدئي، كالإلتزام بالدخول في  التي يتم فييا تضمين بعض الإلتزامات بين المتفاوضون في صورة إتفاق
المفاوضات و الإلتزام بالإستمرار فييا بحسن نية. وعميو فإن الإخلال بيذه الإلتزامات يرتب عمى عاتق من 

 أخل بيا بتعويض الطرف المتضرر سواء كان ذلك عن طريق التنفيذ العيني أو التنفيذ بمقابل. 

التفاوض، إتفاق المبدأ، الإلتزام بالدخول في المفاوضات، إتفاقات التمييدية، أطراف الكممات المفتاحية: 
 الإلتزام بالإستمرار، التنفيذ العيني، التنفيذ بمقابل.

Resumé:  

Les accords préliminaires réglementant la phase de négociation c’est une étape la 

plus importante pour la conclusion du contrat final: car  l'équilibre contractuel du 

contrat à négocier par les parties dépend de la bonne organisation de cette phase, Et 

engagement à continuer de bonne foi. Par conséquent, la violation de ces 

obligations incombe à ceux qui n'ont pas indemnisé la partie lésée, que ce soit par 

la mise en œuvre en nature ou bien par  la mise en œuvre en equivalent. 

mots clés : Les accords préliminaires, les parties de négociations , l’accord 

principe, obligation à entamer des négociations,  l’obligation de pour suivre les 

négociations en bonne foi, la mise en  œuvre en nature , la mise en œuvre en 

equivalent. 

Abstract : 

Preliminaries regulating the negotiation phase This is a most important step for the 

conclusion of the final contract: because the contractual balance of the contract to 

be negotiated by the parties depends on the good organization of this phase, and 

commitment to continue in good faith . Therefore, the breach of these obligations 

lies with those who have not compensated the injured party, whether by 

implementation in kind or by implementation in equiva . 

key words: Preliminary agreements, negotiating parties, agreement principle, 

obligation to start negotiations, obligation to follow negotiations in good faith, 

implementation in kind, implementation in equivalent.lent.  

 


